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OZET

Bu ¢alismada ithalatg1 ve ihracatgiyt karsi karsiya biraktiklari
risk agisindan uluslar arasi ticaretteki 6deme sekilleri kiyaslandiktan
sonra akreditifin igeri§i agiklanmugtir. Daha sonra akreditif
islemlerinde ithalatginin riskini azaltacak yéntemler incelenmistir.

ABSTRACT

After comparing the main international payment methods with
regard to the risk both importers and exporters are exposed, the study
provided further inquiry into the nature of letters of credit.
Subsequently, the procedures to minimize the risk of importers are
analyzed.

I-GIRIS

Akreditif  uluslar  arasi  ticarette  kullanilan  Odeme
metodlarindan birisidir. Ihracatgilar igin en cazip 6deme bigimi olan
pesin 6demede ihracatgi mal sevkiyatindan &nce ve belki iiretim igin
gerekli hammadde temininden once satis bedelini pesin alir. Bu
ddemenin ithalatg1 i¢in riski ihracat¢inin paray pesin almasina ragmen
mal1 gdndermemesidir. Buna kargin ihracatg1 i¢in en ¢ok risk arz eden
acik hesap yada bagka degisle mal mukabili 6deme bi¢iminde ise
ihracat¢r malini ancak sevkettikten sonra ithalatgidan alir ki bu 6deme
bi¢imi ithalat¢1 igin en cazip olanidir. Vesaik mukabili 6deme ise
ihracatgr mali sevkettikten sonra mal ile ilgili evraki kendi bankasi
araciligiyla ithalatginin bankasina gonderir ve ithalatginin bankasi da
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Afyon Kocatepe Universitesi, 1.1.B.Fakiiltesi, Isletme Boliimii.




ancak mal bedelini tahsil ederek giimriikteki mallarin evraklarini
ithalatcya verir. Ithalatg1 da bu evraki giimriige gotiirip mallarini
giimriikten geker. Bu 6deme bigiminde ihracatgi mal bedeli tahsil
edilmeksizin mallarnin ithalatgiya teslim edilmeyecegi gilivencesini
duyarken yasadigi risk ithalatginin mallar almaktan vazge¢mesidir.
Bu durumda ihracatgr malim yurtdigindan geri getirme masraflarina
katlanma durumunda olacaktir. Bu d6deme sekillerinin bir alternatifi
olarak akreditif ise yapisinda hem ithalatg1 ve hem de ihracatci i¢in
riski minimize eden unsurlar tasiyan bir 6deme bigimidir. Sekil.l
uluslararast 6deme tiirlerinin ithalatgi ve ihracatgiya ne derece risk
arzettiklerini gostermektedir.

SEKIL 1
ODEME BICIMLERINE GORE ITHALATCI VE IHRACATCININ
KARSI KARSIYA OLDUGU RISK

ITHALATCI  IHRACATCI
ODEME BICIMI RISKI RISKI

?

-) PESIN ODEME
-) AKREDITIF

-) VESAIK MUKABILI ODEME

-) MAL MUKABILI ODEME v

Bu ¢alismanin ikinci béliimiinde uluslar arasi ticaretteki diger
odeme bicimlerine gore hem ithalat¢i ve hem ihracatgi i¢in cazip bir
6deme yontemi olan akreditifin mahiyeti agiklanacaktir. Ugiincii
boliim akreditif sartlar olusturulurken alictyr daha da giivene alan
hususlart ele alacaktir. En son boliim ise galigmanin 6zetini verecektir.

II- BIR ODEME YONTEMi OLARAK AKREDITIF
Akreditif uluslar arasi ticarette hem alici ve hem de saticiy1

koruyan ideal bir §deme bigimidir. Diinyanin neresinde olursa olsun
agilan akreditiflerin hemen hepsi Uluslar arast Ticaret Odasi
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tarafindan ¢ikarilan Akreditif Hakkinda Yeknesak Kurallara tabidir.
Bu yeknesak kurallar ilk defa 1933 yilinda ortaya konmus ve 1951,
1962, 1974, 1983 ve en son olarak da 1993 yillarinda revize edilmistir.
1993 yilinda ¢ikarilan ve halen yiiriirliikte olan kurallar toplulugu
“500 Sayili Yeknesak Kurallar” olarak bilinir'. Bu Yeknesak
Kurallarin ne milletlerarasi anlasma, ne yasa, ne de 6rf ve adet hukuku
niteligi yoktur. Akreditife katilanlar yeknesak kurallara atif yapmak
suretiyle bu kurallar1 s6zlesme maddeleri haline getlrlrler

500 Sayili Yeknesak Kurallar’in 2.Maddesi akreditifi soyle
tanimlamaktadir:

“Akreditif...bir miisterinin (ithalat¢inin) talimati iizerine veya
bizzat kendi adina islem yapan bir bankanin akreditif sartlarina
uyulmas1 kaydiyla ve akreditifte sarta baglanan evrakin ibrazi
karsiliginda,

i-lehdara (ihracatgiya) veya onun emrine Odeme yapacagi veya
lehdarin gekecegi poligeleri kabul edecegi ve ddeyecegi,

veya

ii-boyle bir 6demeyi yapmasi veya ¢ekilen poligeleri kabul etmesi ve
odemesi igin bir diger bankayi yetkili kildigz,

veya

iii-diger bir bankay istira islemi yapmaya yetkili kildig1

ad1 ve tanmimlamas1 ne olursa olsun herhangi bir diizenleme anlamina
gelir’. Tamimda belirtilen ve akreditifin temelini olusturan evrak

fatura, nakliye ve sigorta evraklar ile akreditifte taraflarca belirlenen
gozetim belgesi, menge sehadetnamesi gibi belgelerdir.

Reisoglu® ise akreditifin Yargitay’ca sdyle tanimlandigim
belirtmektedir: “Akreditif mal satin almig bir kimsenin banka ile

' P., TODD, Bills of Lading and Bankers’ Documentary Credits, Lloyd’s of London
Press LTD., 1993, sf.24.
*S., REISOGLU, «
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—

yapmis oldugu anlasma iizerine o bankanin belli belgelerin satici
tarafindan ibrazi karsiliginda, bu saticiya satis parasinin 6denmesini
hedef tutan bir akittir”.

Akreditifin is akis1 asagidaki gibi gosterilebilir:

SEKIL2
AKREDITIF ISLEYISI
Amir Banka 5 ihbar Bankasi i
P i |
4 dl 5| 4 l
[thalatg! ihracatg: f

KAYNAK: Bagriagik, A. ve S.Kandemir, “Dis Ticarette Uygulamali Akreditif
Islemlerr”, Bilim Teknik Yaynevi, 1995, 91.

Sekilde de  goriildiigii gibi ithalatg1 6nce bankasina bagvurup
akreditif agtirma talimati verir (1). Amir banka akreditif sartlarini
ihracat¢inin bankasina (ihbar bankasi) génderir (2) ve ihbar bankasi
akreditifi ihracatciya bildirir(3). Yiiklemeyi takiben ihracatci sevk
vesaikini ihbar bankasina ibraz eder (4). Vesaik akreditif sartlarina
uygunsa ve ihbar bankasi teyit bankas: ise ihracatgiya 6deme yapilir
(5). Evrak amir bankaya gonderilir(6) ve en son agsamada da akreditif
bedelinin tahsili karsiliginda evrak ithalatgiya teslim edilir.

Akreditifle 6deme bigimi, sartlar yerine getirildiginde hem
ithalatginin malin1 almasini  ve hem de ihracatginin satis bedelini
almasin1 temin eder. Polat’in’ belirttigi gibi ithalat ve ihracat
tacirlerinin  birbirlerinden gok uzakta, yabanct memleketlerde
bulunmalart dolayisiyla taraflar birbirleriyle dogrudan dogruya temas
imkani bulamazlar. Bu sebeplerle maruz kaldiklari riskin asgariye
indirilmesi igin bankalarin araya girmesi ongoriilmiis ve boylece

% Erdal POLAT , “Akreditifin Hukuki Mahiyeti”, Dis Ticarer Dergisi, Ocak 1997,
Cilt:2, Say1:4, sf.67.
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akreditif milessesesi ortaya ¢ikmigtir. Akreditif bankanin kendi
giivenirliligini giivenirliligi bilinmeyen veya siipheli olan ithalat¢1 i¢in
ikame ettigi bir anlagmadir®. Saticinin akreditif kullanmada avantaji
6deme taahhiidii bilinmeyen bir alicidan degil de bir bankadan geldigi
icin alicinin ddememe riskini azaltmasidir. Parasim alabilmek igin
satic1 uygun evraki bankaya ibraz etmek zorunda oldugu i¢in de alict
da parasini 6dedigi mallar1 alamama riskini azaltir’.

III-AKREDITIFTE ALICI  RiSKINI AZALTMA
YOLLARI

Murray'in da®belirttigi gibi akreditif mallarin degil de evrakin
incelenmesine dayandig i¢in hersey evrakin dogru olmasina baghdir.
Banka ibraz edilen evrakin akreditifte sart kosulana uygun oldugunu
tesbit edebilir; ancak mal iizerine higbir sekilde kontrol tasarrufu
yoktur ve evrakin da gergek olup olmadigini arastirma ytikiimliligiini
de tasimaz’. Akreditifi acan banka akreditifte belirlenen evrak
kendisine ibraz edilince ihracatginin poligesini ddemekle yiikiimliiliik
altina girerlo. Ithalatgiya karsi ihracatginin  taahhiit  ettigi
yiikiimliiliikleri hileye ka¢gmadan yerine getirmesini temin igin
asagidaki metodlar uygulanabilir:

A) MALLARIN VARLIGINI GOSTERMEK ICIN
GOZETIM BELGELERININ KULLANIMI

McLaughlin'in'' belirttigi sekilde, belki de alicimin saticinin
anlagsmaya uymayan mallart gondermesini veya hi¢ mal
gondermemesini engellemek i¢in en basit yol 6demenin sart1 olarak
liglincli bir tarafca diizenlenecek mallarin satis sozlesmesindeki

e S., MEYEROWITZ , “Selling Abroad: making Sure You Get Paid”, Business
Marketing, Feb 1988, Cilt:73, Sayi:1, sf.68.

" MEYEROWITZ , sf.72.

¥ D.E., MURRAY, "Letters of Credit and Forged and Altered Documents: Some
Deterrent Suggestions”, Comercial Law Journal, 1993, sf:504.

°D., CARLSEN, “The ABCs of L/Cs: Tips for Financing International Trade”,
Corporate Controller, My-June 1991, Cilt.3, Say1.5, sf.23.

'©G.T., MCLAUGHLIN, "Structuring Commercial Letter-of-Credit Transactions to
Safeguard the Interests of the Buyer", Uniform Commercial Code Law Journal,
1989, Cilt:21, Say1, 4. Sf.318.

""" MCLAUGHLIN, sf.318.
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hiikiimlere uydugunu dogrulayan bir gdzetim belgesini mecbur
tutmaktir. Bu sekilde alici saticinin  uygun olmayan mallar
gondermesini caydirmis olabilir. Eger satic1 sartlara uymayan mallari
gondermeye kalkarsa gozetim firmasi bu belgeyi imzalamay: ret
edecektir.

Ingiltere'de yag, bugday gibi mallarin ihracatinda yiikleme
oncesi gozetim genel kural haline gelmistir. Bir ¢ok satis sozlesmesi
bu gozetim sonucunu alic ve satici arasinda baglayici kilar. Amerika
da ise iiciincli taraflarca diizenlenen gozetim belgelerinin
dogrulugunu prima face (aksi ispatlanana kadar dogru) delil olarak
kabul edilmektedir. Bu prima face ifadesi gozetim belgesinin satici ile
alici arasinda nihai baglayici ¢dziim olmadigi anlamina gelmektedir.
Ancak her haliikarda gerek Amerika ve gerekse de Ingiltere'deki
uygulamada giivenilir gézetimci firmaca diizenlenen gozetim belgesi
en azindan ithalatglya ve akreditifi agan bankaya mallarin var
oldugunu ve belge gozetimin belirli gemiden alinan niimiinelere
uygulandigini belirtiyorsa mallarin gemiye yiiklendigini belirtir.
Ancak bu belge elbetteki goézetim sonrasi mallarin  gemiden
ithalatgidan habersizce gemiden alinmasini veya baska kargoya
yonlendirilmesini engelleyemez'”

Ancak alict bu konuda kendisini garanti altina almak igin
inspection belgesini kimin imzalayacagim bizzat belirtmesi daha
isabetli olacaktir. Zira 500 Sayili Yeknesak Kurallarm 21.maddesi
nakliye, sigorta ve fatura haricindeki evrakta bu evrakin kimlerce
tanzim edileceginin belirtilmesini, eger belirtilmemisse "bu belgeler
diger belgelerce ihtilafta olmadig1 miiddetce bankalarca oldugu" gibi
kabul edilecegini belirtmektedir'®. Nitekim Mclaughlin'in'* de
belirttigi gibi eger alic1 tanzim edicisini belirtmeksizin sadece gozetim
belgesini sart koyarsa herhangi birisi ve hatta saticinin temsilcisi dahi
bdyle bir belge tanzim edebilir ve bankalar da bunu hakli olarak kabul
eder.

'2MURRAY, sf.505.
"* TODD, sf.261.
" MCLAUGHLIN, s£.319
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B) VADELI POLICE KULLANIMI

Sahte belgelerin amacmma ulagsmasi i¢in mallar aliciya
ulasmadan 6nce sahtekarlik yapan satici parayi teyit veya akreditif
bankasindan tahsil edebilmelidir. Eger polige goriildiigiinde 6demeli
ise mallar aliciya ulasmadan ¢ok once para gekilebilir. Ama polige
vadeliyse mallar biiyiik ihtimalle polige vadesinden 6nce aliciya ulasir
ve mallarda sahtekarlik olup olmadigi ortaya gikar. Vadeli polige
kullanimmin faydasi United Bank Limeted ile Cambridge Sporting
Goods firmas: arasindaki davada giizelce ortaya konmaktadir.
Pakistan'daki Cambridge Sporting Goods firmasi akreditif karsilig1 90
giin vadeli poligeli New york'a boks eldiveni satmistir. Mallar polige
vadesinden once New York'a ulasmis ve gozetim sonucu, eski ve
yirtik oldugu ortaya ¢ikmistir. Bunun {iizerine alict mahkemeye
bagvurup durtistlik kurallarina aykirilik mevcudiyetini  kamitlayip
odeme yapmamustir'.

C) ALICININ ONAYINI GEREKTIREN SATISLAR

Alict onaymi gerektiren satiglar elbetteki malin var olup
olmadigini degil de daha ziyade kalitesini garanti almaya ¢alisan satis
bigimleridir. Murray'in '® bir ornegini sundugu satis sozlesmesinde
ornegini gosterdigi gibi sdzlesmede aliciya mallar yiiklenmeden belirli
bir giin once mallar1 gelip kontrol etme firsat1 verilebilmektedir.

Bu tedbir akreditif sartlarinda alicinin malla ilgili gozetim
belgesinin olmasi sartiyla daha da resmi hale getirilebilir. Ancak boyle
bir sartin konmast igin alicinin satici nezdinde yiiksek pazarlik giiciine
sahip olmas1 gerekir'’.

~ D) TAS IYICILARIN BANKALARA "ON BOARD"
(GEMIDE  YUKLU) KONSIMENTO  NUSHALARINI
FAKSLAMASI

Normal akreditif iglemlerinde tagiyict konsimentonun aslini
yikleyici-saticiya verir ve yiikleyici-satict da bu belgeyi digerleriyle

IS MURRAY, sf.509.
16 MURRAY, sf.510.
7 MCLAUGHLIN, sf.319.
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birlikte akreditifi acan yada teyit bankasina verir. Bir ¢ok tasiyici
saticilara yiiklemeden ¢ok Once bos konsimento niishalar
vermektedirler ve diiriist olmayan saticilarin bu formlar1 yanlis
doldurup yetkilendirilmis tasiyicilar yerine imza  atmasini
engelleyecek higbir sey yoktur. Ancak tasiyicilarin kongimento
nishalarin1 hemen akreditifi acan ve teyit bankalarina géndermeleri
mecbur tutulursa ve bu bankalarda kiisat mektubunda tasiyicidan
konsimentonun faks1 gelmedigi miiddetge akreditifin gegerli
olmayacagini belirttigi miiddetce saticimin hileli davraniga girme
ithtimali azaltilmis olur. Daha 6te bir tedbir olarak tasiyicinin faks
numaras! bankaya bildirilir ve banka gelen fasksin baska kisilerden
degil de tasiyicidan geldigine emin olur'®.

E) KONSIMENTO TANZIMININ TELEFONLA TEYIDi

Banka konsimentoyu tanzim eden tasiyiciya telefon ederek
belgenin dogrulugunu teyit edebilir. Elbette ki yiikleyici-saticinin
verdigi telefon numarasina gilivenilmemelidir; zira yiikleyici-satici
tastyict diye kendisini tanitan farkli kisilerin numaralarini verebilir.
Banka ileride ihtilaf durumunda delil olarak kullanmak iizere telefon
konusmasi kayda dahi gegirilebilmelidirlg.

F)  PERFORMANS  (STAND-BY)  AKREDITIFI
KULLANIMI

Murray'm® belirttigi gibi o6zellikle son yillarda Amerikan ve
Ingiliz saticilarinin satis sozlesmelerinde ticari akreditife ilaveten
saticinin aliciya olan performansini garanti eden performans akreditifi
de agmaktadirlar. Mesela Amerikan saticilarla alici Iran hiikiimeti
arasindaki aligverislerde Amerikan saticilar satis miktarinin %10'u
mertebesinde bir Amerkan bankasinca performans akreditifi
actirirlardi ki bu banka Amerikali saticinin taahhiidiinii yerine
getirecegini bu sekilde garanti altina almis olur. McLaughlin'in
belirttigi gibi eger Amerikali satic1 kusurlu mal gonderirse ithalatg1 bu
performans kredilerini devreye sokup mallarin satin alim fiyatini geri
alabilir.

8 MURRAY, sf.511.
' MURRAY, sf.512.
2 MURRAY, sf.513.
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G) KABILI RUCU AKREDITIF ACILMASI

Kabili riicii akreditif, akreditifi agan banka tarafindan saticinin
rizasi olmaksizin veya haber vermeden iptal edilebilir. Iste bu sekilde
kabili riicti akreditif ithalat¢iya bilyiik esneklik saglar. Ancak saticilar
kabili riicu akreditifle ¢alismak istemezler. Mclaughlin'in belirttigi
gibi alict pazarlik giiciine sahipse akreditifi bu sekilde actirir’ .
Ozellikle alacaklart mallarin piyasa fiyatinin diigmesi ile cazibesini
kaybetmesi durumunda alicilar mali  almaktan vazge¢mek
isteyebilirler. Iste bu durumlara kars1 alicilar, eger gayr kabili riicii
akreditif agilmigsa uygun evraklarin ibrazinda akreditifi agan bankanin
O0demeyi ret edemeyecegini diisiinerek bu akreditif seklinde karar
kilmahdirlar?

IV-SONUC

Calismada Once uluslar aras1 0deme sekillerinin ithalatgi ve
ithracat¢lyr maruz biraktigi riskler ortaya konmustur. Daha sonra hem
ithalatg1 ve hem de ihracati agisindan ideal bir 6deme bigimi olan
akreditif hakkinda agiklayici bilgi verilmistir. Ithalatgiyr risklerden
koruma yontemleri olarak alici tarafindan gozetim belgesi sartinin
konmasi, vadeli polige kullanimi, yiikleme Oncesi ithalat¢r onayinin
sart konmasi, konsimento niishalarinin bankaya fakslanmasi,
performans akreditifi kullanilmasi ve kabili riicu akreditif agilmasinin
faydalar belirtilmistir.

2 MCLAUGHLIN, sf.322.
22 CARLSEN, sf.23.
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