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OZET

DAVRANISSAL IKTISAT PERSPEKTIFINDEN ENFLASYONIST
ORTAMDA TUKETICi DAVRANISLARI

M. FAZIL TUZEL

AFYON KOCATEPE UNIiVERSITESI SOSYAL BILIMLER ENSTITUSU
IKTiSAT ANA BILIiM DALI

Temmuz 2019

Damgman: Dr. Ogr. Uyesi Biilent ALTAY

Davranigsal iktisat, diinyada yeni lilkemizde daha da yeni bir bilim dali olsa
da konu ile ilgili galismalar giin gegtik¢e artmaktadir. Bu eser, insanlarin karar nasil

karar verdigi ile ilgilenen davranissal iktisadin bir 6rnegini olusturmaktadir.

Gergek hayatta bildigimiz insanin; psikolojik, sosyal, dini, ekonomik, ruhsal pek ¢ok
yonii mevcuttur. Ana-akim iktisadin reddettigi insan kavramini giin yiiziine ¢ikarmak

bu arastirmanin temel amacini olusturmaktadir.

Konu ile alakali olarak iktisat bilim dalinin baska bilimler ile olan iliskilerinin
reddedilmesi durumunu da degistirebilmek amaciyla bu iligkilerin varligi hakkinda

bilgi vermekde arastirmanin ikinci sacayagidir.

Anahtar kelimeler: Davranigsal iktisat, tiiketici, enflasyon, kararlar, anket

calismasi



ABSTRACT

CONSUMER BEHAVIOR IN INFLATIONARY ENVIRONMENT FROM
THE PERSPECTIVE OF BEHAVIORAL ECONOMICS

M. FAZIL TUZEL

AFYON KOCATEPE UNIVERSITY, GRADUATE INSTITUTE OF SOCIAL
SCIENCES, DEPARTMENT OF ECONOMICS

July 2019

Advisor: Asst. Prof. Dr. Biilent ALTAY

Although behavioral economics is a new branch of science in the world and
much newer in our country, studies on the subject are increasing day by day. This
study provides an example of behavioral economics dealing with how people make

decisions.

The human that we know in real life has many aspects such as psychological, social,
religious, economic, and spiritual. The main purpose of this study is to reveal the

concept of the human being rejected by mainstream economics.

The second aim of the study is to provide information about the existence of
the relations of economics with other sciences in order to change the rejection of

these relations.

Keywords: Behavioral economics, consumer, inflation, decisions, survey
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GIRIS
Davranissal Iktisat, iktisat literatiiriine yeni gelmis olsa da adindan fazlasiyla
s0z ettirmeyi basarmis, iktisat adina yeni bir aragtirma alan1 sunmustur. Baslamadan

belirtilmelidir ki son déonem davranigsal iktisat her ne kadar mevcut iktisadi elestirse

de amaci, iktisadi daha islevsel hale getirmek i¢in revize etmektir.

Tezde, ilk olarak konu ile alakali biitiin temel kavramlar agiklanmaya
caligilacaktir, temel kavramlar aralarindaki baglantilar da esas alinarak bir siralama

ile olusturulmustur.

Davranigsal iktisat alan1 yeni bir alan olmasi hasebiyle, diger konulara
nazaran daha az Tiirkg¢e kaynak olmasi bu konuyu zorlastiran durumlardan birisi

olmustur. Fakat, bu calisma ile Tiirkce literatiire bir katki daha amac¢lanmastir.

Arastirma ampirik yani istatistiksel analize dayanan bir ¢alisma degildir, daha
cok teorik bilgiler icermektedir. Ayrica calisma da anket caligmasi seg¢ilmesinin
sebebi, konu ile alakal1 biitlin teorilerin kaynagini insandan almasi ve bunun insana

sorulmasinin tarafimizca daha dogru bulunmasidir

Bagkaca, ileride deginilecegi {lizere iktisadin diger bilimler ile yasadigi
ayriliklarin diizeltilmesi ve tekrar kaynasmanin saglanmasi admna birkag gerekce

sunma niyeti, ikinci boliimii olusturmaktadir.

Tezde bir baska amac ise bireylerin iktisadi olaylar karsisinda kendi i¢
diinyasinda da bir seyler gorebilmesini saglamaktir. Daha agik ifade etmek gerekirse
bir iktisadi olay karsisinda ozellikle tiiketicilerin ‘evet bu psikolojik durum bende de

var’ diyebilmesini saglayabilmektir.



BIiRINCi BOLUM

ENFLASYON, TUKETIM VE TUKETICI iLE ILGILI KAVRAMLAR

Tezin bu bolimiinde, tez igerisinde kullanilacak iktisadi kavramlari hem
kelime anlami olarak hem de iktisadi olarak agiklanacaktir. Ag¢iklanacak kavramlarla

ilgili iktisadi literatiir bilgileride mevcuttur.
1.TUKETICI

“Hanehalki ekonomideki tiim aileleri kapsar...ailelerin iiyelerine tiiketici
denir...tliim iktisadi kararlarinda maksimum faydayr elde etmeyi amagladig
varsayilir.”” (Unsal,2012).Bir baska tanim ise, mal ve hizmetleri dogrudan dogruya
kullanarak ihtiyaglarini tatmin eden bireye tiiketici denir (Bulmus, 2008). Tiiketici bu
sekilde iktisat biliminde tanimlanabilirken kelime anlami ‘mal ve hizmetlerden
yararlanan, satin alip kullanan, tiiketen kimse, miistehlik, tiretici karsiti’ olarak

karsimiza ¢ikmaktadir (Tiirk Dil Kurumu[TDK] 2019).

Tiiketici dedigimiz kisi en kiigiik iktisadi birim olmasinin hakkini vererek
iktisadin bir gorevi olan kit kaynaklarla sonsuz ihtiyaglar1 karsilama gorevini
yapmaya calisan kisidir. Keza kisinin elinde degistiremedigi yahut ¢ok da fazla
etkileyemedigi degiskenler mevcutken(gelir, malin fiyatt vb.) ihtiyaglarini ve
arzularmi gidererek bundan aldigi memnuniyeti, faydayi, maksimum seviyeye

cikarmaya calisan kisidir.

Tiiketicinin sonraki boliimde agiklanacak tiikketme eylemini de yapabilmesi
icin belli bagh sartlara sahip olmas1 gerekir, dncelikle tiiketim kavramini agiklayip

ardindan tiiketim i¢in gerekli unsurlar ele alinacaktir.
1.1 TUKETIM

Insan isteklerinin iktisattaki adi ihtiyactir (Bulmus, 2008). Insanin kendisi
icin arzu ettigi herhangi bir seye ihtiyac adi verilmektedir. Kisi aslinda kendisi i¢in
islevsel olmayan bir seyi ¢ok arzu ettiginde o seyin kendisinin ihtiyac1 olmasinin
sebebi budur. Bir ornekle agiklamak gerekirse, 10 yasindaki bir ¢ocuk cevresini

gozlemleyerek, insanlarin cep telefonuna bagimli olduklarini goriir ise telefonun



kendisi iginde bir ihtiya¢ oldugu sonucuna ulasabilir. Halbuki ailesi (veya
kendisinden biiyiik etrafindaki kisiler) onun cep telefonuna hi¢ ihtiya¢ duymadiginin
farkindadir. Bu ornekten ¢ikarilacak sonug¢ kisi neye istek duyarsa o bir ihtiyaca

dontisebilir, bagkalar1 bunu ihtiyag¢ olarak gérmese bile...

Bireylerin ihtiyaglarin1 karsilama 6zelligi olan nesnelere, iktisatta, mal denir
(Bulmus, 2008). Bu mallar iktisatta serbest mal ve iktisadi mal olarak ikiye ayrilir.
Kisaca deginmek gerekirse iktisadi mal, kullanmak igin belli bir fiyat (bedel)
0denmesi gereken mal iken serbest mal ise doganin insanlara hali hazirda sundugu ve

yararlanmak i¢in bir fiyat veya ticret ddemedigimiz mallardir.

Kisi bazen ihtiyaglarini karsilamak i¢in karsi tarafin bir sey yapmasina ihtiyag
duyar. Yani baz1 insan ihtiyaclar1 vardir ki, bunlarin karsilanmasi bagka insanlarca
gerceklestirilecek bir dizi etkinlige baglidir (Bulmus, 2008). Iste bu durum iktisatta,

hizmetler olarak adlandirilmaktadir.

Birey, yukarida ki aciklamalarda yer alan mal ve hizmetleri dogrudan veya
dolayli olarak kullanarak (yararlanarak), ihtiya¢ ve isteklerini karsilamasi durumunda
tilkketici yani tiiketim eylemini gerceklestirmis ve kendisine bir fayda saglamis olur.
Tiiketicinin bunu yapmasindaki amaci, smirsiz yahut tekerriir edecek olan
ithtiyaclarini o an icin gidermektir. Ancak tiiketici bunu yaparken farkindadir ki her
thtiyacini karsilayacak kaynak mevcut degildir ve bu ihtiyaglar1 kendisine en makul
gelecek sekilde gidermelidir. Kisacast kit kaynaklari ile sinirsiz ihtiyaglarini

karsilamalidir.
1.1.1 Tiiketimin Felsefi Tiirleri

Hedonik Tiiketim: Hedonizm, bir felsefi terim olarak yasamin amaci igin
hazz1 segen felsefe sistemini veya hazza asir1 diigklinliigli anlatmaktadir (Giiven,
2009). Bu kavramin ekonomi bilimine izdiisiimii ise en az maliyetle maksimum
getiriyi veya faydayi saglamaktir. Hedonik tliketimde ise, tiiketici tiiketme eylemini
zevk aldig1 i¢in yapmaktadir. Tiketilen mal veya hizmetin nasil bir mal (zorunlu,
liiks vb.) oldugunun hi¢bir 6nemi olmayip yasadigi hazzin tiikettik¢e artmasi halidir.
Hedonik tiiketimde temel konu, tatmin ve memnuniyet seviyesinin en iist diizeyde

olmasi gerektigidir (Tiirk, 2018).



Faydaci Tiiketim: Fayda kavramini ileride daha detayl bir sekilde islenecegi
icin burada tanimlanmamistir ancak faydaci tiiketim, hedonik tiiketimin tersine alis-
verisi yapilmasi gereken zevk alinip alinmamasi tiiketici i¢in bir 6nem arz etmeyen
bir eylemdir. Ihtiyac duyulan ya da aramilan iiriin bulundugunda gorev

tamamlanmakta ve alig-veris sona ermektedir (Tiirk, 2018).

Son olarak aralarindaki en biiyiik fark: Faydaci deger, basarili bir aligverisi ve
kisinin tatmin olmasi1 olarak degerlendirmektedir. Hedonik ise, tiiketicinin
siradanliktan kagmasi ve farkli zevk ve heyecanlar yasamayi planlamasidir (Tiirk,

2018).
1.1.2 Tiiketimin Sinirlar:

Yukarida agiklandigi iizere bireyler ihtiyaglari icin tiiketim yaparlar ancak; bu
tiketimi sinirlayan bazi unsurlar vardir. Bu bilginin iktisat literatiiriine olan
izdligiimii ise tiiketicinin sahip oldugu talep fonksiyonudur. Burada fonksiyon yazilip

veriler kisaca agiklanacaktir:
QdX = f( PX! M1 Pi! Pt’ T! Mb! Pb)

Malin Fiyati1 (Pyx): Gergek hayatta karsilagildigi tizere her tiiketici alis-veris
yapmaya gittiginde ilk bakacagi verilerden biri malin fiyatidir. En nihayetinde
tilketicinin mali tiiketebilmesi i¢in malin fiyat: kendisinin vermek istedigi fiyat ile ya

esit ya da daha asagisinda olmalidir.

Gelir (M): Iktisat biliminde ‘satin alma giicii ile desteklenmis’ olarak bilinen
‘efektif talep’in en 6nemli kaynagini olusturmaktadir. Tiiketicinin bir geliri olmaz ise

satin alma giiciinden yoksun olacak ve tiiketimi saglayamayacaktir.

Ikame Malin Fiyat1 (P;): Tiiketicinin satin alacagi malin, rakibi (karsit1) olan
malin fiyati da tiiketicinin karar verirken inceledigi verilerden veya sinirlamalardan
birisidir. Tiiketici almak istedigi malin fiyat1 yiikseldiginde yahut ikame (rakip) olan

malin fiyat1 diistiigiinde talebini ikame mala yoneltebilir.

Tamamlayic1 Malin Fiyat (Pt): Tamamlayict mal, bir malin kullanilmasini
saglayan ikinci bir maldir. Eger ki tiiketicinin edinmek istedigi mal, bir tamamlayic1

mala bagimli yani ikinci mal sayesinde islevsel hale geliyorsa ve bu tamamlayici



malin fiyati ylikselmis ise arttk her iki maldan da vazgecebilme olasilig

yiikselecektir.

Zevk ve Tercihler (T): Tiketicinin kendi i¢ diinyas: ile alakali tiiketim
siniridir. Clinki dikkatli bakilirsa diger tiim sinirlamalar tiiketicinin kendi hari¢ bagka
etmenlerle alakalidir. Tabi ki burada reklam vasitasiyla tiiketicinin tercihlerinin

degistirilmeye ¢aligilmasi durumunu hari¢ tutmak gerekmektedir.

Gelirdeki Beklentiler (My): Tiiketici gelirinde bir yiikselme yahut diisme
bekliyor ise kuvvetle muhtemel bir sekilde talebini arttiracak ya da azaltacaktir

¢linkii ihtiyatli olmak tiiketicinin (haliyle insanin) dogasinda olan tabii bir durumdur.

Fiyat Beklentileri (Pp): Eger tiiketiciler bir malin fiyatinin artacagini bekliyor
ise ister simdiden alip daha fazla ucuza tiiketim yapabilmek, ister arbitraj (ucuz
yerden alip pahali yerde satma) yapmak i¢in mala olan taleplerini arttirma egilimi

icerisine girebilirler.

Fiyat artiglari enflasyon bolimiinde daha detayli agiklanmadan Once

enflasyonist ortamda talep artiglarinin ‘depoculugu’ tetikledigi belirtilmelidir.
1.2 FAYDA KAVRAMI VE GELISIMI

Mal ve hizmet tiikketimi ile saglanan tatmin veya mallarin istekleri karsilama
ozelligine fayda denir (Unsal, 2012). Tanimdan yapilabilecek bir yorumlama ile
tilketim ile fayda arasinda bir neden-sonug iliskisinin varligr belirtilebilir, ¢iinkii
tikketiciler tiiketimini o mal veya hizmetin saglayacag: faydaya bakarak yapar ya da
en azindan tiiketicilerin bilgisi bu yondedir. Fayda kavraminin kelime anlam1 olarak
kokenleri Antik Yunan’a dayanmaktadir. Keza fayda pesinde kosan insanla ilgili
olarak ortaya cikan faydacilik kavraminin da kokeni en az fayda kadar eskiye
dayanmaktadir. Faydaci diislincenin kokeni Antik Yunan’a dek uzansa da, faydaci
okulun kurucusu Bentham olarak goriilmektedir (Gékdemir ve Oztiirk, 2018). Ilk
olarak; Bentham faydayi tanimlarken psikolojik kavramlardan yararlanarak, zevk
veya mutluluk verme hiikkmii agiklamasi yapmaktadir (Gokdemir ve Oztiirk, 2018).
Bentham’a gore burada belirtilen kavramlarin hepsi ayn1 anlama gelmektedir yani es
anlamlidir ve faydaci insanin gayesi zevk ve mutlulugu arttirarak onlarin pesinden
kosarken ac1 gibi elem gibi insan1 olumsuz etkileyen kavramlardan da uzaklagsmaktir.

Ayrica insanin bu hislerinin 6lgiilebilir oldugunu ‘Ahlak ve Yasama llkelerine Giris’



eserinde de sdylemistir. Olgiilebilir ise haliyle kiyaslanabilir ve objektif, yani kisiden
kisiye degismeyen, bir hal almaya baslayan fayda kavrami ilerleyen kisimda
tizerinde durulacagi iizere kardinal fayda kavramina evirilmeye baglamistir.
Bentham’in ‘haz pesinde kosan’ olarak tanimladigi bu hedonistik tiiketimi yiiksek,
niceliksel bir tiiketimi savunan bireyin ardindan; J.S.Mill, faydacilik kavramin1 biraz
degistirmistir.

Mill, hazlarin niteliklerine gore siralanmasi ve yliksek diizeyde hazlarin
(entelektiiel, estetik ve yaratici) hayvani iggiidiilerin tatminine tercih edilmesi
gerektigini sOyleyerek Bentham’dan ayrilir (Dis, 2017). Yani Mill’e gore
Bentham’da oldugu gibi daha fazla fayda veya haz miktar1 degil daha kaliteli fayda

ve haz 6nemlidir.

Iktisatta faydanin bu gelisimlerinin ardindan fayda kavrami iktisat
literatliriinde iki baglik altinda agiklanmaya baslanmistir. Bu basliklar Kardinal ve
Ordinal Fayda teorileridir. Teorilerin savunduklar1 savlar kisaca asagidaki

tablodal.1’de gosterilmektedir.

Tablo 1.1: Kardinal ve Ordinal Fayda Teorilernin Karsilastirmast

Kardinal Fayda Teorsisi Ordinal Fayda Teorisi

1. Fayda objektiftir. 1. Fayda stibjektiftir.

2. Fayda hesaplanabilir. 2. Fayda siralanabilir.

3. Fayda hesap birimi 3. Fayda matematiksel

cutil’dir olarak hesaplanamaz.

1.2.1 Kardinal Fayda

Kardinal fayda teorisinin matematiksel olarak bireylerin faydasini
toplayabilmesi durumu, toplumun tiim faydasinin biitiin bireylerin faydalarinin
toplamina esit olacagr yargisina ulastirmistir. Kardinal faydanin matematik
hesaplamalarinin temelinde {i¢ unsur mevcuttur. Bunlar; toplam fayda, marjinal
fayda ve azalan marjinal faydadir. Marjinal fayda, tiiketilen ya da kullanilan son

birim mal ve hizmetten saglanilan fayda olarak tanimlanabilir. Azalan marjinal fayda



kavrami ise iktisat literatiirline Gossen tarafindan kazandirildigi igin ‘Gossen
Kanunu’ olarak da anilmaktadir. A. Marshall tarafindan parlatilan bu kavramin
matematiksel boyutu bir tarafa, teorik olarak marjinal fayda kavraminin siirekli
olarak azaldigimin kaniti niteligindedir. Bu kavramlar1 bir 6rnek ile agiklamak
gerekirse; bir restoranta gidildiginde ve c¢orba siparisi verilmis oldugunda ¢orbadan
her alinan kagikta edinilen fayda marjinal fayday: temsil etmekte, her kasikta acligin
ve ¢orbaya karsi olan istahin azalmasi azalan marjinal faydayi temsil etmekte ve son
olarak yemekten kalkarken corbanin kisiye verdigi biitiin fayda ise kisinin toplam

faydasini olusturmaktadir.
1.2.2 Ordinal Fayda

Ordinal fayda kavramina gore ise, kisiler maksimum fayda i¢in mallar1 degil
mal sepetleri arasinda tercihlerini siralamaktadirlar. Bu yeni goriisle beraber faydanin
Olctimiindeki tekniklerde de degisimler gozlemlenmistir. Bir bagka ifadeyle ana akim
iktisatta mutlak olarak Slciilebilir fayda goriisii yerine, ordinalist devrim ile birlikte
kayitsizlik egrileri ile nispi olarak Olgiilebilen fayda yaklasimi hakim olmaya
baslamistir (Gokdemir ve Oztiirk). Kayitsizlik egrisi, egrinin her tarafinda bireyin
faydasinin ayni oldugu ancak sadece bu faydayi saglayan mal sepetleri arasinda
kayitsiz kaldigr birlesimleri gostermektedir. Ayrica belirtilmelidir Ki ordinalist teori
sonrast Bentham ile gelen hedonistik tiiketim yapis1 kirilmaya baslamistir. Ciinkii
iktisada insana ait soyut ve subjektif kavramlar olan seg¢imler girmistir. Faydanin
ozellikle hesaplanabilir olmasiyla beraber, yani bireylerin faydalar1 toplam1 toplumun
faydasina esit olmasiyla beraber, iktisatta refah iktisadi kavrami ¢ikmistir. Konuyla
onemli teorilerden birinin sahibi ise Vilfredo Pareto’dur. ‘Pareto Optimumu’ olarak
adlandirilan bu kavrama gore; toplumda bir kisinin durumu kétiilestirilmeden baska
birinin durumu iyilestirilemez durumdadir. Bu kavrama 1998 yili Nobel 6diilii sahibi
Amartya Sen’den elestiriler gelmis bu elestirinin adi1 ‘kapasite yaklagimi’ olmustur.
Sen, kapasite yaklasiminin temel elestirisini geleneksel iktisadin faydacilik ve homo-
ekonomikus noktalarinda yogunlastirmistir (Gokdemir ve Oztiirk, 2018). Ayrica
kapasite yaklasiminda az once belirtilen optimallige iliskin elestirilerde mevcuttur.
Sen’e gore bir toplumda, bazilar1 biiyiik bir liikks icinde digerleri ise aglik igerisinde
yasasa da Pareto optimallik yakalanabilmektedir (Sen, akt. Gokdemir ve Oztiirk:
2018:213). Sen’in kapasite yaklagiminda insanlarin gelirleri dogal olarak yoksullugu



etkiledigi kabul edilirken yoksullugu farkli nedenlere de baglamaktadir. Kapasite
yoksullugu gelirin yetersiz olmasi ile degil bireyin yasadigi ortamin (devlet, aile vs.)
temel kapasitelerden yoksunlugundan kaynaklanmaktadir. Sen’e gore, temel
kapasitelerden yoksunluk, erken oOliimlerde, yetersiz beslenmede, siiregiden
hastaliklarda, okuryazarlik oraninin diistikliigiinde ve diger basarisizliklarda ortaya
cikabilmektedir (Sam, 2008). Baska bir ifadeyle Sen insanin yasadigi ortam ona
yukariya ulasma imkanini versin, ulasip ulasmamak ise kisinin kendi 6zgiir tercihine
kalsin, burada toplumun sundugu kapasite ne kadar yiiksekse o kadar kalkinmis bir

toplum olarak goriilmektedir.
1.2.3 Beklenen Fayda ve Beklenti Teorisi

Bir baska fayda agiklamasi da; beklenen fayda ve beklenti teorisidir, bu iki
kavram birbiriyle baglantili ancak birbirinden farkli kavramlardir. Beklenen fayda
teorisi esas itibariyle insanlarin tiikketimlerini o mal ve hizmetten elde edecekleri
fayday1 esas alarak belirlemesi sistemiyle agiklanabilir. Ancak beklenen fayda bir
risk icermektedir, c¢linkii her zaman tiiketilen seyden beklenilen fayday:
saglayamama durumu daha o mali veya hizmeti alirken mevcuttur. Beklenen fayda
teorisinin icerisinde bulunan riskleri ilk olarak tanimlayan Frank Knight olmustur.
Ardindan Daniel Bernoulli’nin (1700-1782) ortaya attig1 ‘St. Petersburg Paradoksu’
kavramin gelisimine katki saglamigtir. Paradoksa bir madeni paranin atildig1 ‘yazi-
tura’ oyununa dayali olup, oyunun kazananini madeni paranin ‘tura’ kismi
belirlemekte ve kag¢ kere atilarak ‘tura’nin elde edildigi 6diil agisindan 6nem arz
etmektedir. Tura gelene kadar para n kez atildiysa kazanilacak para 2n olacaktir. Bu
oyunda her seferinde paranin tura gelme olasilig1 % olduguna gore, n seferde tura
gelme olasiligi (1/2)n olacaktir (Tagdemir, 2007). Bu sekilde ilerleme ile beklenen
deger parasal biiyiiklilk olarak sonsuza ulasacaktir. Ardindan; VonNeumann ve
Morgenstern, fayda fonksiyonunun tiiketim kararlarin1 agiklamada yeterli olmadigini
savunarak bu fonksiyonu, beklenen fayda fonksiyonu ile degistirmislerdir (Sener,
2015). Ancak bu durumun her zaman boyle gergeklesmedigini ve oOzellikle
yatirimeilar karar verirken riskleri de goz Onilinde bulundurarak beklenti teorisine
aykir1 davrandiklar1 kavrami ortaya atilmis, bu duruma ‘Allaiss Paradoksu’ adi
verilmistir. Maurice Allais’nin bu caligmasi, tiiketicilerin her zaman beklenen

faydanin maksimizasyonunu gozeterek karar vermediklerini ifade etmesi bakimindan



onemlidir (Sener, 2015). Ayrica belirtilmelidir ki, eger fayda maksimizasyonu bir
rasyonel birey davranisi ise, burada ki aykirilik ayrica rasyonellik kavraminin da
sarsilmasi anlamina gelmektedir. Yukarida belirtilen paradokslar ile elestiriye maruz
kalan beklenen fayda teorisi ile ilgili son olarak; L.Savage (1954) tarafindan ortaya
atilan ve kisilerin tercihlerini sahsina miinhasir olarak tahmin ettikleri olasiliklar ile
carpilarak yeni bir fayda fonksiyonu elde edilmistir. Fonksiyonun adi ‘Subjektif
Fayda Fonksiyonu’ olmakla beraber, bu fonksiyonda elestiri oklarinin hedefi haline

gelmistir.
1.2.4 Kahneman ve Tversky

Beklenen fayda yaklagimmin kotii gidisatina bir baska elestiri de beklenti
teorisi ile gelmistir. Bu teori Daniel Kahneman ve Amos Tversky’nin 1979 yilinda
kayiptan kaginma ve riskten kagimma davranislarinin incelendigi bir deney ile
olusturulmustur. Deneyleri sonucu yeni bir deger fonksiyonu meydana getirmislerdir
ki bu fonksiyon sekil 1’de gosterilmektedir. Beklenti teorisi, bireylerin, karar verme
siireglerinde, kararlarinin sonuglarindan ziyade potansiyel kayip ve kazanglarina

yiikledikleri degerleri dikkate aldiklarini ifade eder (Tekin, 2016).

Sekil 1: Beklenti Teorisi Deger Fonksiyonu

Kaynak: Kahneman ve Tversky (1979).



Deger fonksiyonu, riskten kaginma ve kazang igin i¢ biikey iken, kayiplar ve
riske kars1 gosterilen istek sebebiyle dis biikeydir. Ayrica kayiplar i¢in kullanilmakta
olan egri kazanglara oranla daha diktir. Yani insanlar kazang i¢in istekli oldugundan
daha ¢ok kayiptan ka¢inmaya ¢abalamaktadirlar. Bir baska ifade ile insanlar kazang
iceren sec¢imlerde riskten kacinmayi, kesin kayip iceren secimlerde ise riske agik

olmayi tercih etmektedir (Sentiirk ve Findik, 2014).

Ayrica konu ile ilgili Kahneman ve Tversky bir de agirlik fonksiyonu
vermiglerdir. Amag¢ karar agirhigi ile olasihik  arasindaki  baglantinin

goriintiilenmesidir. Beklenti teorisi karar agirliklart sekil 2°de gosterilmektedir.

Sekil 2: Beklenti Teorisi Karar Agirliklar:

Karar
Agirhg
(p)

0,5

Olasihik (p)

Kaynak: Kahneman ve Tversky (1979).
1.2.5 Deneyimlenen Fayda ve Karar Faydasi

Literatiirdeki son gelismelere bakildiginda 2002 Nobel ekonomi 6diilii sahibi
Daniel Kahneman goriilmektedir. Kahneman, daha farkli fayda tanimlamalari
kullanarak iki tlir fayda kavrami tizerinde durmustur. Bunlar karar faydasi ve
deneyimlenen faydadir. Karar karar faydasi gozlemlenen tercihlerin sonucudur
(Kamilgelebi, 2013). Burada fayda icin karar verilirken beynimizin fiziksel

bolmelerinin davraniglart 6nemlidir, karar faydasi i¢in verdigimiz gbzlemlenen tercih
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kelimesinde gozlemi yapan kisinin iliglincli bir kisi oldugunu gézden kagirmamak

gerekir.

Deneyimlenen fayda da ise, karar faydasina goreceli olarak daha psikolojik
etmenler isin i¢ine girmektedir. Deneyimlenen fayda psikolojik olaylardan veya
kisisel deneyimlerin &n raporundan olusmaktadir (Kamilgelebi, 2012). Ornegin
gecmiste bir bireyi art soktuysa bu olay bireyin deneyimlenen faydasini olusturmakta
tekrar o aciy1 yasamaktansa ariya dokunmayarak, zarardan kaginir ve bir fayda elde
edilir. Basite indirgenmek istenirse bireyin kendisini koruyarak elde edilen faydasi,

deneyimlenen fayda durumuna tekabiil etmektedir.
2. ENFLASYON

Bir ekonomide genel fiyat diizeyinde meydana gelen siirekli artisa enflasyon
denir (Unsal, 2005). Ancak bu artis her zaman ekonominin tamaminda olacak diye
bir kural da yoktur. Bu sebeple kisaca enflasyon cesitlerini vermekte faydal

olacaktir.

Talep Enflasyonu: En basit sekilde aciklamak gerekirse piyasadaki toplam
talebin, piyasadaki iiretilen biitiin mal ve hizmetleri temsil eden toplam arzi asmasi

durumudur.

Arz Enflasyonu: Piyasadaki toplam talepte bir degisme bulunmazken, toplam
arzin cesitli sebeplerle (kriz gibi) daralarak iiretilen malin ya da mallarin piyasada kit

hale gelmesi ve piyasa fiyatinin yiikselmesi halidir.

Ithal Enflasyon: Ozellikle iilkelerin iiretim yapabilmek igin disaridan
hammadde, yar1 mamul vb. mal ve hizmetlere mecbur kaldigi hallerde ¢ok sik
goriilen bir enflasyon tiirii olup, disaridan alinan mal ve hizmetin fiyatinin (kur veya

dis iilke fiyat ve firma maliyetlerine) artmas1 sebebiyle yasanan enflasyon tiirtidiir.

Fiyat Enflasyonu: Aksak rekabet piyasalarinda firmalar tam rekabette oldugu
gibi ‘fiyat kabullenici’ degil genel itibariyle ‘belirleyicidir’. Bu sebeple devletin
aldigr vergiler yahut maliyet artislarini malin fiyatinin igine gizleyebilme,
yedirebilme firsati yakalayan firmalar karindan taviz vermeyip malin fiyatini

yiikseltmesidir.
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Hiperenflasyon: Ulkede fiyatlar genel seviyesinin ayni giin hatta saatler
icinde katlanmasi halidir. Y1l boyunca enflasyon, aylik ortalama %50 {istiinde

seyreder.

Stirtinen Enflasyon: Enflasyonun tek haneli sayilarla gosterildigi ideal

enflasyondur.

Dortnala Enflasyon: Enflasyon oraninin iki haneli enflasyon haddine tekabiil
eder (Unsal, 2005)

Iktisadin en 6nemli gérevlerinden birisi mikro iktisat agisindan diisiiniiliirse
kit kaynaklarla sonsuz ihtiyaglar1 karsilamak olsa da, bunun yaninda makro iktisat
yoniinden fiyat istikrarini (fiyatlar genel seviyesini korumak) saglamak da iktisat
biliminin ¢6zlim aradig1 ve engellemeye calistigi durumlar arasindan yer almaktadir.
Her ne kadar hiikiimetler (politika yapicilar) bu fiyat artislarini toplam talebi kisarak
baskilamaya caligsalar da aslinda toplam arz-toplam talep yaklagimina gore sadece
toplam talebi kismak degil toplam arzi (liretimi) arttirmak da enflasyona bir ¢oziim
olabilecektir. Yine IS-LM yaklasimina gore diigiiniiliirse hiikiimetlerin harcamalarini
arttirirken hem para politikas1 ile uyumlu bir harcama yapmasi ayrica bu yapilacak
harcamalarinda iiretimi arttirici sekilde yapilmasi demek bir iilkenin hem fiyat
artiglarin1 baskilayarak hem de {iilkenin saglam adimlarla ilerleyen bir biiylime

oranina ulagsmasinin zor olmayacag diisiiniilebilir.

Teorik olarak ¢6ziimiiniin ve tanimimin sunuldugu enflasyon konusunu biraz
daha piyasa agisindan yorumlanmak istenilirse su soru ortaya g¢ikabilmektedir.
Enflasyon neden kotiidiir? Disaridan bakildiginda fiyatlarin artist kotii bir cagrisim
yapsa da fiyat kontrolleri veya para basim karar1 hiikiimetlerin elinde oldugu (ya da
bu karar1 etkileyebilecek mekanizmalara sahip oldugu) i¢in enflasyona karsilik
fiyatlar yiikselirse ve karsiliginda maaglarda yiikseltilirse (ki bunun adi ‘saf
enflasyon’ olur) ne zarar1 olur gibi bir soru akillara gelebilecektir. Hiikiimetler,
enflasyonist ortamlarda toplam talebi kisarak arz ile talebi esitlemeye bireylerin
cebindeki harcanabilir geliri c¢esitli yollarla (vergi gibi) azaltmaya ve devlette
ekonomiyi etkileyen bir aktdr olarak talep yaratan harcamalarimi kisarak talep
enflasyonunu dizginlemeye calisir. Ciinkii dolasima yeni para ¢ikmasi (maas artisi

gibi) sadece enflasyonu daha ¢ok kamgilar. Enflasyonu bu kadar kotii kilan seyler
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aslinda ekonomik aktorlerden kopardigi iktisadi varliklardir ki buna ‘enflasyon
maliyetleri’ denilmektedir. Enflasyon maliyetlerini kisaca agiklamak gerekirse soyle

siralanabilir;

Reel Gelir Diizeyi: insanlari nominal iicretleri enflasyon karsisinda diiserek,

fiyat artiglar1 sebebiyle paranin satin alma giiclinlin azalmasi1 durumudur.

Gelir Dagilimi1 Bozulmasi: Gelir dagilimi adaleti 6zellikle memur, is¢i gibi
sabit gelir kaynagia sahip gruplar aleyhine bozulmaktadir. Yukarida belirtildigi
tizere politika belirleyiciler enflasyonist ortamda enflasyonun artmamasi adina bahsi
gecen meslek gruplarinin maaglarini arttirmaktan kaginirken, bu kisilerin satin alma

giiclerinin daha da fazla azalmasina g6z yummak durumunda kalmaktadirlar.

Yatirrm Kararlarinin Aksamast: Ozellikle yerli firmalar, enflasyonist kriz
ortamlarinda yatirnm karar1 almaktan c¢ekinebilir ¢iinkii bu firmalarin sermayesi
genellikle tabi olduklar: tilkenin para birimidir, yabanci sermayeli sirketler gibi bir
doviz kaynaklari da mevcut degildir. Bu sebeple siirekli diigen bir yerli para ile is

yapmaktansa yatirimlarini kriz ortaminin gegmesine degin ertelerler.

Menti Maliyetleri: Firmalar satis yaptiklar1 yerlerdeki fiyat listelerini
(meniilerini) fiyatlarin siirekli yiikseldigi bir ortamda, degisen fiyatlara uyumlanmak
icin degistirmelidir. Kataloglarin degistirilmesinde kullanilan emek ve diger girdiler
enflasyon olmadiginda baska mallarin iiretiminde kullanilacaklarinda, yemek listesi

maliyeti toplum igin net bir kayiptir. (Unsal, 2005)

Vergi Sisteminde Bozulmalar: Ulkelerde vergi adaletini saglamak ve devlete
etkili gelir saglamak adina ‘Artan Oranli Vergi Tarifesi’ uygulanmaktadir. Bu
tarifeye gore bireyin gelir diizeyi arttik¢a alinacak vergi orani da gelir ile beraber
artmaktadir. Yani az kazanandan az, ¢ok kazanandan ¢ok vergi almak istenmektedir.
Ancak enflasyon ile mal ve hizmetlerin fiyatlar1 suni olarak sismekte kisilerin geliri,
reel gelirlerinden yiiksek ¢ikmaktadir. Aslinda birey daha fazla kazanmazken, daha
fazla mal ve hizmet alamazken daha fazla vergi 6demek durumunda kalir. Bu
duruma ‘Basamak Kaymas1® denilir. Basamak kaymasi1 durumunda iilkedeki kanun
koyucular vergiyi reel gelir lizerinden almaya karar verirlerse basamak kaymasi

engellenebilmektedir.
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Ayakkab1 (kosele-deri) Maliyeti: Bireyler ellerindeki yerli paralarin deger
kaybetmemesi i¢in ceplerindeki kurusu vadeli mevduat hesaplarina yatirilar, amaglari
faiz kazanci ile paralarini enflasyondan korumaktir. Bu sirada bireyin mevduat
yatirdigi banka ile ikamet ettigi yer arasindaki yolu gidip gelmesi ile eskiyen

ayakkabisi bile enflasyon konusunda birey i¢in bir maliyet olusturmaktadir.
3. HOMOECONOMICUS ve HOMO SAPIENS

Karar birimlerinin (lireticilerin ve tiiketicilerin) se¢imlerinde rasyonel-kendi
cikarlarma gére davranmalari, homoeconomicus diye nitelendirilir (Unsal, 2012).
Ayrica homo economicus fayda maksimizasyonu pesinde kosan birey varsayimina
dayandiginda ahlak felsefesindeki karsiligi, sadece kendi ¢ikarini diisiinen egoist ve
hedonist birey anlamina gelmektedir. (Akyildiz, 2008) Tezin birinci boliimiiniin en
onemli tanimlamasi olan homoeconomicus, iktisadi kararlarinda en mantikli tercihi
secen duygularini kararlarina yansitmayan bireydir. Ekonomi kitaplarina bakacak
olursak homo economicus’un Albert Einstein gibi diisiinebildigini, IBM’in
BigBlue’su kadar biiyiik bir hafizaya ve Mahatma Gandhi iradesine sahip oldugunu
goriirsiiniiz (Thaler ve Sunstein, 2018). Iktisadi insan her ne kadar fizyolojik olarak
normal insan gibi olsa da iktisadi kararlar1 agisindan gerg¢ek insandan ¢ok farklidir.
Ciinkii insanlar gergekte homo economicus degil homo sapiens’dir. Homo
economicus fikrine gore her insan ayni kararlari verse de insanin sahsina miinhasir
ozellikleri, kisiden kisiye degisen yanlari vardir. Ornegin, insanlarin deneyimleri
yasadiklar1 duygusal degisimlerin ayn1 olmasi beklenemez, bugiin ayni iilkede ayni
evde ayn1 anne babadan tiireyen iki kardes dahi ayn1 diisiinlip ayn1 kararlar1 alip aym
zevk ve tercihlere sahip degildir. Klasik ekol homo economicus (iktisadi insan)
tistiine kurulu olsa da iktisadin getirdikleri, aslinda iktisat bilimini gergek hayattan
uzaklagsmaktadir ve insan1 sadece iktisadi olarak agiklayan bu ekoliin yanildigi kisim
ise insanin sosyal, dini, kiiltiirel, sosyolojik, psikolojik ve felsefi bir varlik olmasidir.
Iktisadin gegmisten gelecege olan belli bashi kirilma noktalar ile felsefeden,
psikolojiden, sosyolojiden koparak matematige yakinlagsmasi iktisadi daha karmasik
ve gerceklerden uzak bir bilim haline getirmeye baglamistir. Bu baglikta tezin amaci

gercek insan ile iktisadi insan arasindaki sapmalar1 gbzler 6niine sermektir
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Tablo 1.2: Rasyonel Insan ve Gergek Insan Ayirimi

Rasyonel Insan

Gercek Insan

1. Tam Bilgi

1. Eksik Bilgi

2. Gelecegi bilen

2. Gelecegi tahmin eden

3. Unutmayan

3. Unutabilen

4, Mantik agirlikli diisiince

4. Duygu agirlikl diisiince

5. Giiglii irade

5. Zayif irade

6. Degisimleri hesaplar

6. Degisimi goremez

7. Yanilmayan

7. Yanilan

Tablol.2’de goriildiigii iizere rasyonel birey, hi¢ de bizim gibi karar
vermemektedir. Psikoloji biliminde ise insanlar1 karar verirken, yukaridaki tabloya
benzer bir goriintii tablo1.3’te de ortaya ¢ikmaktadir. Otomatik sistem ve diistinsel
sistem olarak gosterilen bu kavramlar aslinda rasyonel (iktisadi) insan ile gercek

insanin hayatina olan izdlisiimi gibidir.

Tablo 1.3: Zihinsel Sistemler Tablosu

Otomatik Sistem Diisiinsel Sistem
Kontrolsiiz Kontrollii

Caba Gerektiren Caba Gerektirmeyen
Cagrisimsal Cikarimsal

Hizli Yavas

Bilingsiz Bilingli

Beceriye Dayali Kurallara Dayali
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Kaynak: Thaler ve Sunstein (2018).

Otomatik Sistem, bir olaya kars1 i¢giidiisel olarak ani ve hizli kararlar verir,
kontrolsiiz, tedbirsiz olsa da hizli olmasi sebebiyle de goreceli olarak daha
kullaniglidir. Yolda yiiriirken insanlarin ¢ok sevdigi, uzun siiredir de gériismedigi bir
arkadagimi gordiigiinde Kontrolden ¢ikan hareketlerinin biitiin sebebi otomatik

sistemdir.

Diisiinsel sisteme bakilacak olursa; kontrollii, dis hayattan ¢ikarimlar yaparak
akil stizgecinden gecirerck hareket eden ve ne yapilmasi/yapilmamas: gerektigini
bireye sdyleyen sistemdir. Insanlar is gériismelerinde, duygusal olarak ¢ok yogun bir
an yasiyor olsa da aslinda diisiinsel sistemleri devrededir. Miistakbel igverenin kisiye,
tokalagmak i¢in el uzattiginda yasadigi o kararsizligin, elini uzatip uzatmama
arasinda kalmasinin da temel sebebi diisiinsel sistemdir. Bu tip diisiinerek hareket
etmeye sartlanilan ortamlarda fiziksel hareketleri yavaslatan, duraksatan miimkiinse

engelleyen taraftir.

Ote yandan davramis, duygu ve kaniya uygun hareket etme
egilimidir.(Morgan, akt. Akyildiz, 2008: 32). Ancak belirtmek gerekir ki, tutumlarin
neredeyse tamamu belirli bir 6l¢iide dnyargiya dayamir (Akyildiz, 2008). On yargilar
ise pek ¢ok alanda insanlar1 yaniltmaktadir. Nihayetinde bir konu hakkinda bilgi
sahibi olmadan atilan her adimmin kisileri yanlis yola gotiirmesi kuvvetle

muhtemeldir.
3.1 TEORILER VE GERCEKLER

Iktisat bilimi giiclii matematiksel temeller iizerinde yiikselse de asil sorun
iktisat biliminin gergeklik kulvarindan savrulmalara sahip olmasidir. Bunun en
belirgin kanit1 ise az Onceki basghkta da belirtildigi {izere homo economicus birey
kavramidir. Belki de iktisat teorilerinde hesaplamalarin, savunulacak savlarin
kullanilmast agisindan bir nevi karmasik insan yapisinin kenara itilmesinden olusan
bu kavramin iktisat literatiirine bu kadar elestiri getirecegi pek akla gelecek bir

durum degildi.

Davranissal iktisat, aslinda iktisat varsayimlarinin dogruluguna isaret etse de
mevcut iktisat ise matematiksel modellemelerinin iktisadi sorunlara getirdigi

¢oziimlerle avunmaktadir. Kabul etmek gerekir ki, fakiiltelerde goriilen iktisat
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derslerindeki bilgiler kisilere iktisadi sorunlarla ilgili bir ¢6ziim sunmaktadir. Ancak,
mevcut iktisat Ogretisine girmemis olan bir sorun ile karsilagildiginda bunun
karsilasan kisi tarafindan bilinmiyor olmasi, sorunun bir ¢6zlimii olmadig1 anlamina
gelmemekle beraber karmasik karar verme mekanizmasina sahip bireyin basi ¢ektigi
bir sistemde ¢oziimiin su ya da bu oldugunu sdylemek gozii kapali nisan alma

durumu olabilmektedir.

Teorilerde her seyin giizel olmasini beklerken, tam aksi durumlarla
karsilagilmasimin muhtemel bir durum oldugunu 6rneklenmesi soyle olabilmektedir:
Tirkiye’de  devlet okullarinda okuyan gengler 10-12 yaslarina geldiklerinde
Ingilizce egitimi almaya baslamaktadir. Teorik olarak bakildiginda on yedi yasina
gelmis geng¢ bir bireyin Ingilizce dili ile herhangi bir sorunu olmamasi
gerekmektedir. Nihayetinde 5 senelik bir dil egitiminden gegtigi goriiliiyor, ne yazik
ki teoriler gercekliklerle uyusmamaktadir. Tiirkiye vatandaglarinin bahsi gegen dil ile
hayatlarinin her safhasinda yasadigi imtihan ise bahsettigimiz uyumsuzlugu konunun

gercek hayatta karsilasilabilir 6rneklerinden birini olusturmaktadir.

Bu ayirimdan bahsedildigine gore, iktisat teorisinde tanimlanan birey ile
gercek hayatta kararlar alan birey arasindaki farklar bir tablo yardimiyla onceki
boliimde kisaca agiklanmistir. Gergek insanlarin hayatlarinda sadece iktisadi degil;
sosyal kiiltiirel, dini kararlar da almas1 gerekmektedir. Iktisadi insandan farkli olarak
gergek insanlarin bu yonleri de mevcuttur. O zaman denilebilir ki, iktisadi insan
tanimlamasi, insanin sadece belirli bir yoniinii betimler ve “’gercek’’ insan, sadece
iktisadi insandan olugmaz, belirli oranlarda diger 6zelliklerine gore tanimladigimiz

psikolojik, sosyal, kiiltiirel, dini vb. “’insan’’lardan olusur (Demir, 2013).

Buradan ¢ikarilabilecek tartigma niteligindeki sonugclar ise, verilen kararlarin
tamamini iktisadi insan m1 belirliyor? Ayrica rasyonel karar vermek sadece iktisadi
insanin gorevi midir? Gergek bir insanlar kendisine bu sorulari sordugunda “Hayir”
cevabin vermesi kuvvetle muhtemeldir. Ciinkii hayatimizda iktisadi kararlarin yani

sira baska konularda da kararlar alinmaktadir.

Ikinci olarak ise her ne kadar ekonomi, hayattaki pek ¢ok faaliyet alanina
niifuz etmis olsa da verilen kararlarin her biri iktisadi bir rasyonellikle l¢iip tartip

uygulamaya gecirilememektedir.
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3.2 HOMO ECONOMICUS’A ALTERNATIF MODELLEMELER

Homo economicus’un teorik c¢ergevesinin gercek insana tutunamamasi
nedeniyle, alternatif modeller vasitasiyla ozellikle iktisadi bireye yeni meziyetler
yiiklenerek bu kopukluk giderilmeye calisitlmistir. Ozellikle iktisadi bireyin
hamuruna biraz daha ahlak felsefesi katilip yogurulup daha saglam temelli bir birey

olgusu yaratilmaya ¢alisilmistir.
3.2.1 Dewey’in Ahlak Teorisi Kaynakhh Model

Homo economicus’a Dewey’in Ahlak teorisi’nin gili¢lii bir ahlak anlayisi
olmasi hasebiyle dahil edilmek istenilse de; homo economicus’un gii¢lii bir ahlaka
sahip olmastyla birlikte en basit iktisat teorileriyle dahi ¢eliskiler olabilmektedir.
Ancak, Ryan, Dewey’in deger ve tercih teorisinin ¢ok farkli oldugunu ve neo-klasik

model ile biitlinlestirilemeyecegini ifade etmektedir (Ryan, akt. Akyildiz, 2008: 35).

Dewey’in ahlak teorisinin zeminini neo-Hegelci diislince olusturmaktadir.
Neo-Hegelci idealizme gore, ahlakin nihai amaci, bireylerin kendilerini
gerceklestirmesidir (Akyildiz, 2008). Teorinin temellerinin vurgulandigi Dewey’in
“en 1yi teori”’sine gore bireyin kendini gerceklestirmesi ve bu konuda olgunlastirmasi
aslinda miilkemmellige dogru gidilen yolda yiirimektir. Ayrica Dewey’in rasyonalite
ve rasyonellige bir inancinin olmamasi da bu modellemenin uygun diismedigine dair
kanit olusturmaktadir. Homo economicus karar verirken disaridan aldig: bilgiler ile
ki her bilgiye ulasabilir, kendi akil siizgecinden geg¢irip o an verecegi karar esnasinda
bulundugu pozisyona goére en dogru karar1 vermeye ¢alismaktadir. Ancak Dewey
burada da bir fikir ayrilig1 yasamakta ve insan davraniglarinin kendi diisiincelerinin

etkisiyle degil, dis diinya ile etkilesiminden olustugunu savunmaktadir.
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3.2.2 Kant’in Ahlak Teorisi Kaynaklh Model

Bu modelde teorik insan modeli Kant’in teorisi ile birlestirilmek istenmistir.
Modelde mutluluk, memnuniyet gibi muglak kavramlar basit matematiksel
kavramlar olarak kullanilmistir. Burada fayda fonksiyonuna dahil edilen Kant’¢1
ahlak, iki tiir 6deve iliskin kurallar1 kapsamaktadir (Akyildiz, 2008). Bunlardan biri
‘Kusursuz Odevler’dir ve ne pahasina olursa olsun, Kant’a gére mutlak suretle
gerceklestirilmesi gereken gorevlerdir. Ikincisi ise ‘Diger Odevler’dir, burada ise bu
O0devlerin hayata gecirilmesi, bireylerin hesap ettigi, ¢cikacak sonuglara bagli olan
gorevlerdir. Ancak bu model de son tahlilde Homo Economicus’a getirdigi sinirlar

ile birlikte, sorunlu kisimlar1 ¢6zmede de yetersiz kalmistir.
3.2.3 Hayek’in Rasyonel Davranis Yontemi

Hayek en basindan itibaren insani rasyonel olarak tanimlamamis ve irrasyonel
oldugunu kabul etmistir. Ciinkii disaridan her ne kadar bilgi alinsa da bilgiyi isleme
asamasinin siibjektif bir kavram oldugundan bahsetmistir. Kaldi ki bu kavram
diistiniildiiginde dogru kabul edilebilir bir bilgidir. Bilgiyi isleyip bununla yapilan
eylem ve davranislarin da faydali olup olmadigi konusunda bir kesinlik mevcut
olmadig1 Hayek’in bir baska savundugu sav olup, nihayetinde siibjektif kabul edilen
bu bilgilerin sonucunda bilginin net bir dogruluga sahip olmast zaten
beklenmemektedir. Biitiin bu kavramlar neticesinde Hayek’in aslinda daha reel bir
davranis modelinden  bahsettigi  sOylenebilir.  Dolayisiyla  anti-rasyonalist
gerekcelerden hareket etse de Hayek’in de yeni bir rasyonalist tercih modeli iirettigi

sOylenebilir (Akyildiz, 2008).
3.2.4 Homo Sociologicus

Kelime anlami “Toplum Adami” anlamina gelen bu kavram, iktisadi insan
kavraminin toplumla 6zdeslestirilmis olmasi itibariyle, goreceli olarak homo
economicus’a ikame olma ozelligi tasimaktadir. Bencillik kavrami her ne kadar
iktisadi insan kavrami ile 6zdeslesmis olsa da haksiz bir tespit de sayilmamaktadir,
clinkii insan once kendi 6znel iyi olusunu tamamlamalidir ki bagskalarin1 da iyi

edebilme veya yardim edebilme kabiliyetini, giiciinii kendinde bulabilsin.

Toplum adami, iktisadi insandan farkli olarak kendisini kurtarma cabasi

haricinde, toplumun kendisi gibi bir¢cok bireyden olustugunun bilincinde bu sebeple

19



iktisadi insana nazaran pek c¢ok soyut oOzellikle donatilmistir. Toplum adaminin

kendisini destekledigi temelleri siralamak gerekirse;

1 Klasik ekol mantiginda bir tireticidir.

2. Kar veya fayda maksimizasyonu pesinde kosar

3 Azalan marjinal fayda yasasina tabidir.

4. KenWilber’in insan gelisimi ve Abraham Maslow’un

insan ihtiyaclarmnin hiyerarsi modelleri (Ozsoy, 2009).

Burada bir bilgilendirme yapmak gerekirse Maslow’un hiyerarsisi ‘toplum
adami1’nin 6zellikle sosyolojik boyutlarini olusturan kavramdir. Diger bir ifade ile bu
birey homo economicus gibi iktisadi kararlar alirken, sosyolojik yoniiyle de
“ihtiyaglar hiyerarsisi” de kendisi i¢in Oncelik arz etmektedir. Bahsedilen bu

hiyerarsi piramidi sekil 2°de mevcuttur.

Gergek hayatta, insan toplum ile miindemi¢ bir varliktir, bu sebepledir ki
Allah (Yaraticl) insana empati, yani baska insanlarla ayni duygular1 paylasabilme
giicli bahgetmistir. ‘Toplum adami’ kavramindaki ‘toplum’ terimi insanin tim dis
diinyasin1 ifade etmekle beraber, her seyden Once ve en Onemlisi insanin iginde

yasadig1 topluma isaret eder (Ozsoy, 2009).

Toplum adaminin dayandigi temeller igerisinde yer alan azalan marjinal fayda
kanununa tabi olmasi ile kast edilmek istenen, kisi tiikketimini arttirdikga tiikettigi
maldan edindigi fayda giderek azalmaktadir. Bu durumun iktisadi insan ve toplum
insan1 arasinda bir fark olusturmasinin sebebi marjinal faydasinin sifir oldugu
durumlarda, daha fazla tiiketmek yerine bu tiiketimini bagka insanlara bagislama
diisiincesine sahip yani ¢evresindeki insanlara karsi ilgisini kaybetmeyen bir insan
kavraminin toplum adami kavrami ile 6zdeslesebilmesinden dolayidir. Kaldi ki,
bagislamasinin sebebi toplum insani agisindan bosuna degildir. Bu konunun basinda
belirtildigi iizere soyut 6zelliklerle donatilmis olan toplum adami bu tip bir durumda

bagkalarina yardim ederek aslinda manevi hazzini da yiikseltmektedir.

Ihtiyaglarin ~ smirsiz  oldugu  diisiiniildiigiinden, baskalarma harcama
yapmaktan elde edilen manevi haz sonsuz olacak, bu da toplumun faydasini

maksimize etmekle sonuglanacaktir (Ozsoy, 2009). Belirtilmelidir ki, burada
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tanimlanan toplum insant aslinda homo economicus kadar iktisadi bir birey olsa da

onun eksikliklerini tamamlayan bir model olarak karsimiza ¢ikar.

Sekil 3: Maslow 'un Ihtiyaglar Hiyerarsisi Piramidi

v

Kendini gergeklestirme

Kisisel
Talmin

Prestij, basari, _— Deger Ihtiyaci

digerlerince takdir
edilme. benimsenme

Ait olma ve sevgi

__-___-————_
Digerleri ile iliski kurmak, kabul d
edilmek, ait olmak

Kendini aileni ve toplumu guven ———— | Givenliihtiyaci
ve emniyel icinde tehlikeden uzak
tutma

Fiziksel intiyaglar

Hava, su, besin, cinsellik, uyku, denge, bosaltim

Kaynak: Kula ve Cakar (2015).
4. INSANLARIN KARARINA ETKi EDEN FAKTORLER

Bireyler herhangi bir konuda karar alirken pek ¢ok kritere sahiptir. Insanlarin
davraniglarini etkileyen kendi i¢ diinyasinda ki faktorler oldugu gibi dis diinyadan da
bir takim faktorler mevcuttur. Tezin devaminda ilk olarak kisaca digsal faktorler
verilecektir, 6nemli olan igsel faktorlerin agiklanmasi esnasindaki amag ise iktisat
teorisindeki insan davranislari ile gergekte insan davranislari arasindaki farki, insanin

i¢ diinyasina davranmigsal iktisat perspektifinden bir yolculuk ile agiga ¢ikarmaya

caligilacaktir.
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4.1 KARARLARI ETKILEYEN DISSAL FAKTORLER

Bu béliimiin alt basliklarin1 olusturan maddeler ‘Isletme’ bilim dalinin da ilgi
alanin1 olusturmaktadir. Bu sebeple birey davranislarina biraz tiiketime yonelik
olarak yaklasilacaktir, bu baslig1 olusturulmasindaki sebep bir bireyin tiiketim
kararmin c¢esitli yollarla nasil yonlendirildigini gézler oniine sermektir. Bu konuda

kisisel faktorlere yer verilmeyecektir.
4.1.1 Referans Gruplari

Tiiketicilerin tliketim kararlarinm1  verirken belli asamalardan ge¢mesi
gerekmektedir. Nihayetinde, rasyonel olarak, hicbir tiikketici ani tiikketim karari
almaya kolay kolay yanagsmamaktadir. Tiiketicilerin zihinlerinde olusan satin alma

islemi Oncesi verilen karar asamalari Sekil 3°de gosterilmektedir.

Sekil 4: Tiiketicinin Satin Alma Karar Siireci Asamalart

ihtivacin Farkinmna VvVarilmas

Addtermnatiflerim Belirlenmmesi

AAdtermnatiflerim
Degerlendirilmesi

Satim Alma Karari

Satim Alrma Sonmnrasi
Degerlendirrmme

Kaynak: Yildirim (2016).

Bu asamalara bakildiginda tiiketici ‘ihtiyacin farkina varilmasi’ ile
‘alternatiflerin belirlenmesi’ arasinda bilgi toplamaya baslamaktadir. ilerde de
deginilecegi lizere cesitli bilgi edinme yollarindan biri olan referans gruplar1 olarak
adlandirilan, kisacasi ese dosta ahbaba sorulup bilgi alinmasi, bin bilsen de bir bilene

danis s6zli mucibince hareket edilmesi durumudur.
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Yildirim (2016: 214-231)’1n yaptig1 arastirmaya gore, tekstil, otomobil veya
kisisel bakim gibi konularda referans gruplari (yakin cevre), hep bagvurulan ve
giivenilirligi de oraninin yiiksekliginden ¢ok farkli olmayan, tiiketimi yonlendirebilen

giiclii bir unsur olarak ortaya ¢ikmaktadir.
4.1.2 Kiiltiirel Cevre ve Sosyal Simf

Referans gruplar1t gibi danisilip fikir alinacak bir gruptan ziyade,
gozlemlenerek veya kisinin imrenmesi ile tiikketim davranislarinin yonlendirildigi bir
etkileyici unsurdur. Sosyal sinif agisinda bakilirsa; yiiksek gelirli bir bireyin tiikketimi,
orta gelirli veya diisiik gelirli bir bireyden farkli olmaz mi? Orta gelir grubunun
yasadig1 bir semtte yasayan yiiksek gelirli bir birey, semtten ve oranin gelenek,
gorenek, adetlerinden veya zevk ve tercihlerinden hi¢ etkilenmez mi? Bunun
cevabinin hayir olmasi kuvvetle muhtemeldir. En nihayetinde her insan toplum ile

organik baglari mevcut, toplumu olusturan bir temel yap1 tasidir.
4.1.3 Reklamlar

Referans gruplarinda, kiiltiirel ¢cevre veya sosyal sinifta, istekli bir bigimde
tilkketicinin kararlar1 etkilenmemektedir. Muhtemelen bu etkilemeyi tiiketicinin
kendisi istemektedir. Ancak reklamlarda ise tiiketicinin fikrinin degismesi biraz
tilketicinin elinden alinmak istenmekte, tiikketim kararlarinin reklamlarla es giidiimli

ilerlemesi saglanmaya calisilmaktadir.

Ozellikle 1980°li yillar ve sonrasinda dis diinyada serbestlesmeye giden
tilkemiz yabanci markalardan da etkilenerek reklam ile tiikketim kiiltiirii giidiilemesini
ekonomik hayatinda hissetmeye baslamistir. 1980 sonrasinda ithalatin serbest
birakilmasi ile Tirkiye toplumu daha once bilmedigi pek ¢ok malin var olup,
kullanilmakta oldugunu 6grenme firsatin1 yakalamistir (Yavuz, 2013). Reklamlar
vasitastyla markalar, {iriinlerinin, hi¢ ihtiyacimiz olmasa bile, 6zellikle bir ihtiyag
oldugunu dayatmakta ve basarili da olmaktadirlar. Artik 0 mallardan “ihtiyaglarimiz”
olarak soz ediyoruz (Yavuz, 2013). Markalar, tiiketici zihnini kendi mallarindan

tilkketmesi konusunda adeta abluka altina almis durumdadir.

23



4.2 ICSEL KARAR MEKANIZMALARI

Kisinin kararlarin1 verirken bir Onceki boliimde belirtildigi lizere dis
diinyadan bilgi toplayarak bunlar1 bir karara baglamasi gerekmektedir. Bunu belli
bashh bilgi birikimlerinden gecirerek rasyonel bir karar verme gayreti igine
girilmektedir. Bu boliimiin basliklarinda agiklanacak faktorler daha ¢ok kisinin i¢
diinyasina ait olan soyut kavramlardan olugmaktadir. Karar alma mekanizmalar
igerisinde bireyin maldan sagladig: fayda da bulunmakta, karar verilirken edinilecek
fayda da dikkate alinmaktadir. Ancak fayda konusu onceki boliimlerde kapsamli bir

sekilde ele alindigi i¢in tekrar ele alinmayacaktir.
4.2.1 Akl

Akil, Allah’in (Yaraticinin) insanlara bahsettigi en biiyiik meziyetlerden biri
oldugu siliphe gotiirmez bir gergektir. Bu meziyeti kullanmanin bir iirlinii olan ve
insanlart ortak tartigma/anlasma noktasina ¢ekebilen mantik, nesnel olmasi, genel

kabul gérmesi sebebiyle pek ¢ok akil {iriinii bilimin temelinde yatan gergektir.

Insanlarda, mantik hari¢ diger unsurlar degiskenlik gosterebilir. Insanin
hayata dair tecriibeleri, 6n yargilari, duygusal hayati farkli olabilir. Ancak mantik
veya akla uygunluk herkese gore degisebilecek bir kavram degildir. Toplumsal
kurum ve kurallar olusturulurken, bireylerin mantik kurallarina uygun davranacag:
varsayimi yapilir. Diizenlilik ve Ongoriilebilirlik baska tiirlii saglanamaz (Demir,
2013). Ongoriilebilirligin kaynag: ise kisinin nesnel, mantiksal davranmasinm bir
sonucu olarak tutarli kararlar almasiyla yakindan iligkilidir. Ciinkii tutarsiz davranan
bir topluma soyut, siirekli, genel gecer kurallar konulmasi mantiksizdir. Rasyonel
iktisadi insanin da 6nemli 6zelliklerinden bir tanesi se¢imlerinde tutarli olmasidir.
Ornegin, A malin1 B malina ve B malm C malina tercih eden bir bireyin homo
economicus varsayimi altinda A malmi C malina tercih ederim demesi

gerekmektedir.

Toplumsal kurallardan bir kastimiz da hukuk kurallar1 olup genel itibariyle o
kurallart ¢igneyenlerin kendilerine ve topluma sdyledikleri ilk oziir niteligindeki
bahane; Bir anlik gaflet, duygularina yenik diisme, seytana uyma gibi igerisinde
duygu 6znelligi barindiran ciimleler kullanilmaktadir. Kaldir ki, hukuk kurallar1 akla

mantiga sahip olmayan, hukukcularin tabiriyle “tam ehliyetsiz” (Tirk Medeni
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Kanunu [TMK], 2012) olarak nitelendirdigi her hangi bir sey yapmaya chil olmayan
kisileri hukukun baglamamasinin sebebi de budur, o kisilerin yaptiklarinin sonucunu
idrak edemeyecek durumda akil ve mantiktan yoksun olmalaridir. insan duygulari
gelecek konusunda miyop olusu onlar siibjektif yapmakta ve genel geger kurallarda
kullanilamaz bir kaynak haline getirmektedir. Ornegin, ertesi giin smavi olmasina
ragmen, uzanip dizi izleyerek zaman O6ldiiren &grenci burada duygularina yenik
diismesinin cezasini sinav aninda ¢ekecektir ancak bu cezayr duygular degil ancak

ve ancak mantigi (akli) ile tartip bicerek bulabilir.

Bu agiklamalardan yola ¢ikarak denilebilir ki akil, mantiin ana kaynag: hatta
hemen hemen 6zdes bir kavramdir; mantik ise rasyonel karar vermenin ilk ve en

temel tasidir.
4.2.2 Tecriibe

Gilinliik hayatta rasyonel sayilabilecek pek ¢ok karar alindiginda, alinan
kararlarin bir destek noktasi bulunmaktadir ki ¢ogunlukla bu nokta, ayn1 durumun
kisinin ya da kisinin yakinen tanidig1 baska bir kisinin bize aktardig: bilgiler sonucu
olusabilmektedir. Aktarilan bu bilginin ad1 tecriibedir. Ornegin, bir birey isten eve
gidecegi zaman saate baktiginda, farz-1 misal saat 17.00 olsun, o saatin trafik saati
oldugunu diisiinmesine neden olan sey hayatinda pek ¢ok defa aksam 17.00’da
trafige takilmis olmasidir. Burada tekrar altin1 ¢izmek gerekir ki insanin tecriibesi her
zaman kendi tecriibelerinden olugsmamaktadir, kald1 ki bu kadar tecriibeyi tatmaya
zamani, Omrii el vermeyebilir. Bu sebeple kullanilan her tecriibe kaynakli bilgi sahsi

degil bagkalarinin aktardig: tecriibelerden de dogmaktadir.

Peki, iktisat biliminde tecriibeden bahsedilmis midir? Piir olarak tecriibe gibi
psikolojik bir faktorden bahsedilmese de aslinda dolayli yoldan bahsedildigi teoriler
mevcuttur. Ornegin, Robert Lucas’a (1937) ait olan ‘Rasyonel Beklentiler’ teorisinde
insanlarin bir hata yaptiklar1 zaman, sistematik olarak bu hatayr yapmayacaklarini,
tekrarlamayacagini varsaymaktadir. Kisacas1 insanlar yaptiklar1i hatalardan oOyle
dersler ¢ikarirlar ki, bir daha bu hataya diismez/diisemezler. Bu kavram her ne kadar

tecriibeyi isaret etse de gergek hayattaki karsiligini vermemektedir.

Tiim bunlari, sadece mantiksal ¢ikarimla degil, sosyal hayatin icindeki

deneyimlerimizden, deneyimlerimizin sonucu olusturdugumuz bilgileri mantiksal bir
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diizen icinde bir araya getirdigimizde bilebiliriz (Demir, 2013). Bu sebepledir ki
dogru kararlar verebilmek icin, iyi referanslara, yani tecriibelere, ihtiyag

duyulmaktadir. Rasyonel se¢imler yapabilmenin yolu tecriibelerden gegmektedir.
4.2.3 Mesuliyet

Mesuliyet glinimiiz Tiirk¢esinde sorumluluk anlamina gelmektedir (TDK,
2019). Bu bolimde kullanilacak olan anlami ise bireyin yaptiklarinin bilincinde

olmas1 veya sorumluluk ytliklenebilmesi amaciyla kullanilacaktir.

Bireyler yaptiklarinin sonuglarinin  kendilerinde yaratacagi pozitif veya
negatif etkileri bilmesi ve kabullenmesi bu konu ile ilgili mesuliyet bilincinin
tanimlamasini karsilamaktadir. Belirtilmelidir ki, mesuliyet kavrami rasyonel bireyin
karar verirken aklinda bulundurmasi gereken bir kavram olsa da, lilkemizde en fazla

kullanildigr alan hukuk sistemimizdir.

Nitekim Tirk Hukuk Sistemi, yaptiklarinin mesuliyetini kavrayamayacak
kisilere, ceza vermemek ya da cezayr hafifletmek adina c¢esitli maddelerle
donatilmistir. Mesuliyet kavrami; icerisinde harekete yonelik bir kast isteyen, ayni
zamanda o eylemin sonuglarindan bir fayda etme neticesi gerektiren bir kavramdir.
Yani eger kisi, eylemlerini kasti islemis ise yetkililer gercek su¢luyu yakalamis
olurlar m1? Hukuk sistemi kasti isleyeni suglu kabul etmeyip haricen, bu isten bir
yarar fayda saglaylp saglamadigina, akli dengesinin yerinde olup olmadigina
bakmaktadir. Konuyu bir 6rnek ile agmak gerekirse, vergi usul kanunu kapsaminda
bir miikellef vergi kagirir bagka bir kisi de vergi kagirmasinda miikellefe yardim
etmigse, kanun bu isten/eylemden yarar saglayana ayni cezayi, yarar saglamayanlara
ise belli oranda indirimlerle cezayr 6ngormiistiir (Vergi Usul Kanunu [VUK], 1961).
Bagka bir ornekte ise, ceza kanunu kapsaminda kast ve taksir ayirimi yapilmaktadir.
Yani bir kisi bilerek ve isteyerek isledigi sugtan alacagi ceza farklidir, kusuruna veya
thmaline gore isledigi suctan alacagi ceza farklhidir (Tiirk Ceza Kanunu [TCK],
2006). Bu orneklerden de anlasilacagi tizere, insanlar kararlarinda miimkiin mertebe
lehine olan: tercih etmek ister, bu insanlar ayni zamanda kanun koyucu oldugu i¢in

bu diisiince sistemine gore de su¢ ve cezalar belirlenir.

Sonug olarak agiklama ve tahmin giiciine bakarak, bireylerin eldeki bilgi

cergevesinde kendi yararlarina olani1 tercih edecek bi¢cimde karar verdikleri
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varsayiminda bulunmanin insan davraniglarini agiklamaya c¢aligan bilim adamlari i¢in

rasyonel bir tercih olacagini soyleyebiliriz! (Demir, 2013).
4.2.4 Yanhslar

Yanliglar ve kusurlar yapildikga insana tecriibeler kazandirmaktadir,
tecriibeyi onceki boliimlerde anlatildigina goére bu basligin amaci: Rasyonel karar

veren kisilerin karar verirken yanliglara nasil diistiigiinii anlatmaya ¢alismaktir.

Daha acikgasi, akil ve ruh sagligi yerinde kabul edilen insanlarin “bu rasyonel

olamaz” denilen karar veya davranislarini nasil agiklayacagiz? (Demir, 2013).

Insanlar kararlarin1 verirken muhtemel birkag olasilik ve beklenti diisiinebilir.
[k olarak kisi verdigi kararin kendisine zarar vermesini istemektedir. Bu rasyonel bir
karar degil gibi goriinebilir ancak kisi kendisini buna inandirmistir. Sevmedigi esine
miras birakmak istemedigi i¢in ‘dolanl iflas’ (Tiirk Ticaret Kanunu [TTK], 2011).
ilan eden bir tacir buna bir ornek teskil edebilir. Kararin sonunda hapse atilma
ihtimalini bile goze alan ve ticari itibari yerle yeksan olan tacir’in karar1 kendi
saiklerine gore rasyonel olsa da bizlere gore gercekten rasyonel bir karar olarak

goriinmemektedir.

Ikinci olarak, kisi tercihleriyle iyi bir karar vermek isterken kagmilmaz bir
sekilde kotl seylere de karar vermis olabilir. Aslinda bu durumu en iyi agiklayan
iktisadi kavram ‘firsat maliyeti’ kavramidir. Bu kavram insanlara bir kisinin hem
pilot hem Ogretmen olamayacagini, aralarinda mecburi bir tercih yapilmasi
gerektigini belirten kavramdir. Yani kisi kendisi icin rasyonel karar verse de bu
karar1 yanlis karar veya onu lizecek bir karar olabilmektedir. Bu olasilik ile
anlasilmaktadir Ki, rasyonel bireyler yanlis karar vermez, ancak verdikleri kararlar

kendileri i¢in tahmin ettikleri kadar dogru olmayabilir.

Ugiincii olarak ise, birey verdigi bir kararla iyilik yapmak isterken kotiiliige
ulasmasi halidir. Istediklerinin tam tersi sonuclar cereyan etmekte ve birey de bunu
hedeflememektedir. Bir 6rnekle agiklamak gerekirse, taksisine bindirilen yarali bir
hastay1r goren taksici, daha evvelinde hastaneye yetistiremedigi 6z babasini da
hatirlayarak bu sefer daha siiratle hastane yolunu tutmustur ki baska insanlarda
kendisi gibi yetim kalmasin. Son donemece geldiginde aracin kontroliinii kaybeden

sofor kaza yapar ve kazadan yarali olarak kurtulur ancak arabadaki hasta ve ona
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refakatci olarak gelen yarali kisinin oglunun oliimiine sebep olmustur. Taksici
aslinda iyi bir istek ile yola ¢ikmis iken kendisini ve yanindakileri yanlis sonuca

ulastirmistir.

Bu konunun rasyonellik baglaminda ele alinmasinin nedeni, bireyin
istenmeyen sonuglari kismen bilmesine ragmen, yaptigi fayda maliyet analizinde

yanilmasinin s6z konusu olmasidir (Demir, 2013).

Fayda maliyet analizinde objektif bilginin etrafini1 adeta bireye ait siibjektif
olgular sararak dogru karar1 Onlemektedir. Fayda maliyet analizi yapilirken
durdurulamaz bir sekilde kisi analizi kendi lehine yormaya meyillidir. Ornegin, aym
mala bigilen degerler kisiye gore degisim gosterebilmektedir. Bunun sebebi ihtiyacin
siddeti, malin satildig1 yerin kisiye gore degeri, 6nemi, kiymeti gibi bu tip degisken

etkenler, kisinin rasyonel kararin1 irrasyonellige dogru yonlendirebilmektedir.
4.2.5 Ahlak

Ahlak, bir toplumun veya grubun uymasi1 gerektigi gelenek ve gorenekler
olarak tanimlanabilmektedir. Keza Tiirk Dil Kurumu’nun tanimlamasina gore ahlak:
Bir toplum i¢inde kisilerin uymak zorunda olduklar1 davranis bi¢imleri ve kurallari,
aktore, sagtore olarak tanimlamaktadir (TDK, 2019). Aslinda ahlak ve rasyonellik
ayni dogrultuda hareket etmekte olan iki kavramdir. Ciinkii her ikisi de kendisini
olusturan deger yargilarina gore bireyin dogru olana dogru ilerlemesini saglamak igin

vardir.

Ahlak iktisatgilar tarafindan da kullanilmistir aslinda, ahlakin bir de iktisadi
tarini mevcuttur. Bu konuda en belirgin iki 6rnek, Adam Smith ve Jeremy
Bentham’dir. Bu iki diistiniir simdiden belirtmek gerekir ki davranigsal iktisadin
tarihcesinde de adindan sik¢a soz ettirecektir. Ilk olarak Adam Smith 1759 yilinda
yazdig1 ‘Ahlaki Duygular Kurami’ isimli eseri ile kisiye hem topluma dair ahlak
felsefesiyle ilgili 6nemli bilgiler aktarmistir. A. Smith ahlak felsefesi profesorii
olmas1 nedeniyle iktisadi diisiincesinde ve agiklamalarinda ahlak felsefesinin etkileri
etkin ve yogun bir sekilde goriiliir (Kesici, 2010). Adam Smith’in ardindan 6zellikle
fayda ve faydacilik ile ilgili calismalar1 ile bilinen Bentham ahlak felsefesine
katkilarda bulunmustur. Bentham’a gore gergek bir etik teori insan dogasini bir olgu

olarak kabul etmeli ve bilimsel teori ortaya koymalidir (Aydin, 2013). Bentham her

28



ne kadar ahlak felsefesinde ¢igir agmayi beklediyse de asil biiyiik adimlarini fayda

konusunda atacaktir.

Ahlakin kurallarinin kaynaklari, akil, din, duygu gibi kavramlardir. Akil,
ahlak kuralinin mantifa uygunlugunu; Din ahlak kurallarinin ikinci ana kaynagini;
Duygu, daha ¢ok toplumda otekilestirilmeye hazir olan kavramlarla ilgili olusunu ve
Ahlak kurallart kavramindaki kural kelimesi ise uyulmadigi zaman bir yaptirim,
miieyyideye sebep olacagini belirtmektedir. Dikkat edilirse akil rasyonel karar verme
ile ortak bir kaynak olusturmaktadir. Bu durum ikisi arasinda benzerligin olduguna

dair kanit teskil etmektedir.

Ahlak ve rasyonelligin benzer kavramlar oldugundan boliimiin basinda sz
edilmistir. Nihayetinde eger birey bu iki kavrami da en iyiye ulastirmaya caligirsa
tahminen o zaman hem kendisinin hem de yasadigi toplumun maddi ve manevi
faydasini maksimize etmek adina atilmis 6onemli bir adim haline gelecektir. Ancak
her zaman maddi fayda maksimizasyonu ahlak ile uyusmamaktadir. Yani, birey eger
¢ok para kazanmak i¢in gayri ahlaki yollara bagvuruyorsa bu durumda belKi
rasyonellik saglanmistir ancak igin ahlaksiz tarafinin topluma ve kisinin vicdanina
verdigi zarar durumu belirsizligini koruyacaktir. Daha agik ifade ile kisinin manevi

menfaatleri hice sayilacaktir.

Bir kamuoyu yoklamasi yapilsa, kisilerin ahlaki olanin yapilmasi gerektigi
konusunda daha yiiksek oranda uzlasacagi tahmin edilebilir (Demir, 2013). Bir¢ok
bireyin dogru kabul ettigi hem ahlaki olarak hem de mantiksal olarak da dogru bir

karar gibi gelse de her zaman bu duruma ulasilamayabilir.

Bu sebeple madem rasyonellik, kendi dogru kararlarinla ¢ikar pesinde
kosmak anlamma gelmektedir ve madem bu rasyonel insanlar toplumun da
yararinadir; O halde rasyonel kararlar verilirken sadece fayda maliyet analizi degil
ahlaki analizlerde yapilmalidir. Rasyonel karar alirken ahlaki kararlar ile toplumun
refahin1 arttirmak tahminen iilkesine vatandashik bagi ile bagli her homo

economicus’un gorevi olmalidir.
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5.RASYONALITE

Iktisadi bireyin en dnemli meziyetlerinden biri olan rasyonalite, ayn1 zamanda
davranigsal iktisattan da elestiri alan baslica konular arasinda yer almaktadir. Bu
boliimiin alt basliklarinda, rasyonalite olarak tanimlanilan olgu agiklanmaya gayret

edilecektir.
5.1 RASYONALITE iLE ILGILI GORUSLER

Rasyonalite, aslinda en akla mantiga uygun karar alma, bir amaca ulagmak
i¢in en uygun yollar1 kullanma seklinde tanimlanabilir. Kisaca rasyonalite belirli bir
amaca ulagilabilirlik ile, yani amacin gergeklestirilebilmesiyle ilgili eylemsel bir
stirecin aragsalligi olarak ortaya ¢ikar (Kaymake¢i, 2018). Sarfati (2005: 109)
kavramin tarihgesini anlatirken sdyle bir climle kullanmaktadir “ Rasyonel sozciigii
tarih sahnesine ilk ¢ikisinda belirtildigi gibi heniiz sagduyu kavraminin ¢ift anlaminm
yansittyordu. Boylece rasyonel davranmak, hesap yapma ve bilge olmak bir biitiinii

ifade ediyordu diyebiliriz.”
5.1.1 Neo-Klasik Okul ve Rasyonalite

Klasik ekolii yasatan neo-Klasik okul rasyonalite kavraminin baslangici kabul
edilebilir. Ciinkii her ne kadar bu bencilligin temellerini Adam Smith atmis olsa da
bunu homo economomicus kavramiyla iktisat literatiirline katan okul neo
klasiklerdir. Iktisat bilimi ile diger bilimlerin arasinin ag¢ilmasi da yine bu donemde
vuku bulmustur. Neoklasik Iktisat Okulu’nda homo economicus varsayiminin temel
varsayim kabul edilmesi ile beraber bireylerin iktisadi davraniglarindaki psikolojik ve

sosyolojik etkenler analiz disinda birakilmistir (Senigne, 2011).
1929 Buhrani ve sonrasinda Keynesyen teorilerin Klasik teoriler karsisinda
yiikselisi ile birlikte bu konuyla ilgili yeni goriisler Keynesyen ekole ait goriisler

olacaktir.
5.1.2 Keynesyen, Neo Keynesyen Okul ve Rasyonalite

Keynes, 1929 Buhran1 sonrasi1 dzellikle 1936 yilinda yazdig “Istihdam, Faiz
ve Para’min Genel Teorisi’ eseri ile iktisatta yeni odak noktasi haline gelmis,
eserinde de Ozellikle kendisinden oncekileri Klasikler olarak adlandirdigi grubu

elestirmistir. Bu elestiriler ozellikle eksik istihdam, toplam talep gibi konular
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lizerinden ilerlese de ‘Para yamilgisi (Money Illusion)’ kavrami ile aslinda homo
economicus’un anlatildigi kadar miikemmel bir varlik olamadigint dolayli yoldan
belirtmistir. Baska bir deyisle politika yapicilarin izledikleri para ve maliye politikas1
araclar ile enflasyonu siirekli bireylerin beklentilerinin iistiinde gergeklestirmeleri ile

bireylerin siirekli olarak yaniltilabilmeleri miimkiindiir (Senigne, 2011).

Neo Keynesyen okul ise Keynes’in fikirlerini revize ederek devam
ettirmislerdir. Karsimiza adaptif beklentiler kavrami ile ¢ikan bu ekol kisa ve uzun
donem ayirimini birey i¢in de kullanmistir. Adaptif beklentilere sahip olan bireyler

kisa donemde yanilsalar bile uzun donemde rasyonel davranmaktadirlar (Senigne,
2011).

5.1.3 Monetaristler ve Rasyonelite

Monetaristler, Milton Friedman oOnciiliigiinde 6zellikle 1970°li yillardan
sonra, stagflasyon olgusunun devaminda yiikselmis, Keynes’in politikalarini golgede
birakmislardir. Keynes’in aksine maliye politikasindan ¢ok para politikasini esas
almis, ekonomik sorunlara iligkin ¢éziimlerini 6zellikle para politikasi ile yiiriitmeye

calismislardir.

Keynesyen okuldaki adaptif beklentileri kabul etmisler ancak bu kavrami
biraz daha etkin kullanmay1 bilmislerdir. Bu durumu 6zellikle enflasyon issizlik
arasindaki ters orantiy1 acgiklayan Philips Egrisi’ne dahil etmislerdir. Uzun donemde
Philips’in agikladiginin aksine enflasyon-igsizlik arasinda bir degis-tokus olmayacagi
dogal bir issizlik orani {izerinde sabit kalinacagini sdylemistir, ¢linkii uzun dénemde

beklentilerimiz gerceklesenlerimize esit olacaktir climlesinden hareket etmislerdir.
5.1.4 Yeni Klasikler ve Rasyonalite

Yeni Klasikler ‘rasyonel beklentiler’ kavrami ile meshur olmus bir ekoldiir.
Klasik ekoliin kavramlarini tipki Yeni Keynesyen okul gibi revize etmistir
binaenaleyh, rasyonel beklentiler gibi yeni kavramlar1 da iktisada katmislardir.
Rasyonel beklentilere gore insanlar hatalarii bir kere yaparlar, sistematik olarak
tekrarlayamazlar veya tekrarlamazlar bu sebeple sadece Ongoriilemeyen, ilan
edilmeden yapilan politikalar etki gostermektedir. Rasyonel Beklentiler Teorisi ile
beraber adaptif beklentiler yerini rasyonel beklentilere birakmis, s6z konusu teori ile

bireyin kisa donemde bile rasyonel davrandiklar1 varsayilmistir (Senigne, 2011).
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5.2 RASYONELLIKTEN SAVRULMALAR

Rasyonellik kavramimi ve bu konu ile ilgili iktisat ekollerinin goriisleri
aktardiktan sonra bu boéliimde rasyonellikten neden uzaklasildigini ve buna sebep
olan etmenleri islenecektir. Bu konunun ana temasi aslinda Tablo 1.2°de verilen
‘Gergek Insan’ kavramimin maddeleridir. Gergek insani rasyonellikten uzaklastiran,

gercek hayat kosullarina goz atilacaktir.

5.2.1 Eksik Bilgi

Her sey bilinebilir mi? Gergekten buna inanilabilir mi? Aslina bakilirsa Klasik
ekole gore insan tam bilgiye sahiptir, yine klasik ekole gore tam rekabet piyasasinda
tam bilgi gegerlidir. Peki, tam bilgi ne demektir? Aslinda az 6nce sorulan sorularin
cevabini olusturan bu yeni soruya gore tam bilgi, bir konu ile alakali tiim bilgiyi
eksiksiz bilmek demektir. Bu 6yle bir bilgidir ki bunu herkes bilir, kimse bu bilgiden
mahrum degildir. Peki, her seyi bilmek kisiyi rasyonel mi yapar? Diisiinelim Ki bir
konu ile alakal biitiin sebep, sonug, amag, reaksiyon vs. bilinmektedir. O durum ile
ilgili karar alinirken tabi ki en iyi olan1 se¢gmek en kolay is haline gelecektir, ¢iinkii
cikabilecek biitliin sonuclar bellidir ve bir silirpriz yasanmayacaktir. Tam bilgi
kavrami inanmasi gii¢ bir kavram da olsa rasyonelligin kendisi degil rasyonellige iten
bir olgudur aslinda. Bu yiizden “bilgi ne kadar tama yakin olursa, karar da o kadar
rasyonel olur” denebilir (Demir, 2013). Yani bilginin artmasi ile rasyonel oluruz, tam

bilgi esittir rasyonellik algis1 yanlistir.

Tam bilginin inanmas1 gii¢ bir kavram oldugu iizerinde durulduguna gore,
bilinmelidir ki, aslinda insan (tim kararlarinda olmasa da) kararlarin1 verirken tam
bilgiye ulagsma cabasi igerisine girmektedir. Ancak bu g¢aba tam bilgi anlamina
gelmemektedir, tam bilgiye ulagilamamasinin temel nedenlerinden birisi sadece bir
konu i¢in bile edinilecek tam bilginin yiliksek maliyete ve ¢ok fazla zamana ihtiyag
duymasidir. Klasik ekol anlayisina gore bakildiginda bilgiye ulasmak maliyetsiz ve
zamansizdir. Ornegin, basit bir kalem alma islemi igin bile tam bilgiye ulasmak i¢in
bilinen bilinmeyen biitiin kalem satan yerlerin fiyatlarin1 ve kalitelerini kontrol
edecek istiine iislik bunun igin hi¢ zaman kaybedilmeyecektir. Bu durum pek
mantikl gériinmemektedir. Karsiniza ¢ikan ilk kirtasiyeden alacaginiz bir kalemin en

Iyi tercihiniz oldugunu varsaymak belki de kisi i¢in daha rasyonel bir karar olacaktir.
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5.2.2 Tahminlerimizde Yanilma

Rasyonel kararlar igin belirtilen tam bilgi kavrami, tabi ki tahminleri de
kapsamaktadir. Gelecege dair verilen kararlarda hi¢ yanilgiya diisiilmedigini Kim
soyleyebilir? Ileri ki doneme iliskin verilen kararlarda, hakkinda karar verilen olay,
durum, olgu veya esya bir tek bizim kararimiza degil dis diinyada yasayan diger
insanlarin kararlarina, irade dis1 gerceklesecek etmenlere de bagliysa bunlarinda
dogru tahmin edilme gerekliligi dogmaktadir. Aksi takdirde iyi karar verilse
yasanilacak mutluluk, kotii karar verildiginden dolayr yasanilan bir iiziinti ve

pismanlik olma olasilig1 daha yiiksektir.

Ayrica tezin fayda bashigi altinda belirtildigi lizere insanlar fayda-maliyet
analizinde bir hayli kendi lehine davranabilmektedir. Bu sebeple gelecege yonelik
fayda maliyet analizinde hem kisilerin tarafli davrandigi hem de gelecege dair miyop
olduklar1 g6z Oniine alindig1 zaman gelecege dair tahminlerin isabet orani git gide
diismektedir. Uzaktaki nesnelerin kiiciik gortilmesi hastaligi olan miyoplugun
gelecek tahminleri icin kullanilma nedeni kayip ve kazanglar cari zamanda
degerlendirilirken farkli bir sekilde degerlendirilmektedir. Genellikle gelecekteki
kazanglara, kayiplardan daha biiyiik agirlik verilir (Demir, 2013).

Kisacasi insanlar1 rasyonellikten uzaklastiran bir etmen ise, her ne kadar
elimizde olmayan sebeplerinde goreceli olarak fazla olmasi hasebiyle gelecegi

tahmin etmek de bireylerin basarisiz olmasidir.
5.2.3 Nisyan

Nisyan kelime anlamu itibariyle unutmak kelimesiyle es anlamlidir. Unutmak,
bilinen bir seyi sonradan hatirlayamama halidir. Diyelim ki tam bilgiye sahipsiniz ya

bu bilgiyi unutursaniz? Artik bilginiz eksik bilgi haline gelmis olacaktir.

Unutmak insan dogasinin en tabii durumlarindandir, agikc¢asi insan bazi
yonleriyle 1yi ki bazi1 yonleriyle yazik ki diyebilecegimiz bir hafiza ydntemine
sahiptir. SOyle ki, insan ac1 duydugu, utandigi, kisacasi olumsuz olarak hatirasinda
barmndirdig1 ne varsa unutmaya meyillidir. Aksi takdirde diistiniin ki hayatinizin en
biiyiik ac1 veren giinlerini unutmayip o giinii her an her saniye yasamak kotii olmaz
miydi1? Kaldi ki insanlara fikirleri sorulsa ¢ogu mutlu oldugu anilarin onlar i¢in hig

unutulmayan anilar olmasini isteyecektir.
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Bu sebeple insanlar kendileri i¢in 6nemli kavramlari unutmamak i¢in, gesitli
sifreleme yontemleri kullanmakta ve bunun i¢in mevcut kurslara kaydolarak
egitimler gormektedir. Surasi kesin ki hi¢bir hafiza egitim merkezinde, en kotii

giinler nasil hatirlanir ad1 altinda bir program mevcut degildir.

Yapilan aragtirmalarda, kisilerin gecmise iliskin basarilarini, elde ettikleri iyi
sonuclar1 hafizalarinda daha ¢ok tutmaya deger bulduklari, olumsuzluklar1 hafizadan
silme hatta sorumluluklarini da miimkiin oldugunca baskalarina yiikleme egiliminde
olduklar1 tespit edilmistir (Demir, 2013). Goriildiigii {izere insan zihniyle ilgili
yapilan arastirmalar insan zihninin dahi kendi kendine ¢ok da rasyonel olmadigini
gostermektedir. Bu yiizden ge¢cmise ait hafizada toplanan bilgiler cogunlukla yanl:
olur ve onlara dayali olarak verilen kararlarda kisiler yanilabilirler (Demir, 2013).
Belirttigimiz gibi rasyonel bireyin unutmadigini varsayan Klasik ekol aslinda gercek
hayata dair biiylik bir gercegi, sirf ekonomik teoriler iistiine insa edilebilmesi namina

feda etmistir. Bu diisiince rasyonel degildir.
5.2.4 Kararlar ve Duygular

Duygular devreye girdiginde aslinda yapilamayacak, pek ¢ok Kkisinin
mantiina uymayan tipte davraniglar sergilenmesi miimkiindiir. Nedeni ise daha 6nce
de bahsedildigi iizere duygularin gelecegi gérme konusunda miyop olmasidir.
Duygular insanlarin kararlarimi verirken yasadigi savrulmalardan olup kisinin
objektif diistinme kabiliyetini zedeleyebilmektedir. Bu diislince sistemi bir
kayitsizliktan (kararsizliktan) ¢ok bir yanl diisiinme olarak vuku bulmaktadir. Clinkii
kisiler olayi, durumu yasarken duygular1 ¢oktan bir taraf se¢mistir ve o kisiyi 6tesini

hi¢ tahmin etmedigi bir gelecege siiriikleme gayreti icerisine girmektedir.

Diistinmek gerekirse, kisinin ¢ok mutlu oldugu bir durumda, verecegi
kararlarin daha olumlu veya daha ilimli olmasi isten bile degildir yahut tizlintiilii
oldugu durumlarda, verecegi kararlar daha olumsuz veya daha sert olabilir. Kisi,
kendini kotii hissettiginde, 6niindeki se¢eneklerin sonunda ortaya ¢ikacak kazan daha
fazla, kayp daha az énem tagimaya baslayabilir (Demir, 2013). Iste bunun temel
sebebi aslinda giin igerisinde o an karsiniza ¢ikan durum yahut olayla hi¢bir alakasi
olmamasina ragmen bahsi gegen olay veya durumdan 6nce basinizdan gegen bagka

bir durumdur. Rasyonel olmayan bu karar da aslinda iki olay arasinda bir baglanti
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bulunmazken sirf kisinin karsisina hayat o giin kotii bir sey ¢ikardi diye giiniin geri
kalaninda vermesi gereken Kararlari olumsuza yakin vermesi ne kadar rasyonel
olabilir ki? Ornegin, herkesin ozellikle ergenlik ¢aginda yasanilmasi muhtemel bir
sorundur birine platonik asik olmak, ancak burada asik olanin kisinin kendisi degil de
yakin arkadasi oldugunu varsayalim. Arkadasinin kisiye anlattigi sorunlarin ¢oziimii
aslinda ¢ok basit bir sorunsal (¢oziimii basit) iken arkadasin bu durumu, i¢inden
¢ikilamaz bir sorun gibi anlattifi o an diisiiniilmelidir. Burada kisi ile arkadasi
arasindaki fark bu baglhigin ana temasini olusturan duygulardir. Arkadasin anlattigi
durum ile ilgili kisi, herhangi bir duygusal rabitaya sahip olmadigi i¢in fikirleri
duygulariyla irrasyonel hale gelmemistir. Oysa arkadasin fikirleri tamamen

duygularina teslim olmus durumdadir.

Her zaman kararlar bu kadar basit duygularin degil, insanlar daha olumlu
duygularin esiri de olmaktadir. Kisiler, c¢evresindeki insanlarin fikirlerinden
etkilendiginde kararlar1 belli yonlerde degisebilir, nihayetinde karsidaki kisinin ne
kadar rasyonel karar verdigi mechuldiir. Ornegin, grup miilakatlari, daha ¢ok ise
baslamis kisiler tarafindan bilinen ve ise alinmasi muhtemel birka¢ kisiden meydana
gelen topluluklardir. Miilakatit yapan jiiri, gruba bir takim sorular sorar ve kisilerin
grup icerisinde verecekleri cevaba gore kisileri bir puanlamaya tabi tutarlar. Ortada
A ve B gibi iki sik oldugunu diisiiniilsiin ve herkes cevabini sirayla sdyleyecektir, en
son sirada da Emir Bey vardir. Emir Bey hari¢ gruptaki biitiin iiyeler A derse yahut
kendince goziine kestirdiginiz zeki goriiniimlii bir kisi A sikkini segerse, kader ani
geldiginde B sikkini secebilir mi? Solomon Asch’in (1995) yaptigi deneyler bize
cevaplarin degistirildigini gdstermektedir. Insanlara bir konuda bagskalarinin
kararlarimi gérmeden karar vermeleri sdylendiginde test kolay oldugu i¢in hemen hi¢
kimse hata yapmadi. Fakat bagkalar1 yanlis cevap verdigi zaman insanlar tigte bir
oraninda daha ¢ok hata yaptilar (Thaler ve Sunstein, 2018). Burada bireyler
dislanacagi diislincesi veya karsi tarafin kendisinden daha yetkin oldugu diisiincesi

ile irrasyonel kararlar almistir.

Benzer sekilde aidiyet ve baglhilik da bireysel kararlari rasyonellikten
uzaklastirabilir (Demir, 2013). Ornek vermek gerekirse, kotii aliskanliklarda kotii
gevre secimi Onemli rol oynamaktadir. Eger Kkisinin arkadas grubunda sigara

aligkanligi bulunan birisi varsa kisinin de sigaraya baslama ihtimali gayriihtiyari
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yiikselmektedir. Burada belki sigara icen arkadasini sevdigi, sempati duydugu i¢in
belki de gercekten o kotii aliskanligi tatmak isterken yanina bir arkadas bulamadigi

icin baglayamadig1 kotii aliskanliga karsi baglama istegi artabilmektedir.

Sonug itibariyle, rasyonel insanin duygularin1 karistirmamasinin sebebi belki
de budur. Rasyonel karar vermenin Oniinde bu kadar engel varken nasil teori
tiretilebilirdi ki? Ancak, iktisat bilimi bugiin bir yerlere gelmis artik teorilerine insan
gibi daha karmasik olgular1 ekleyebilecek duruma gelmistir. Bu sebeple kisilerin
rasyonel karar aldiklar1 varsayimindan ziyade kararlarindaki sorunsallar, psikolojik
problemlerde iktisat biliminin ilgi alanina eklenmesi, politikalarin aslinda ne kadar
gercek insanlar lizerinde uygulandigiin idrakine varilmasi agisindan biiyiikk 6nem

arz etmektedir.
5.2.5 Bitap Diismek

Insan giinliik hayatinda yaptig1 bedensel ve zihinsel biitiin aktivitelerde
besinlerden aldig1 enerjiyi kullanmaktadir, buradan hareketle diyebiliriz ki insanoglu
sonsuz bir enerjiye sahip degildir. Bitap diismek ibaresi, baslik igerisinde yorgunluk
ile es anlamda s6z edilmektedir. Az dnce bahsedildigi gibi enerji azaldiginda ve
yorgunluk Dbelirtileri bas gosterdiginde insanlarin kararlarindaki rasyonellikten
sapmalar yasanmaktadir. Bireyler islemlerinde, kararlarinda, yargilarinda yanlis

diisiinebilir yahut islem hatas1 gibi tuzaklara diisebilirler.

Sonugta, insan zihninin karmasik islemleri yapabilecek kapasitede olmasi,
onun hi¢ yorulmayacagi, her zaman ayni dinglikle muhakemede bulunacagi ve
bdylece her daim rasyonel karar verecegini garantilemez (Demir, 2013). Nihayetinde
insanlarin pesi sira yaptigimiz islemlerde, islemleri savsakladi durumlar vakidir. Kisa
bir drnekten yola ¢ikarak somutlagtirmak gerekirse, 2-3 saat civar siireleri kapsayan
ve herhangi bir ihtiya¢ i¢in izin verilmeyen bir smavda insanlarin ilk sinava
baglarken ki motivasyonu ile sinavin sonundaki zihin yorgunluguyla beraber mevcut
olan motivasyonunun bir olmadigi elbette basit bir muhakeme ile kavranabilecek bir
olay orgiisiidiir.

5.2.6 Mutatis Mutandis

Mutatis Mutandis latince kokenli bir kelime olup, degismesi gerekenlerin

degistirildigi anlamina gelen aslinda degisimi vurgulayan; iktisadi olarak
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ceterisparibus kelimesinin de karsit kelimesini olusturmaktadir. Aslinda bu kelam ile
ulasiimak istenen nokta, felsefi temelde Heraklitos’un (M.O 535) dillere pelesenk

olan sozii ile ayn1 noktadir, “Degismeyen tek sey degisimdir.”

Insanlar, yasanilan habitat, siirekli degisim halindedir. Hem bedenen hem de
fikri olarak. Bugiin diisiiniilenlere ¢ok degil bir sene sonra giiliiniiyor yahut bir saat
once imkansizlig1 disiiniilen bir seyi kisi kendini yaparken bulabilir. Tutarsiz
kararlar da rasyonel karar sisteminin disladigi, irrasyonel kabul ettigi durumlardan
birisidir. Sonug itibariyle rasyonel yani 6ngoriilebilir kararlar olmaz ise sosyal
hayatla miindemi¢ olan ekonomik hayat da istikrarsizlasir ki boyle bir durum Klasik

ekol tarafinda kabul edilemez sonuglar dogurabilir.

Insanlar, gelecege yonelik tahminler yapar ve eksik bilgi ile tahminler
basliklar1 altinda belirtilen yanilgilar yasanabilir. O boliimlerde de belirtildigi gibi
bunlarin ¢ogunlukla sebebi dis etkilerdir. Ancak bu baslik da sorunlardan ilki insanin
kendisinin degisiyor olmasidir. Daha acik bir ifade ile gelecek bugiinden tam olarak
bilinmedigi i¢in, insanlar gelecekte kendilerine fayda saglayacak olan seylerin

tahmininde yanilabilirler (Demir, 2013).

Omegin, Mehmet Bey 50 yasinda bir 6gretmen olup kiiciikken en ¢ok istedigi
sey bir kirmizi bisiklettir. Su anki zaman igerisinde Mehmet Bey’e alinacak bir
kirmiz1 bisikletin kendisini ge¢gmiste mutlu olacagi kadar mutlu etmemesi dogal bir
durumdur ¢iinkii Mehmet Bey, kendisi i¢in yasadigi ileri ki donemlerdeki
degisimlerden dolayr artik o bisikletin faydasi kendisi icin bekledigi hazzi
saglamamaktadir. Bu durum insanin tahmin giicli ile alakali degildir, aslinda bu
durum tahmin degil tecriibe edilmesi gereken bir durum olmasi hasebiyle boyledir.
Gelecekte, amaglanan seyin elde edilmesi halinde, ondan elde edilecek faydanin

gergek durumu, ancak beklenen giin geldiginde bilinebilir (Demir, 2013).

Sonu¢ olarak insanin ve igerisinde yasadigi hayatin siirekli olarak degisim
igerisinde olmasi cesitli fikir degisiklikleri ile gelecek tahminlerinden sapmalar
olusturmaktadir. Dolayisiyla zaman gectikge kisiler daha Onceki tercihleriyle
uyusmayan yeni tercihlerde bulunurlar, yani istikrarsiz ve tutarsiz (sonug olarak
irrasyonel) davranabilirler ve bu yiizden biiyiik pismanlik hissedebilirler (Demir,

2013).
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5.2.7 istenc

Isteng kelime anlamu itibariyle irade kelimesiyle es anlamli olup kisaca karar
verme giicii anlamina gelmektedir (TDK, 2019). Rasyonel iktisadi insan, bilindigi
izere iradesine hakim bir varliktir. Ancak gergek hayatta durumun boyle olmadigi su

gotiirmez bir gercektir.

Eger kisiler iddia edildigi iizere tam irade sahibi olsaydi, toplumda gercekten
zararl da kanitlanmig {irtinler olan, alkol gibi sigara gibi yahut daha koétiilerini
kullanan insan olmazdi ¢ilinkii irade sahibi olan rasyonel insan bunun kendisine bir
yarar saglamayacagini bilerek, iradesiyle de tiiketimine karsit koyarak bu mallarin
tilketimini azaltabilirdi. Fakat gliniimiize bakildigi zaman toplumda sigara igme

yasinin ¢ok asagilara diigmesi endise uyandirmaktadir.

Eger herkesin iradesi teorideki gibi olsaydi, diyetisyene kilo vermek icin
giden insanlardan, madde bagimlis1 insanlara kadar hi¢ kimse toplumlarda mevcut
olmayabilirdi. Nihayetinde bunlar aslinda insan iradesinin bir kanitin
olusturmaktadirlar. Iradenin karsisinda konuya gore degisen duygular vardir. insanlar
bu duygularina uydugunda, esir oldugunda ¢ok da dogru kararlar vermedigi belki de
tecriibe edilmistir, fakat hala 1srarla ayn1 duruma diigtildiigli de goriilmiistiir. Bunun
sebebi arzu ile irade arasindaki dengeyi bozmaktir. Arzu iradenin hayata gegcmesinin
onemli bir itici gilici olmasina ragmen tiimiiyle arzularima teslim olan kisi,
rasyonellikten uzaklagabilir (Demir, 2013). Arzularina, duygularina teslim olan
insanlar ise mantikli ¢ikarimlar sonucu verilen kararlar yerine, duygularla verilen

dayanagi olmayan kararlara boyun egerler ki bu durum irrasyoneldir.

Goriildigi tizere insan aslinda teoride anlatildigr gibi degildir. Gergek hayatta
yukarida sayillan bu alt basliklar hep rasyonel verilecek kararlardan, yani
rasyonellikten savrulmalar ortaya ¢ikarmaktadir. Gergek insanlar, tam bilgi,
unutmama vs. gibi durumlara hakim insanlar degildir. Tabi ki bu Onciillerin bize
verilmesinin sebebi daha dnceden belirtildigi gibi ekonomi politikalarinda basitlik ve
istikrar saglamaktir. Ancak, anlasilmalidir ki bu durumun ile ilgili fikirler artik
degismeye baglamistir. Aslinda biraz yakindan bakildiginda bu o6zellikler,

insanoglunun, kendisinden ziyade Tanriya atfettigi o6zelliklerdir (Demir, 2013). Bu
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cergeveden de bakildiginda iktisat teorisinde insan kavrami gerceklikten uzak sadece

kagit tizerinde var olan bir soyut bir tiizel kisiligi karsilamaktadir.
6. SINIRLI RASYONELLIK

Rasyonalitenin bu kadar elestirisine karsin alternatif bir rasyonellik varsayimi
yok mudur? Bu sorunun cevabii 1978 Nobel 6diilii sahibi olan Herbert Simon 1955
yilinda bashigi olusturan ‘Swnirli Rasyonalite’ kavrami ile vermistir. Bu kavramin
temelinde, Simon’un bireyler karar verirken nasil hareket ederler sorusuna iliskin
duydugu merak yatmaktadir. Sinirli rasyonalite kavrami belirsiz ve karmagik olan
durumlarda insanlarin farkli zihinsel sartlanmalarindan dolay: irrasyonel kararlar

verebilecegini ifade etmektedir (Kitapci, 2017).

Sinirli rasyonelligin, iktisat teorisindeki rasyonellikle arasinda c¢esitli farklar
mevcuttur. ilk olarak, bir kararin rasyonel olmasi icin tiim segenekler arasindan en
lyisinin segilmesini, bu se¢im yapilirken maliyetsiz olmasini kabul ederken; sinirl
rasyonalite ise aksine secimler arasinda en iyiyi aramak yerine, bu se¢imin nasil
yapildigini, hesaplamalarin da dogal olarak maliyeti olmadigi goriisiine katilmadigin
savunmaktadir. Bir bagka sorun ise, bireylerin en iyi se¢eneginin, bireylerin kosullari
ile degisiyor olmasidir. Daha detayli anlatmak gerekirse, buradaki sorun
rasyonalitenin, kosullarin farkli yorumlanmalarindan dogabilecek farkli amaglar

dikkate almamasidir (Akdere ve Biiyiikboyaci, 2018).

Sinirli rasyonellik, daha once deginildigi tizere Neumann ve Morgenstern
(1947) ikilisine ait olan ‘Subjektif Beklenen Fayda’ kavramina tepki olarak ortaya
ciktigini belirtmek gerekir. Simon’a gore Subjektif teori gergek hayatta kullanilamaz
olarak gorlilmiis ve elestirilmistir. Smirli rasyonellik fikri Simon’un hayat

pratiklerinde karsilig1 olan bir fikirdir (Akdere ve Biiyiikboyaci, 2018).

Miikemmel rasyonellik bireysel boyutta karar verme ve makro boyuttaki
matematiksel etkileri modellemek i¢in gerekliyken, siirli rasyonellik ise gergek
diinyadaki insan davramigini anlamaya/agiklamaya yoneliktir (Akdere ve
Biiyiikboyaci, 2018). Sinirli rasyonalite varsayimimin ger¢ek hayata yaklasmasi
aslinda onu daha kullanilabilir yapmustir. Oyle ki Simon’a gére duygularimiz da
kararlarimiz1 etkilemektedir. Ekonomik hayatta ¢ok farkli smirli rasyonalite

durumlariyla karsilasilabilmektedir. Ornegin; Keynesyen teoride iscilerin para
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aldatmacast (moneyillusion) igine diismesi bir sinirlt rasyonellik  Ornegi

olusturmaktadir (Kitapci, 2017).

Simon bilinen rasyonalitede oldugu gibi faydayi/kari maksimize etmeden
ziyade kisinin miinhasiran ‘en iyisi’ diyebilecegi tercihlerine odaklanmistir. Bu
konuda bir avantaj sahibi olan sinirli rasyonalite goriisii, ¢esitli iktisatgilar tarafindan
elestirilmistir ki bu elestirilerin pek ¢ogu politik odaklidir ve daha ¢ok siyaset bilimi
konusudur. Fakat su bir gergektir ki, Simon teorisiyle gercek hayat arasinda kurulan
baglanti agisindan ve insan sec¢imlerinin daha mantikli tespitleri sayesinde klasik

rasyonaliteden ayrilmaktadir hatta klasik rasyonaliteye kars1 tistiinliik kurmaktadir.
7. YANLIS KARARLARIN PSIKOLOJIK TEMELLERI

Onceki boliimde rasyonaliteyi ve rasyonel karar verirken kullanilan hem ig
hem dis etki ve araglart incelenmistir. Binaenaleyh, kararlarin rasyonaliteden
savrulma nedenleri agiklanmistir. Bu bolimde ise amag, kisileri yanlis kararlar
almaya iten zihinsel tikanikliklari gostermektir. Yani insanlar yanlis kararlar
veriyorlarsa bunun psikolojik nedenleri nelerdir incelemek ve elden geldigince

aciklamaktir.
7.1 CIPALAMA SORUNU

Cipa kelime olarak gemileri denizde bir yere sabitleme gorevi gdren agir
demir parcasidir (TDK, 2019). Ancak buradaki anlamiyla ¢ipa bir olay ile ilgili akil
yiiriitmeden 6nce zihinlerde bir sekilde kabullenilen mihenk tas1 gorevi gormektedir.
Bir tahmin probleminin olas1 ¢oziimii olarak dikkate almaniz istenen herhangi bir
say1, c¢ipalama etkisini baslatacaktir (Kahneman, 2017). Daha a¢ik bir ifade ile
kisilere bir konu hakkinda fikirleri soruldugunda, konu kisi tarafindan bilinsin ya da
bilinmesin kendisine bir baslangi¢ noktas1 edinmelidir. Ornegin, bir bireye arkadasi
tarafindan, yeni alacagi araba ile ilgili soru sordugunda o an etkili bir arastirma
yapamayacak durumdaysa, derhal zihni kendisine bir ¢ipa baslangi¢ noktasi aramaya
baslar. Bu nokta kisiye ait olan 2016 model A marka bir arag olabilir, kendi arabasini
aldigi fiyattan su anda kaga satacagini; arkadasinin istedigi aracin 6zellikleri ile kendi
aracinin Ozelliklerini kisa bir hesapla zihninde karsilagtirarak soruya karsilik bir

cevap verebilmesi miimkiindir.
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Kargimiza sOyle bir soru c¢ikabilir: “Bunun neresi yanlis?”. Buradaki
psikolojik hata kisinin hi¢ fikri olmadig1 bir konuda yorum yapmasi degil, alakasiz
bir ¢ikarimi ¢ipa olarak kullanmasidir. Cipalama yanilgisinin ortaya g¢ikmasi igin
muhakemedeki baslangi¢ noktasinin karar verilen konu ile ¢ok dogrudan ilgili olmasi
zorunlu degildir. Bazen hig ilgisi olmayan c¢ipalar da yanilgiya yol agabilir (Demir,
2013).

Konu ile alakali ¢esitli deneyler yapilmistir. En bilinen iki 6rnek, Kahneman
ve Tversky’nin, hileli bir carkifelegi dondiirerek 10 ve 65 sayilarinda durmasin
saglamalar ve karsiliginda Birlesmis Milletlerdeki Afrika tilkelerinin biitiin iilkelere
yiizdelik oranini sormuslardir, soruya cevap veren dgrencilerin cevaplart saymin 10
veya 65 gelmesine gore degisiyordu. Baska bir 6rnek, Thaler ve Sunstein ikilisinden
gelmektedir. Kisilerin telefon numaralarinin son iki hanesine {i¢ haneli bir say1
eklenerek Attila’nin Avrupa’yr isgal ettigini sormuslardir. Sayisi1 yiiksek c¢ikanlar
goreceli olarak yiiksek, diisiik olanlar ise goreceli olarak diigiik sayili tarihler

vermisglerdir.

Cipalama her ne kadar kisinin sahip oldugu bilgiler dahilinde akil yiiriitmesi
gibi goriinse de, 6zellikle bilinmeyen durumlar1 konu ile alakasi olmayan orneklere
cipalayinca, haliyle zihinsel bir yanilgi yasanarak irrasyonel karar vermek isten bile
degildir.

7.2 GORUNURLUK SORUNU

Tiirkiye’nin cografi kosullar1 gz éniine alindiginda, eger I¢ Anadolu’da bir
sehirde yasayan bir kisinin Ustiine ¢1g diisme ihtimali zayiftir, bilimsel olarak
sehirlerin pek daglik bolgelerde bulunmamasi buna sebep olarak gosterilebilir veya
teroristlerin hain saldirilar1 genelde Dogu ve Giineydogu Anadolu bdlgesinde
gergeklesmesi muhtemeldir. Bu tip zihinlerde mevcut olan yargilarin sebebi ilk
ornekte verildigi lizere bilimsel ve mantiksal sebepler mi yoksa yasamin i¢inde hi¢ o
sorundan muzdarip bir kisinin olmamasi1 m1? Kabul edilmese de zihin ilk olarak
ikinci durumu ele almaktadir. Insanlarm etrafinda, belirttigimiz cografi konum
icerisinde, ¢1g tehlikesi gecirmis birileri yoksa bunun insanlarin basina gelme

olasilig1 yine o insanlara gore c¢ok diisiiktiir. Eger ¢evrelerinde bu tarz tehlikelere
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maruz kalmis olanlar1 sik¢a goriiyorlarsa insanlarin daha ¢ok korkmalar1 ve

endiselenmeli s6z konusu olur (Thaler ve Sunstein, 2018).

Giincel gelismeler ve bilgiler bu horistigi tetikleyen en 6nemli unsur
oldugundan, giiniimiizde medya bu kestirme yolu en ¢ok etkileyen araglardan biridir
(Yiiriik, 2017). Ornegin, sabah haberlerde izlenilen bir saldir1 haberi eger haberi
izleyen kisi ayn1 sehirde yasiyorsa, o muhite olan giivenini, ayni sehirde yagamiyorsa
olayin gectigi semtlere benzer bir semte olan gilivenini zedelemektedir. S6yle ki, bir
kisiye bankamatigin 6niinde parasini ¢almak iizere iki kisinin saldirdigin1 ve gencin
oldiglinii varsayalim. Artik o dakikadan sonra diger insanlarmm ayni giivenle
bankamatige gidip para ¢ekmesi zorlasacaktir. Ne zaman yollar1 bankamatige diigse
akillarina bu o6rnek gelecek ve izledigi olayin da tesiri ile psikolojik bir baski

hissedebilecektirler.

Sonug olarak, eger goriilen bir olay neticesinde, bu olay giincel hayatta
verilecek kararlar1 etkiliyorsa, halbuki durumun kisinin basina gelmesi diger biitiin
medya olaylariin basina gelme olasilifiyla esit olmasina ragmen, kararlarinda
sapmalar yasaniyorsa, o kisinin kararlarinin rasyonel oldugundan séz etmek giderek

zorlagmaktadir.
7.3 TEMSILILIK SORUNU

Insan zihni bilgileri ayn1 bashk altinda toplayarak c¢alismaktadir, bunu
yapmasindaki neden ayni bilgilerin ayni ¢ati1 altinda kullanilmasin1 saglamak ve
hatirlamay1 kolaylastirmaktir. Tipki benzer esyalar1 dolaplarda yakin ya da benzer
yerlere yerlestirilmesi gibi bir durumdur. Temsililik sorunu, insanlarin hafizalarinda
yer alan en giincel, en somut ve en kolay hatirlanabilir (¢arpict ve dikkat c¢eken)

bilginin; karar vermede kullanilan bir biligsel kisa yol olarak islev gormesidir.

Burada fikir sudur: Insanlar A’min B kategorisine ait olma ihtimali
soruldugunda insanlar (ve 6zellikle Otomatik Sistemleri) cevap vermeden dnce A’nin
B imgesine ya da stereotipine ne kadar benzedigini kendilerine sorarlar (yani A, B’yi
ne oranda temsil eder?) (Thaler ve Sunstein, 2018). Bu arada yeri gelmisken
belirtilmelidir ki stereotip kavrami, sosyal hayatta insanlarin belli bash eylem ve
davraniglar1 zihinlerinde belirledikleri belli gruplardan beklemesi durumuna verilen

addir. Baska bir ifade ile sosyal bir grubun igerisinde olan ve i¢inde bulundugu grubu
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en iyi temsil eden 6zellikleri tagiyan, 6rnek gosterilebilecek kisi olarak tanimlanabilir
(TDK, 2019). Ornegin, uzun insanlarm iyi basketbolcu olabilecegi, dévmeli ve
piercingli insanlarin ateist, satanist yahut siirekli rock miizik dinleyen insanlar oldugu
veya olabilecegi inanci gibi higbir bilimsel temeli olmayan inanglardir. Temsililik
halinde ortaya ¢ikan durumun aslinda zihindeki ¢ekmecelerden hangisine daha ¢ok
uydugunu diislintiliir ve oraya atilir, fakat bu o bilginin dogru yerde depolandigi
anlamina gelmemektedir. Sirf kiginin akil ¢ekmecelerinden birinin igerisinde,
karsilagilan bilgi ile alakali birka¢ kirint1 olmasi o bilgiyi kisinin zihnindeki o boliime

ait kilmamaktadir.

Konu ile alakali iki 6nemli deney vardir. Birincisi Kahneman ve Tversky’in
buldugu “Linda” isimli bir hayali kadin 6rnegidir. Ornekte Linda 31 yasinda, bekar,
acik sozlii ve ¢ok zeki bir kadindir. Felsefe egitimi almustir. Ogrencilik yillarinda
sosyal adalet, fasizm gibi konularla ilgilenmis niikleer karsit1 gosterilerde
bulunmustur. Bu bilginin ardindan insanlara Linda ile ilgili sorular sorulmustur,
verilen iki yogun cevap da benzerdir; bir tanesi Linda’nin bankada veznedar oldugu
digeri ise Linda’nin banka veznesinde calisan feminist bir kadin oldugudur,
belirtilmelidir ki ikinci se¢enegi segenler goreceli olarak daha yogundur. Sonug ise,
Linda’nin banka veznedar1 olma olasilifi hem banka veznedar:i hem feminist olma
olasiligindan yiiksektir, sebebi ikinci bir ihtimalin ekleniyor olmasi yani iki zar
atildig1 bir durumda iki zardan birinin alt1 gelmesi mi kolaydir iki zarin iiste gelen
sayilarimin alti etmesi mi daha kolaydir. Buradaki mantik hatasi iste buradan
kaynaklanmaktadir. Aslinda Linda’nin veznedarli§i daha genis bir yargi olmasina
ragmen insanlar daha 6znel bir yargiy1 kullanmay1 se¢mislerdir. Linda’nin durumunu

Sekil 4’te goriilebilir.
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Sekil 5: Linda’nin venn semast vasitasiyla seklen izahi

Linda, bir veznedar.

Linda, feminist bir veznedar.

Linda’nin feminist bir veznedar olmasi, veznedar olmasi kiimesinin alt
kiimesidir. Fakat deneyde insanlar, daha yogun bir sekilde feminist ve veznedar

sikkini isaretlemistir.

Ikinci bir drnek ise yazi-tura drnegidir. Para havaya ne kadar atilirsa atilsin
yazi ya da tura gelmesi olasilig1 esit (%50-%50) olacaktir. Ancak iist iiste li¢ kere
tura geldiginde artik bir sonraki atista paranin yazi gelmesine dair kiside bir inang
baslar, hatta bu paranin ii¢ kere tura gelmesi de kisiye cok mantikli gelmeyecektir.
Diisiiniilmelidir ki kisi bir arkadasi ile bu oyunu oynadig1 bir esnada arkadasi ii¢ kere
de atarken tura dedi ve bildi, kisiye gore ya oyunda ya parada yahut arkadasinda bir
sorun vardir. Artik bir sonraki atis yaz1 gelmek zorundadir kisi icin, gelmediyse bir
sonrakinde turay1 siz segersiniz ve bu seferde size tura gelmez ise artik hile oldugu
inanct kisinin i¢inde percinlenmis olmaktadir. Yazi tura atmak gibi sansa dayali
olaylarda insanlarin, iist iiste yaz1 geldiginde bir sonraki atisin tura gelme ihtimalinin
daha yiiksek olacagi inanisi igine girmeleri rastlantisal dagilim prensibine ters diiser
(Thaler ve Sunstein, 2018). Burada sasilacak bir durum olmamalidir, her iki tarafinda

gelme ihtimali hala aynidir.
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7.4 TYIMSERLIK VE ASIRI GUVEN SORUNU

Iyimserlik, olaylar1 biraz iyi yonlii yorumlama anlamina gelmekle beraber
insanlar olayin basroliinde veya olayin sonucunda en ¢ok etkilenecek kisi ise biraz
daha yumusatilmis elestiriler yapabilirler. Baska bir ifadeyle olayin kahramani
elestiriyi yapacak olan kisi ise daha iyimser konusmalar yapar. Bunun sebebi agiktir,
insan illa ki kendinden taraf konusacaktir. Ancak sorun iyimserligin biraz abartilmasi

ile baslar.

Deneme amaciyla bir soru sorulmak istenirse soru sOyle olabilir, yarin kisi
Olecegini bilse yaraticisinin kendisine nasil davranacagini diistiniir? Bu soruyu
sordugunuz kisinin gercekten inancina uygun yasayip yasamadigini bildiginiz bir kisi
olmasi tabi ki soruyu sorana avantaj saglayacaktir. Ancak dikkat edilmelidir ki
insanlar bu sorunun cevabini biraz yanli verirler, daha agik bir ifadeyle ‘¢ok iyi
degilim ama kotii de sayilmam’ tadinda bir cevap beklenebilir. Bagka bir soru sdyle
sorulabilir, kisi 6ldiiglinde yaraticisi ona ¢ok iyi mi davranacak yoksa ¢ok mu Kkoti
davranacak? Yine ayni egilim ger¢eklesecektir. Kimse kendini zirvede gormeyecek
ancak, kimse kendini kotiiliige de layik gormeyecektir genelde verilebilecek cevap

vasatin biraz iistli ayarinda bir cevap olacaktir.

Thaler’in yaptig1 bir deneyin sonuglarina bakildiginda agiklamalar1 destekler
niteliktedir. Ornek sdyledir, Thaler o6grencilerinin smnav sonuglarma iliskin
tahminlerini bir anket yardimiyla notlarina iliskin beklentilerini sorar, sonuglarla
gerceklesenlere bakildiginda arada biiytik farklar vardir. Misal, 6grenciler kendilerini
yogunlukla ikinci en iyi gruba dahil etmistir. Ancak gercek sonuglarda bu tahminde
bulunanlar ya daha yiiksek ya daha diisiik notlar almistir. Thaler yiiksek not alanlarin
miitevazi olmasi onlar1 ikinci en iyiye ittigini diisiinmektedir. Kisacasi, yogun olarak
notunu ortalamanin tiistii olarak belirten 6grencilerin ¢ogu yanilmistir. Bagka bir
ornek ise evli insanlar iistlinden verilmis olup Thaler’a gore ciftlerin bosanma
thtimali %350 iken yeni evlenen ciftlere sorulsa sifir ihtimal goriilecegini

sOylemektedir.

Acikgasi, insanlar yaptiklari isleri dvmeye, hi¢ degilse fazla yermemeye
meyillidir. Kimse yogurdum eksi demez; so6zii mucibince insanlar durum

kendilerinden kaynaklandiginda 6vme, durum istediklerinin tersi sekilde cereyan
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edince de elestirinin biraz dozunu diisiirerek kendilerini elestirme egilimindedir, bu

durum da rasyonel bir kararin temelini olugturmamaktadir.

Asir1 Ozgiiven ile iyimserligin ayni baglikta sunulmasmin sebebi aslinda
birbirlerine benzer yanlarindan kaynaklanmaktadir. Ozgiiven denilince akillara
kisinin kendisine saygisindan, bir is ile ilgili risk alabilme kabiliyetine kadar pek ¢ok
ufak tanimlama gelebilir. Ozgiiven aslinda rasyonel bakildiginda insanoglu igin
ehemmiyet arz etmektedir. Son tahlilde diisiintildiigiinde, insanin kendine saygisi
bagkalarina saygisinin da anahtaridir olabilmektedir. Ayrica 6zgiivenli ve kendinden
emin kisilerin isi bagarma kabiliyeti, her ne kadar stereotip ¢agirisimi yapsa da, daha

olas1 gelmektedir.

Ancak burada bahsi gegcen konu Ozgiivenin asir1 kullanilmasindan dogan
irrasyonel kararlardir. Asir1 6zgiiven insanlarin gdziinii kor eden, kararlarimi eksik
tahmin etmelerine yol agan bir etmen olarak ortaya ¢ikmaktadir. Oyle ki, asir
Ozgliven sahibi insanlar karsilasacaklart sorunlar1 kiigiimseme, kaldi ki bu sorunun
kendisine tekabiil etmesi olasiliginin kendisi ile 6zdes insanlarin basina gelme

olasiligindan daha diisiik oldugu inanci ile hareket etmektedir.

Omegin, iiniversiteye yeni baslayan bir dgrenciye gore, kendi nazarinda
kazandigr okulunu hak etmemektedir, aslinda kendisi daha yiiksek puanh
tiniversitelere gidebilecek kapasitede olmasina ragmen ‘eksik caligmasinin’ degil de
bir takim ‘talihsizliklerin’ de etkisi ile bu iiniversiteye gelmek mecburiyetinde
kalmistir. Fakat o iiniversiteye gelmis olmasi dahi orayir kazanan insanlar i¢in bir
liituf olup burada ¢ok biiylik islere imza atacagr konusmalariyla fakiilte
koridorlarinda arz-1 endam edebilmektedir. Pek tabi bahsi gegen bu kisi eger yiiksek
puanli bir {niversite kazanmis olsaydi o kadar c¢alismanin karsiliginda
kazandiklariin pek birbirini karsilamadigi algis1 yaratabilirdi. Ancak bu ilk duruma
gore daha az gordiigiimiiz bir durum 6rnegidir. Bu 6rnek diisiintildiiglinde, eger kisi
gercekten ¢ok biiyiik bir talihsizligin yahut felaketin kurbani olmadigi miiddetce
kazandigin1 aldig1 inanci hakim olmalidir. Sonugta sinava girdiginde sorularla tek
basina miicadele etmistir ve bunun karsilig1 alinan bir puan ile ‘hakki’ denilebilecek

bir okula yerlesmistir.
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Bu iyimserligin muhtemel sebebinin, bireylerin baskalarinin durumlarini
kendilerine gore bilme imkanlarinin daha az olmasi oldugu sdylenebilir (Demir,
2013). Daha acik bir ifadeyle, kisi aslinda sahsina miinhasir 6zelliklerini diger
insanlarla karsilastirirken, karsi tarafin 6zellikleri hakkinda pek bilgi sahibi de
olmadig1 i¢in bir nevi onlart kii¢iik gérmektedir. Sonug olarak, asir1 giiven sayesinde
insanlar kendi kabiliyetlerini oldugundan daha iyi gibi goriirler (Demir, 2013). Bu da
kisileri ozellikle liizumsuz yahut fazla risk alma gibi irrasyonel kararlar almaya

itmektedir.

7.5 KAYIPLARDAN KACINMA, KAZANCLARA CULLANMA
SORUNU

Insanoglunun sahip oldugu bir seyi kaybetmesi bir sorun iken kaybettigi seye
bictigi deger ise bambaska bir sorunsal olusturmaktadir. Kabaca, insan bir seyi
kaybettiginde, kazandig1 zaman hissettigi sevincin iki kat1 kadar {iziltir (Thaler ve
Sunstein, 2018).

Kisinin en son kaybettigi ve buldugu bir esyasi oldugu diisiiniiliirse ve
ornekte bu bir kulaklik olsun. Esyanin kayip oldugu siire¢ igerisinde miizik
dinleyememek kisi i¢in ¢ok biiyiik bir sorun olmaya, hicbir kulakligin onun kadar iyi
yahut kullanishi olmadig inanc1 zihninde yer edinmeye baslamaktadir. Oyle ki bos
zamanlarimizda kaybettigi yerlere tekrar tekrar bakarak esyayr bulmaya gayret
edebilir. Sorun su ki kulakligi buldugunda, o yere goge sigdiramadigi kulaklik,
goziinde yine eski degerine diismektedir. Yine montunun, paltosunun cebinde
Ozensiz bir sekilde tasidigi bir meta olarak kullanmaya devam etmesi muhtemeldir.
Peki, boyle olmasinin sebebi nedir? Sebep, insanlarin herhangi bir sey kaybetmekten
duydugu nefrettir. Kazanci makimize etmek yerine kayip minimizasyonuna olan
egilim insanlar1 kazanmak degil kaybetmeme {iizerine tedbir almaya itmektedir.
Kayiplardan kaginma arzusu biraz da bir yanlisin tiim dogrulari gotiirmesi gibi bir
tanimlamaya tabi tutulabilir. Girisimlerde ortakliklar tek kotii bir olayda bozulabilir,

uzun bir gegmise dayanan arkadasliklar tek bir ihanetle yok olabilirler (Soyer, 2018).

Bu sorunsalin bir nevi simetrigini olusturan ‘sahiplik sorunu’na deginmek
gerekirse, benzer noktalar1 tabi ki mevcuttur. Ama burada asil sorun, esyanin

kayboldugu i¢in degerli olmasi degil, o esya sirf size ait oldugu i¢in degerli
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olmasidir. Bu durum sadece esyalarda degil mensubu olunan toplumun vatandaslik
kimligi ile dahi alakalidir. Kisi mensubu oldugu iilkeyi, herhangi bir sebeple sevmese
bile, yabanci uyruklu birisinin tilkesi ilgili gevresindeki insanlar1 bazi yanlis bilgilerle

doldurdugu durumda rahatsiz olmasina sebebiyet veren duygu sahiplik duygusudur.

Bir baska ornek ise, diyelim ki kisi, bir yildir kullandig1 arabasini satmak
istemektedir. Arabasina iyi bakmis ve ¢ok hakir kullanmamistir. Arabasina bigecegi
deger 100TL olsun, alic1 kisinin kisiye mukabele ederken sarf edecegi ciimleler
muhtemelen fiyatin yiiksek oldugu, arabanin koca bir yil kullanildigr yoniinde
olacaktir. Kisi de o alictya az kullanildigini ve fiyatinin makul oldugunu
sOyleyecektir. Peki, eger satici kisi sonradan alic1 olsaydi? Muhtemelen konusmalar

ayni olacak sadece alic1 ve satici rolleri degisilmis olacaktir.

Yukarida anlatildigi iizere insanlar kazanglari sevmeleri bir yana
kaybetmekten, kazanglar1 sevdiginden daha ¢ok kag¢maktadirlar. Sahiplik etkisi
benzerlik yanlari itibariyle bu baslikta anlatilmis olsa da, kayip ve kazan¢ konusunda
oldugu gibi ayn1 sonuca ulagilmaktadir. O sonug ise, bu sekilde verilen kararlarin
irrasyonellik igerdigi ve bu sorunsallardan kurtularak karar vermenin daha rasyonel

olacagi gercegidir.
7.6 STATUKO SORUNU

Statiiko, mevcut durumun korunmasi, siiregelir halinin devam ettirilmesidir
gibi basit bir tanimlama ile karsilanabilir (TDK, 2019). Aslinda ufak bir caba ile
kararin hayata gecirilmesi vasitasiyla degistirilecek irrasyonel durum bu sorunsalda
degistirilmemekte, o ufak ¢abayr vermek yerine bireyler statiikoyu koruma egilimi

gostermektedirler.

Statiiko aslinda biraz bos vermislik, biraz tisengeglik ile mevcut durumu
degistirme takatini kendinde bulamama durumunu da icerisinde barindirmaktadir.
Baska bir ifadeyle statiikoya, atalet gibi dikkat eksikligi gibi yahut isteksizlik gibi
pek cok his de sebebiyet verebilmektedir. Ornek vermek gerekirse, pek ¢ok giin ayn
kisilerin ayn1 mekanda toplandiklar1 yerlerde, bu bir toplanti yeri yahut sinif olabilir,
kisiler siirekli ayni yerlerine oturmaktadirlar. Bu durumun hem onceki boliimde
anlatilan sahiplik etkisi ile alakali olsa da ayn1 zamanda tekrar yer arama sorununu

ortadan kaldirma amaciyla statiiko sorununa da bir 6rnek teskil etmektedir.

48



Baska bir 6rnek vermek gerekirse, otomatik d6deme talimatlari giizel bir
ornektir. Kredi kartindan verilen otomatik 6deme talimatlar1 bazen Oyle bir an
geliyor ki memnun kalmadigimiz kredi kartinin iptal edilmesine bile engel olabiliyor.
Diyelim ki kisi, kredi kartin1 iptal ettirecektir lakin 6ncesinde miisteri hizmetlerini
araylp otomatik ddeme talimatimizi kapattirmasi1 gerekmektedir. iste burada kisinin
zihni misteri hizmetlerini arama islemini siirekli geri plana atarak bahsi gegen karti
fazladan bir y1l daha kullanmasina sebep olabilir. Insanlarin ¢ogu “aman, her neyse”
kisayolunu benimser (Thaler ve Sunstein, 2018). Bu ornekte de belirtildigi gibi

irrasyonel bir sekilde kredi kartin1 kullanmaya devam etmesi muhtemeldir.

Sonu¢ olarak, simdiye kadar agiklanilan sorunlarin ¢ogu irrasyonel karar
vermeye yonelik iken, bu sorun irrasyonel bir karar verilmis ve bunun farkina
varilmis olmasina ragmen bunun diizeltilmesi adina yapilacak rasyonel bir hamlenin
Oniine gegmekte ve bir nevi atalet olusturmaktadir. Bunun diizeltilmesine iliskin iki
¢Oziim sunulabilir, ya ataleti yasayan taraf irade gostererek bu konuyu diizeltmelidir

yahut kars1 taraf insanlara bu konularla alakali daha basit kisayollar sunmalidir.
7.7 CERCEVELEME SORUNU

Cerceveleme etkisi bireylerin ayn1 soruya ya da segeneklere farkli sunulus
sekillerine gore farkli cevap vermesi durumunu yansitmaktadir (Kitapci, 2017).
Burada o6nemli olan igerikten ¢ok sunum seklidir aslinda, yani yemekten cok
yemegin sunuldugu tabak onemlidir. Insanlarin bir lokantaya gittiginde yedikleri
yemek hakkindaki yorumu tabaktan ¢ikarim yaparak sdylemesi miimkiin olabilir mi?
Tabi ki hayir bu sebeple de ¢erceveleme sorunu insan zihninde yasanan yanilgilardan

birisi kabul edilmektedir.

Bu etkide sunulacak bilginin hangi ¢er¢eve i¢inde oldugu 6nem tagimaktadir
(Yiiriik, 2017). Baska bir ifadeyle insana, o konuya bakmasi icin bir cerceve
verilmektedir ve haliyle o kisi konuyu nasil goriiyorsa o sekilde karar vermesini

saglayan bir etkidir.

Cergeveleme etkisini, rneklendirerek somutlastirmak gerekirse. Ilk ornegi
igsizlik orani iizerinden verilirse, bir iilke disiliniilsiin issizlik oran %10 ve
vatandaslarin biz kismi bu oranin yiliksek oldugundan sikayetcidir. Vatandaslarin

diger kism1 ise %90 istihdam var diyerek, sevinmekte ve ekonominin iyi oldugundan
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bahsetmektedirler. Aslinda iki tarafinda ayni sonuca ulastigini ¢oktan fark edilmistir.
Fakat sadece bir grup ekonomiye issizlik orani iizerinden bakarken bir taraf isttihdam
tizerinden bakmaktadir. Ayni seyin ifade edilmesine ragmen iki farkli sonucu ortaya
cikaran c¢ergeve farkliligi, zaman zaman bireyi rasyonellikten uzaklastirmaktadir
(Demir, 2013). Daha yakindan bakildiginda %10 issizlik, iilke yonetenler icin bir
sorun teskil edebilir. Fakat bu sorun ¢oziilmeden tabi ki iilke ekonomisinin de ne

durumda oldugunu dikkate almak elzemdir.

Peki, bunun sebebi nedir? Yani ¢erceveleme etkisinin etkili olmasimin nedeni
nedir? Insanlar daha ¢ok umursamaz, pasif karar vericiler olduklarindan, uygulanan
“cerceveleme”ler ise yarar. Disilinsel sistem, “Sorularin farkli bir ¢ergevede
sunulmasi farkli bir cevap tiretir mi?” arastirmasi yapmaz (Thaler ve Sunstein, 2018).
Ornege doniilecek olursa, aslinda diisiinsel sisteme goére, %10 igsizlik de %90

istihdam da ayni seydir, ancak bilinmelidir Ki istihdam ayr1 issizlik ayr1 konulardir.
7.8 ORNEKLEME SORUNU

Ornekleme, aslinda hem dersler hem giincel hayat acisindan 6nemli bir
kavramdir ve pek ¢ok anlasilamayan, zihinlere yerlestirilemeyen olayi
orneklendirerek anlasildig tabi ki vakidir. Hatta bazen bilgi unutulsa da o konuyla
alakal1 akla yerlestirilen 6rnek unutulmamis olabilir. Fakat 6rneklendirmenin gergek
hayatta yasattigr sorunlardan birisi konuyla ilgili kisiyi biraz Onyargi sahibi
yapmasidir ve bu durum irrasyonellige stiriikler. Aslinda konunun bilinen 6rnegi,
kullanilan 6rneklem konu ile alakali yeterli kaynak ve bilgiyi igermiyorsa ve kisiler

bunu bir baslangi¢ noktasi olarak kullanirsa iste sorun burada baslamaktadir.

Ornegin, kisinin daha &nce beraber yasadigi herhangi bir arkadas1 varsa, bu
kisi ev arkadasi, akrabasi, dostu vs. olabilir. Arkadasinin memleketi de A ili olsun,
eger o arkadas ile olan iligkileri hala iyi ise ilerleyen hayatinda onunla hemseri olan
insanlarla iligkisini de kismen daha 1yi baslatabilmesi muhtemeldir. Aslinda
bakildiginda A ilinde yasayan onca insan varken kisi bir tanesini segerek hepsinin,
tanidig1 arkadasi gibi oldugunu varsaymaktadir. Peki, bunun bir nedeni var midir?
Her seyden Once insan zihni, olaylarin istatistiksel olasiliklarin1 tam hesaplamadan,
daha once kaydettigi olay ve durumlara goreli olarak daha fazla 6nem ve Oncelik

verir (Demir, 2013). Yani insanlar karsilastiklar1 olay karsisinda durup, diisiiniip ufak
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bir olasilik hesab1 yapmaktansa; daha dnce yasadig1 bir olay ile benzestirerek sonug
cikarmay1 tercih etmektedir. Kald1 ki daha 6nce de belirtildigi gibi insanoglu her seyi
hatirlayamaz. Kendine yorum kaynagi edindigi olayin da tamamini hatirladig

mechuldiir.

Ancak kisinin bu islemi yapmasinda kendisine gore hakli sebepleri tabi ki
vardir. Mesela bir olay hakkinda biitiin ilgili ve ilisikli bilgileri 6grenip mukayese
yapmaya zamanimiz yoktur. Bu ylizden yanilmanin riskini iistlenerek genellemeler
yapar, ¢ok az gozlemden ¢ok biiyiik yargilar tiiretiriz (Demir, 2013). Bu yargilar her
zaman tutmaz tabi ki, hatta biiyiik oranda yanilmalar1 kuvvetle muhtemeldir. Ancak
baska bir sorun kisinin bu konuda israrc1 olmasidir. Soyle ki, eger orneklenilen
durumun tersi bir durum cereyan ederse ve bu 6rnege bir itiraz gelirse kendimizi
coktan hazirlamisizdir. Olasi itirazlara karsi “istisnalar kaideyi bozmaz” deriz.

Istisnalar gogalinca da onlari esas alan yeni bir genelleme yapariz (Demir, 2013).
7.9 ALTERNATIF MALIYET VE BATIK MALIYET SORUNU

Alternatif maliyet, iktisat disiplininde dogru karar vermenin Onemini
vurgulayan bir kavram olup, her seyin ikinci bir maliyeti oldugunu &greten bir
kavram olmustur. Alternatif maliyet, kisinin parasini A hisse senedine yatirmaya
giderken o parayr yatirmak yerine ayn para ile yapacagi baska yatirimlarin
diisiiniilmesi durumudur. Arastirmalar bireylerin alternatif maliyetleri dogrudan
maliyetler kadar net hesaplayamadiklarini gostermektedir (Demir, 2013). Bu
durumun tahminen iki sebebi olabilir. Birincisi, bireylerin zihninin ger¢ek
maliyetlere saplanmasi ve alternatif maliyetleri diistinememesi; ikincisi ise alternatif

maliyet hesab1 yaparken olasiliklarin gézden kagirilmasidir.

Batik Maliyet ise aslinda bir nevi bosuna para harcamaktir. iktisat teorisinde
batik maliyetlerin kararlar1 etkilemesi s6z konusu degildir. Kararlarda majinal
maliyet ve yararlar gdz Oniine almmalidir (Davut, 1997). Insanlar verdikleri
kararlarin yanlis olduguna inanmakta sorunlar yasarlar. Aslinda batik maliyet
kavraminin baslangic1 da bu duygudur. Ornek vermek gerekirse, kisi arkadaslarinin
uyarilarma ragmen, klasik sayilabilecek bir araba aldiysa, basa ¢ikabilecegini
diisiinmiis ancak masraflarinin bu kadar fazla olabilecegini tahmin edemeyse yanlis

bir karar vermis olabilir. Kendi kendine bu arabayi satmasi gerektiginizi sdyledigi

51



anda araba satilmalidir, ¢linkd kisi batik maliyete gegmek tizeredir. Ancak ornekte
satmak yerine, arabaya harcama yapmaya devam ederse iste bu kisiye getiri

saglamayacak bir konuda onlarca liray1 heba etmek olacaktir.

Batik maliyetlerde 1srar edilmesi ve alternatif maliyetlerin iy1
hesaplanamamast durumu irrasyonel karar almaya sevk etmektedir. Bu sebeple,
kararlar verilmeden Once alternatifler iyi hesaplanmali, eger verilen karar batik
maliyete dogru gidiyorsa derhal karardan vazgecilmelidir. Vazge¢me kelimesi insana

negatif bir ¢agirisim yapsa da dogru kararin vazgegmek olmasi daha olasi olabilir.
7.10 HAZIRDA BULUNMA SORUNU

"Omrii boyunca giinde ii¢ paket sigara icti ve 100 yasmi gecti. Demek ki
sigara sagliga o kadar da zararli olamaz." Ya da "Hamburger giivenlidir. Bir
tanidigim var, en liikks semtlerden birinin gdbeginde oturuyor. Kapisinm kilitlemiyor,
tatildeyken bile hirsiz girdigi hi¢ olmamis." Bu tiir climleler bir seyler ispatlama
cabasidir -ama higbir seyi ispatlamaz. Bdyle konusanlar hazirda bulunma etkisine

kapilmislardir.

Bir harf secip size o harfle baslayan kelime mi daha c¢oktur yoksa o harfle
biten kelime mi diye soruldugu diisiiniilsiin. O harfle biten kelimelerin sayis1 daha
fazla olsa bile ¢ogu insan buna yanlis cevap verecektir. Ciinkii bir harfle baslayan
kelimeler o harfle bitenlere kiyasla daha ¢abuk akla gelir. Farkli sekilde ifade edilirse

onlar daha hazirda bulunurlar.

Hazirda bulunma etkisi sunu tanimlar: Akla gelen 6rneklerin kolayligindan
yola ¢ikarak kisinin kendisine bir diinya goriisii belirlemesidir. Bu elbette aptalcadir,
clinkli gercek hayatta higbir sey, sirf kisi onu daha 1yi hayal edebiliyor oldugu i¢in

daha sik yagsanmaz.

Hazirda bulunma etkisi sag olsun, insanin aklinda yanlis bir risk haritasiyla
diinyada gezdirir durur. Boylelikle, u¢ak kazasinda, araba kazasinda ya da cinayete
kurban giderek 6lme riskini sistematik olarak kisinin gdziinde biliylimesine neden
olabilir. Diyabet ya da mide kanseri gibi daha az sansasyonel dliim sekilleriyle can
verme riskini hafife alir. Bombali saldirilar diisiindiigiimiizden ¢ok daha enderdir,
depresyonlar ise ¢ok daha sik. Heyecan uyandirici, géze batan ya da ses getiren her

seye ise insanlar daha yiiksek bir olasilik biger. Sessiz ve goriinmez olanlara ise
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diistik bir olasilik atfeder. Heyecan verici, gdze batan, ses getiren seyler zihinler igin
digerlerinden daha hazirda bulunur. Zihnimiz biraz dramatik diisiiniir, niceliksel
degil.

Hazirda bulunma etkisinin sik kurbanlari 06zellikle doktorlardir. Gozde
tedavileri vardir, bunlar1 her tiir vakada uygularlar. Daha uygun tedaviler olsa da
bunlar doktorlar icin diislincede hazirda bekleyen tedaviler degildir. Bdylece
doktorlar bildiklerini uygular. Sirket danismanlar1 da farkli degildir. Tamamen yeni
bir durumla karsilastiklarinda ellerini baslarma gotiirlip i¢ c¢ekerek "Size ne
Onerebilecegimi gergekten bilmiyorum" demezler. Hayir, bildikleri danigma

stireglerinden birini baglatirlar -duruma uysa da uymasa da.

Yani tecriibelerin ekseninde olmayan bir sorunla karsilagilmas1 muhtemelken
sirf o an bilgi eksikliginden dolayi, kisinin bildigini sandig1 bir sekilde sorulan
soruya cevap vermesi yanlistir. Hazirda bulunma ile insanlar sorunlar karsisinda her

an heybesinde tuttugu cevabi vererek irrasyonel davranislar sergileyebilmektedir.
7.11 PARA ALDANMASI VE MALi ALDANMA SORUNLARI

Fiyatlardaki yiikselise ragmen, fertlerin, gelirlerindeki parasal artisa, sanki
reel gelirleri yiikselmis gibi tepkide bulunmalaridir. Para yanilgis1 olayi, kisilerin
kazandiklar1 gelirleri, satin alma giiciine bakmaksizin dogrudan dogruya parasal

tutar1 (nominal degeri) ile degerlendirmeleri durumunda ortaya ¢ikar.

Ornegin para yanilgisina kapilan bir kimse, fiyatlar iki kat artmisken parasal
geliri de iki kat artarsa kendisini daha zenginlesmis gibi hissedebilir. Hatta bu kimse
gercek gelirinin arttigin1 varsayip tiiketim modelini degistirerek diyelim ki liiks
mallara daha fazla 6deme yapmaya kalkisirsa irrasyonel bir davranis i¢ine girmis
olur. Para yanilgisinin bir 6rnegi de iscilerin, parasal lcretlerinde yapilacak bir
indirime kars1 c¢ikarken, fiyatlar genel diizeyinin yiikselmesi dolayisiyla reel
ticretlerinde ortaya cikan diisiise indirime gosterilen kadar tepki gostermemeleridir.

Keynes bu durumu "para yanilgis1 (Money illusion)" olarak adlandirmistir.

Mali aldanma (Fiscalillusion) ise, kisilerin kamu harcamalar1 ile vergiler
arasindaki baglantilarda yanilmasidir. Mali aldanma vatandaslarin devletin sundugu

mal ve hizmetlerden, dolayisiyla kamu harcamalarindan elde ettigi fayda ile kamusal
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mal ve hizmetlerin kendilerine olan maliyetinin (vergi fiyat1) vatandaslar tarafindan

yanlig algilanmasi olarak ifade edilebilir (Kitapct, 2017).

Mali aldanmanin temel sebeplerinden birisi 0Ozellikle kisinin  vergi
kanunlariyla ilgili eksik bilgiye sahip olmasidir. Ayrica, karisik bir vergi sistemi
yahut ¢ok cesitli yerlerden devletin vergi toplamasi ister istemez kisinin vergi sistemi

ile alakal1 olan bilgisini zayiflatacaktir.

Buna karsin vergi sistemlerinde, vergiyi veren vatandasin psikolojik
durumunu da gbéz Oniinde bulunduran vergi yasalarmin dahil edilmesi mali

aldanmay1 engelleyecektir.
8. RASYONEL KARARLARA GIiDEN YOL

Bu boliime kadar, rasyonel kararlarin nasil alindigindan bahsedilmistir ve bu
karar mekanizmalar1 6niindeki engeller dahasi irrasyonel karar alinmasina neden olan
psikolojik engellerden bahsedilmistir. Simdi, daha saglikli politika tretimi igin

yapilmasi Onerilen birkag baslik sunulacaktir.
8.1 GUVEN

Giiven kelimesi Tiirk dil kurumuna goére kusku duymadan inanma, baglanma
ve itimat kelimeleriyle esanlamli kabul edilmektedir (TDK, 2019). Giiven ayni
zamanda piyasalardaki iktisadi ajanlar i¢in karar verirken baktiklar1 en 6nemli igsel

duygulardan da birisidir.

Insanlar eger piyasaya giiven duyuyorlarsa, ekonomik etkinliklerini ve
davraniglarinin daha aktif hale getirirler. Piyasaya giiven duyan tiiketici tiiketim
kararlarin1 verirken iki kere diisiinmek yerine daha hizli bir sekilde ihtiyaclarin
temin i¢in tiikketime karar verebilir. Neden mi? Iyi donemlerde insanlar itimat ederler.
Diistinmeden karar verirler. Basarili olacaklarini i¢giidiileriyle anlarlar. Kuskularini
askiya alirlar (Akerlof ve Shiller, 2018). Bu asamada tasarruf daha ikinci plandadir.
Tabi ki her tiiketici ihtiyatlilik diisiincesiyle belli bir miktar para gelirinden ayirabilir.
Ancak gelirin icerisindeki toplam tasarrufun, toplam gelire orani olarak bilinen
marjinal tasarruf egilimi (MTS) bu donemlerde azalma gosterirse bu son derece tabii
bir durumdur. Ayrica yatirnmcilar piyasaya giiven duyduklar1 zaman, haliyle kendi

ekonomik Kkararlarma da giiven duymaktadirlar, kendilerinin hata yapmayacagi
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inanc1 daha yiiksek bir duygu haline gelmektedir. Yeni bir yatirnm karar1 alirken
stipheler, ¢ekinilen hususlar, korkular, riskler askiya alinir ve daralma dénemlerinde
kiyasla daha hizli yatirim yahut yatirimeiy1 da bir tiiketici olarak diisiiniirsek tiiketim
kararlarin1 daha hizli verirler. Yani insanlar giiven duydukea alirlar, tiiketirler ve

bunun i¢in ¢ok da fazla diisiinmezler.

Daralma donemlerinde ise ekonomiye duyulan giliven yoniinii asagi
cevirecegi icin durumun tam tersi yasanabilmektedir ki tiiketiciler ve yatirimcilar bir
adim geri ¢ekilerek; aldiklarini satar, tiikketimi, yatinm kararlarin1 askiya almak
durumunda kalirlar. Goriildiigii lizere piyasalar agisindan ‘giiven ‘ duygusunun
insanlarin kararlarini1 ne kadar yiliksek oranda etkiledigi ortadadir. Adam Smith’in
olusturdugu 1776 yilinda ki ‘Uluslarin zenginligi ‘ kitabinda da bahsettigi ekonomik
diinyada, Akerlof ve Shiller’in de yazdiklar1 eserin ismi olan ‘Hayvansal giidiiler’i
hesaba katilmamuis, giiven gibi soyut kavramlar ongoriisiiniin disinda birakilmistir.
Ancak gercek diinya Adam Smith’in kitabinda bahsettigi diinyadan biraz daha farkli
calismaktadir. Tabii ki Klasik ekol; tam rekabet, rasyonalite, is boliimii, uzmanlagsma
gibi konularda biraz {itopik de olsa ulasilmasi gereken bir ekonomi modeli ¢izse de
gercek diinyadan uzaklagmasi onun iktisadin temelini attigi ve iktisat bilimi i¢in
vazgecilmez oldugu ger¢egini degistirmemektedir. Nihayetinde Adam Smith’in

ongoriileri kendisinden 240 y1l sonra dahi okutulmakta ve kabul gérmektedir.
8.2 GUVEN ENDEKSLERI VE CARPAN

Bir 6nceki boliimde gliven hususunun ekonomi i¢in ne kadar 6nemli bir unsur
oldugunu ve ekonomik birimlerin giidiilerini bu hissiyatlarina odaklayarak hareket
ettiklerine dair kanitlar gosterilmeye c¢alisilmistir. Bu boliimiin basinda ilk olarak
carpan kavramini agiklamak gerekirse, Keynes’in Iktisat teorisi 1929 yilinda biiyiik
buhrandan sonra gelismeye baslamis ve Keynes 1936 yilinda yazdig teorisi ile ilk
olarak Richard Kahn tarafindan ortaya atilan ve bahsi gecen teoriyle Keynes
tarafindan da benimsenen ve gelistirilen bir kavramdir ¢arpan. Keynes’ten sonra
gelen Hicks Keynes’in teorilerini gelistirmis ve daha diizenli bir matematiksel hale
sokmustur, daha kullanilabilir ve iglevsel yapmistir. John R Hicks sabit bir ¢arpana
ve bu carpanin etkilerinin faiz oranlariyla etkilesimine vurgu yapan kantitatif bir

Keynes yorumu yayinlamist1 (Akerlof ve Shiller, 2018).
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Carpan kavrami yukarida agiklandig1 lizere marjinal tasarruf egiliminin tersi
ve tamamlayicist olan marjinal tiikketim egilimi (MTE) vasitasi ile kullanilmakta ve
hesaplanmaktadir. Basit ¢arpan modeline gore 1/1-MTE seklinde gdsterilen modelin
temelinde kamu harcamalarinda yapilan bir artisin, ekonominin tamamina daha
yiiksek oranda yayilmasini, tabir-i caizse suya atilan bir tag gibi kamunun yaptig
harcamalarin ekonomiyi dalga dalga etkilemesini agiklama istegi yatar. Aslinda
carpan mekanizmasiyla bir nevi klasik ekoliin en biiyiilk savunmalarindan olan
devletin miidahale etmemesi tezini ciiriitme gayretinde olan Keynes icin ¢arpan
modeli, ekonomiye miidahalenin yolunu agmis ve haliyle sebebini vermistir. Klasik
ekole gore asla miidahale etmesin denilen devlet Keynes’e gore miidahale etsin ki
milli gelir artisiyla issizlik azalsin ve haliyle halkin refahi artsin seklinde

kullanilmustir.

Ote yandan carpan matematiksel bir formiil oldugu igin iktisat dali haricinde,
ekonometri ve istatistik gibi bolimlerce de ilgi gormiistir. Bu matematiksel
formiiliin devaminda {ilkeler insanlarin giidiilerini ve ekonomiye aktardiklar
paralarin ekonomiye nasil doniis yapacagini hesaplamak admna cesitli endeksler
tiretmislerdir. Tiirkiye’de kullanilan, bir nevi giiven ¢arpani olarak kullanilabilecek
olan kavram Tiirkiye Istatistik Kurumu’nun (TUIK) arastirip hesapladig:: Tiiketici
Giiven Endeksidir (TGE). Tiiketici giiven endeksi, tiiketicilerin sadece gelirlerini
veya harcamalarini degil ayn1 zamanda piyasaya yahut kendi ekonomik yasamlari ile
ilgili beklentilerinden tutalim kisilerin tasarruf ve tiiketim egilimlerine kadar pek ¢cok

veriyi hesaplama araci olmustur.

Bunun yaninda yine Tiirkiye Istatistik Kurumu’nun hesapladigi Tiiketici
Fiyatlari Endeksi (TUFE), tiiketici kesiminin enflasyon hakkinda dogru bilgi

edinebilmesi acisindan 6nemlidir.

Bu iki endeksin arasindaki iliskiyi irdeleyen bir ¢alisma; 2004 Ocak ay1 ile
2015 Aralik aylar1 arasini kapsamakta, TUFE ile TGE arasinda hem uzun hem kisa
donemli anlamli bir iliski bulunmus hem de Granger Nedensellik testi ile TUFE’den
TGE’ ye dogru tek yonlii bir nedenselligin oldugu ortaya ¢ikarilmistir (Tunali ve
Ozkan, 2016).
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Bu bilgilerin 151¢1nda kendi kanaatimize gore basit bir yorumlama ile su
sonuca ulasilabilir: TUFE enflasyon ile ilgili en dikkate deger veridir, bu deger
yiikseldik¢e (enflasyon yiikseldikge) tiiketicilerin gelecege dair beklentileri olumsuz
yonde etkilenmekte ve beklenti degiskenini de icerisinde barindiran tiiketici giiven

endeksi diismektedir.

Tiirkiye’nin goreceli olarak ekonomik problemler gegirdigi 2018 yilinin on
iki aymi kapsayan asagidaki grafige bakildiginda yapilan yorum tutarh
goriinmektedir. Grafikte kullanilan TUFE verileri on iki aylik ortalama degisimler
istiinden verilmisken, TGE ile ilgili verilmesi gereken tek bilgi, verilerin
‘arindirilmamig’ oldugudur. Bu 6n bilgilerin ardindan grafik incelenecek olursa
ozellikle ciplak gozle goriilebilecek bir artis gdzlemlenen Agustos-Eyliil aylarinda
TGE grafigi daha hizli bir diisiis gostermis, ekonomik birimlerin enflasyona karsi
olan hassasiyeti(esneklikleri) agik bir sekilde goriilmektedir. Tabi ki bunun diger
ekonomik degiskenlerle, o durumda olusan ekonomik sartlar ile de ilgisi oldugu
yadsinamaz ancak yukarida da agiklandigi iizere TGE-TUFE-beklentiler iiglemesi

lizerinden yapmaya c¢alisilan yorum grafigi de destekler nitelikte oldugu asikardir.

Tablo 1.4: TUFE ve TGE
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—o—TGE TUFE

80 | 723 1723 | 713 | 719 | g99 | 703 | /31
70

68,3

59,3 57]3 59,6 58’2
60

50
40

30

15.63 16,33
20 1123 1123 1114 1106 111 1149 12 1261 1375 149 5

10

0
OCK SBT MRT NSN MYS HZRNTMMZAGSTS EYL EKM KSM ARLK

Kaynak: Tiirkiye Istatistik Kurumu Resmi Sitesi

Sonug; eger Tllkelerdeki ekonomiyi kontrol eden politika yapicilar,

hiikiimetler, gili¢ sahipleri vs. tiiketicilerin ve yatirimcilarin politikalara uygun tepki
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vermelerini ve yaptiklart politikalarin haliyle dogru sonug¢ vermesini arzu
ediyorlarsa; kesinlikle ekonomik karar birimlerine rahat tercihlerde bulunabilecekleri

bir ‘gliven’ ortam1 olusturmalilardir.
8.3 ADALET

Adalet kelime anlami itibariyle yasalarla sahip olunan haklarin herkes
tarafindan kullanilmasimin saglanmasi olarak tanimlanabilir (TDK, 2019). Ancak
iktisat disiplini agisindan adalet denildiginde akla; hukuki adaletin yani sira, iicrette
adalet, gelir dagiliminda adalet gibi kavramlar gelmektedir. Buna ek olarak bilgi

adaletsizligi de tez de bulunmaktadir.
8.3.1 Bilgi Adaletsizligi

Ik iktisat teorisyenlerinin bizlere aktardigi tam rekabet piyasasindaki ‘tam
bilgi’ kavrami; yani kisilerin herhangi bir konuda her tiirlii bilgi birikimine sahip
olduklar1 veya olabileceklerinin diisiincesi bir yanilgidir. Ciinkii ortada tam bilginin
tersi olan ve George Akerlof, Joseph Stiglitz gibi iktisat¢ilara 2001 Nobel 6diiliinii
getiren ‘asimetrik bilgi’ kavrami mevcuttur. Adalet ile baglantis1 ise aslinda bu
durumun bir bilgi adaletsizligi olmasidir. Kavrami biraz daha agmak gerekirse;
finansal piyasalarda olusan islemin tarafi, dogru karar vermek i¢in, genellikle iglem
hakkinda diger taraftan daha az bilgiye sahip olma olasiligidir (Fidan, 2011). Yani
bir ticari bankaya kredi talebinde bulunmak i¢in gidildiginde, kisi yiiksek ihtimalle
bankanin isteyecegi faiz oranindan haberdardir. Ancak, bu cekilecek olan kredinin
gergekte gelirinde ne kadar bir kesinti yaratacagi veya toplamda istenilen geri
dontisiin igerisinde ne kadar bilinmeyen masraf oldugunu bilmemesi ayrica

karsisindaki kredi danigsmaninin bu bilgilere mahir olmasi kisiyi eksik bilgi sahibi
yapar.

Ayn1 senaryoda rolleri degistirirsek de kavramin adi ‘ters se¢im’ olacaktir.
Ters secim, asimetrik bilgiden kaynaklanan ve islemin ger¢ceklesmesinden Once
ortaya ¢ikan problemdir (Fidan:2011). Yukaridaki ornekte kisinin bir dolandirici
oldugunuzu diisiiniirsek, bankaya gidip kredi istediginde ve kisinin bir dolandirict
oldugunu elindeki verilere bakarak banka tayin edemiyorsa; kisacas1 kisinin aklinda
aslinda o krediyi geri 6dememek bankayr dolandirmak varsa ve banka bunu

bilmiyorsa burada banka ters se¢im yapmak tizeredir.
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Bu durumu diizeltmek icin kredi kuruluslar1 ‘kredi tayinlamasi’na giderler,
kredi faizleriyle ilgili olarak banka, bir sinir belirler. Bu durumda, o faiz diizeyinin
tizerindeki bir faizden kredi almak isteyen olsa bile, finansal kurum o miisteriye kredi
agmayabilir (Ozatay, 2013). Tayinlama isleminde, kredi talebi artis gdsterse ve faiz
oranlar1 ylikselse dahi banka kendini yanlis karar vermekten korumak adina bu

faizden vazgegerek krediyi agmama karar1 almaktadir.

Peki devlet ne yapmalidir? Devlet kredi piyasasinin bu iki aktdriiniin birbirine
kars1 daha seffaf olmasini saglamaya caligmalidir. Kredi talep eden kisilere daha
basit sartlar altinda kredi verilmesi veya ticari bankalarin miisterilerinin mali durumu
ile alakali daha net bilgiler edinebilmesini saglamasi ve pek tabi bu ikisi aktor
arasindaki bilgi dengesini, bilgi giivenligini saglamalidir. Bu sartlar saglandiginda

aradaki bilgi adaletsizligi devlet eliyle tiikketilmeye baglanacaktir.
8.3.2 Gelir Dagiimda Adalet ve Ucrette Adalet

Cok genel bir anlatimla gelir dagilimini, bir tilkede belirli bir siire i¢cinde
tiretilen ulusal hasila veya gelirin bireyler, gruplar veya iiretim Ogeleri arasinda
dagilimi olarak tanimlanabilir (Ulusoy, 2015). Ulkedeki vatandaslarin topyekin
calismasina ragmen insanlardan ¢ok onlar1 istihdam eden birkag¢ igverenin zengin

olmasi aslinda daha somutlastirilmis anlatim1 olabilmektedir.

Ucret, bir kisinin bedeni ya da fikri galismasimin bir karsilig1 olarak aldig
bedeldir. Ucrette adalet ise herkesin esit aldig1 degil, herkesin harcadig: cabaya gore

ticret aldig1 bir sistemi temsil etmektedir.

Yukarida tanimlamalar1 yapilan bu iki kavram bireylerin calisip ¢aligmama
karar1 verirken dikkate aldigi unsurlardandir. Yani gelir dagiliminda adalet ve {icrette

adalet insanlar1 ¢aligmaya tesvik eden unsurlardir.

Ulkelerin kisi basi milli geliri artsa da eger adil dagilmiyorsa bir anlam ifade
etmemektedir. Clinkii kisi basina gelir, milli gelirin niifusa boliinmesi ile bulunurken
kisiler gercekten milli geliri bu sekilde boliismemis olmasindan dolayr adaletsiz bir
dagilm gergeklesmis olmasi muhtemeldir. Gelir dagiliminda adaletsizligi italyan
istatistik¢i Colorado Gini tarafindan bir katsayiyla ifade edilmis ve bu katsayiya Gini
katsayisi denilmistir (Ulusoy,2015). Gini katsayisinin yorumu ise sOyledir; katsay1 1
ile 0 arasinda bir degerdir, deger 1’e yaklastikca gelir dagilim1 bozulmakta; deger 0’a
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yaklastikca gelir dagilimi daha adil hale gelmektedir. Asagidaki tablo 1.5° te
gosterilen kisi basina diigen milli gelir grafigi verileri, tablo 1.6’ da gosterilen ve
OECD’den alinmis olan gini katsayisi verileri ile uyumlu olmasi amaciyla 2011 ve
2015 yillar1 aras1 verileri kullamilmustir. Iki tablo da incelendiginde ilk tablo da kisi
basina diisen milli gelirimizin niifusa nazaran daha artan oranli olarak yiikselerek

arttig1 goriilmektedir. Bunun anlami; milli gelir niifusa nazaran daha artarak artandir.

Ancak ikinci tablo incelendiginde ise gini katsayisinin ilk tablo kadar
istikrarli olmadigini, aslinda kisi basina diisen gelirin artsa da boliisiimde bir
adaletsizlik yasandigi goriilmektedir: Devletin bu adaletsizligi ortadan kaldirmak igin
yapacagi seyler ise kisaca; artan oranli kurumlar vergisi, enflasyonla miicadele, kamu
aciklariin azaltilmasi, niifus artis1 dizginlenmeli, istikrarli biiylime saglanmali, kayit
dist ekonomi kontrol altina alinmal1 ve transfer 6demeleri ile diistik gelir gruplar ile

yiiksek gelir gruplar arasindaki fark kapatilmaya ¢alisiimalidir (Ulusoy,2015).

Tablo 1.5: Kisi Basina Diisen Milli Gelir ve Niifus
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Kaynak: Tiirkiye Istatistik Kurumu Resmi Sitesi
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Tablo 1.6: Yillara gore Tiirkiye 'nin Gini Katsayist Verileri

Yillar Gini Katsayisi
2011 0,403
2012 0,399
2013 0,390
2014 0,398
2015 0,404

Kaynak: OECD Resmi Sitesi (2019).

Ucret adaleti agisindan durum daha pozitif goriinebilmektedir. Gelir
dagiliminda adaleti saglamak tamamen devlete yiiklenecek bir gorev gibi
gorinmemektedir. Neyse ki licrette adalet konusunda; sivil toplum kuruluslari,
sendika gibi aktorler oyuna dahil olmakta ve iicret konusundaki hareketlenmelerde

sOz sahibi olmaktadir.

Isci iicretleri ile ilgili bakildiginda konunun bir yerinden tutunup agiklamaya
calisan teorilerle karsilasmaktayiz. Bu teorilerin bir kacinin agiklanmasi da yararh
olacaktir. Bu teorilerden ilki iktisat disiplininde ‘para yanilsamasi’ olarak gecen
kavramidir. Kavramin temel ¢ikis noktasi iscilerin, ¢calisma kararlarini verirken reel
ticrete degil, nominal iicrete bakmalaridir. Bir iilkede %25 enflasyonun oldugu
distintiliirse, nominal ticretlere yapilan yine %25 oraninda bir zam muhtemeldir Ki
insanlarda bir seving yaratacak, aldiklar1 paranin daha fazla olacagi kanisina
varmalarina sebep olacaktir. Ancak burada kagirilan nokta bu zam igerisinde verilen
her kurus para aslinda enflasyona kurban verilmistir. Reel {icret ve alim giicii sabit

kalmistir.

Ikinci bir teori ise; Yeni Keynes ekoliiniin geri adim atmadigy, iicret katiligimi
aciklamak i¢in kullandiklar birkag¢ teoriden olusmaktadir. Reel iicret katiligina dair
Yeni Keynesyen agiklamalar ise {i¢ gruba ayrilmaktadir: (i) ortiikk s6zlesme teorileri,

(1) etkin ticret teorileri; (ii1) iceridekiler-disaridakiler teorileridir (Kablamac1,2011).

61



Icerigine girilmeyecek olan bu teoriler, iicrette adaleti saglamak isterken, bir yandan
da kendi safinda olmayan kisiler aleyhine teraziyi bozmaktadirlar. Ornegin;
igeridekiler-disaridakiler teorisinin mantigi, sendika iiyesi olan isciler iicretlerinin
diisiiriilmesi bir tarafa yilikselmesi icin igveren iistiinde baski kurdurabilirken; bu
sendikaya liye olmayan belki daha diisiik ticrete dahi razi olan kisinin issiz kalmasina

sebebiyet vermektedirler.

Bu alt basligin son boliimii olan sahtekarlik kavramini agmak gerekirse, bu
kavram aslinda insanlarin kandirilmasini, karsidaki insanlara haksizlik yapilmasini
temsil etmektedir. Ancak iktisat bakisiyla baktigimiz seyler aslinda adaletli

kavramlar midir?

Omek vermek gerekirse, Tiirkiye’de 28 Haziran 2016 tarihinde Atatiirk
Havalimani’na yapilan {iziicii bir saldir1 meydana gelmisti. Havalimaninda ¢alisan
taksicilerin patlamadan sonra insanlart —zor durumda olsalar dahi- ¢ok yiiksek
ticretlere tasidigi iddiast ortaya atilmisti. Bu iddianin dogrulugu veya yanlishigt bir
yana dursun, bu olaya iktisadi olarak bakilirsa, taksicilerin artan talep dolayisiyla
fiyatlar1 arttirip daha fazla kar etme giidiisiiyle hareket ettigi sdylenebilir. Ancak
bunun hakli veya adil bir kazang olmadig1 vicdanen ya da ahlaken verilebilecek bir

cevap olusturmaktadir.

Hiikiimetler veya politika yapicilar, rasyonel olmayan bireyler i¢in
ekonomide bir giiven ve adalet ortami kurup; para yanilsamasi(enflasyon),
sahtekarlik gibi olumsuz kavramlardan uzaklastirilmig; daha adaletli ve daha
ekonomik kirillganliklardan uzak bir ortam yaratabilirse, bireylerin ekonomik

davraniglar1 daha rasyonel hale gelebilir.
8.4 DURTMELER VE POLITIKALAR

Bir onceki boliimde insanlart dogru politikalara yonlendirmek i¢in temel bir
altyapt kazandirma adina bazi Oneriler verilmistir. Simdi ki boliimde ise yapisal
reformlarin ardindan yapilacak islemelere gegilecektir, unutulmamalidir ki bu
politikalarin sebebi insanlar1 rasyonel ve haliyle politika yapicilar igin tutarh

kararlara dogru yonlendirme olacaktir.

Insanlarin hayatlarinda aldig: kararlar ile devlet politikalari arasinda ister

istemez bir korelasyon mevcuttur. Ancak eski tip politikalar bireylerin psikolojik
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etmenlerini olayin disinda tutmaktadir. Bu sebeple verilecek politika Onerileri basta
iyl bir hukuki altyapiya oturtulmali diger taraftan insanlarin iktisadi kararlarini
etkilemeden, seffaf bir sekilde, onlar1 kendileri i¢in 1yi bir yone dogru yonlendirme

amaci tasimalidir.
8.4.1 Otomatik Secimler

Bu politikanin dayanak noktasini olusturan iki etki daha dnceki boliimlerde
bahsi gecen statilko ve referans noktasi (¢ipalama) olarak ortaya c¢ikmaktadir.
Kisilerin sec¢imlerinin otomatik olarak belirlenip, o secenege yoOnlendirildigi
durumlarda insanlar kendileri i¢in belirlenen bu segenege karsi direng gostermek
yerine statiiko durumunda kalacak ve tabiri caiz ise “aman, neyse” diyerek

politikanin i¢inde kalmay1 tercih edeceklerdir.

Hayatin pek c¢ok alaninda zaten mevcutta olan secenekleri bir politika araci
olarak kullanmak aslinda olduk¢a makul goriinmektedir. Ornek vermek gerekirse,
insanlar genelde pek bilgi sahibi olmadig1 teknolojik cihazlarin kullanimindan 6nce
tek tek kendi ayarlarin1 yapmaktansa otomatik segenekler, fabrika ayarlar1 yahut
varsayllan ayarlar gibi secenekleri kullanmakta ve bunu kolay kolay
degistirmemektedir. Biraz daha gilincel bir ornekle somutlastirilirsa, Tirkiye’de
bireysel emeklilik sistemi (BES) sistemine herkesin dahil edilmesine karsin
sistemden ¢ikmak isteyen cok fazla kisi bulunmamaktadir. Cikmak icin bir seyler
yapilabilir ancak insanlar statiikoyu koruyarak BES’ den ¢ikmak yerine igerisinde

kalmayi tercih etmektedir.

Tabi ki her zaman Onceden belirlenmis politikalara uygun durumlar
gerceklesmeyebilir, bu tip durumlarda ise politika yapicilar bireylere segenek
sunarak onlar1 rasyonel kararlara yonlendirebilmektedir. Kisiler bir secenege

atanmak yerine bir se¢im yapmaya da zorlanabilir (Soyer, 2018).
8.4.2 Cerceve Sorunundan Sunumun Onemine

Cergeve etkisinde bahsedilen 6rnegi hatirlanirsa, iki grup vardi ve bunlardan
birisi igsizligin %10 oldugu konusunda hayiflanirken, diger grup istthdamin %90
olduguna sevinmekteydi. Cergeveleme etkisinin, kendisini tanimlama mottosu

aslinda soyledir: “Ne soylediginden ¢ok, nasil sdyledigin dnemlidir.”
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Rasyonellik kavramina bakildiginda dikkati celp edecegi iizere, sadece neden-
sonug igeren politikalardan bahsetmekte hi¢ politikalarin “cerceveleme”sinden
bahsetmemektedir. Kisacasi, segeneklerin nasil tasvir edildigi degerlendirme ve
kararlara etki etmemeli, insanlar se¢imlerini sunuma gore degistirmemelidirler.
Ancak beklenti teorisi, farkli sunumlarin farkli sonuglari dogurabilecegi sonucunu
ortaya atiyor (Soyer, 2018). Beklenti teorisi, 6nceki boliimlerden hatirlanacagi {izere
insanlarin, kazanglara ve kayiplara yahut risk ve kayiplara kars1 gosterdigi tepkilerin

olmasi tlizerine bir teoriydi.

Bagka bir ornekte, temelde insanlar tabaklarinda yemek birakmama istegiyle
yemek yemesi konusundadir. Eger tabaklarin boyutlari, 6zellikle agik biife yemek
satis1 yapan yerlerde kiigiiltiiliirse; hem yemegin israfindan hem de insanlarin asir1
yemesinden eksiltilme yapilabilir. Farkindaysaniz bu diirtme onlarin tabaginda
yemek birakma  Ozgirliigiinii  ellerinden almiyor. Ancak davraniglarin

degistirmelerine sebep oluyor (Soyer, 2018).
8.4.3 Sistemler

Buraya kadar bahsi gegen, politika 6nerileri bireyleri dogruya yonlendirmek
istline kuruluydu. Ancak politika yapicilar, isterlerse bireyin ekonomik diinyasini
bastan sona degistirebilecegi gibi bahsi gegen ekonomik diizendeki biitiin siireclere

belli miidahalelerle de etkide bulunabilecek glice ve araglara da sahiptir.

Iste bu arada ortaya az 6nce anlatildig1 iizere tanimlamalara uygun sistemler
gelmektedir. Tirkiye’de tasarruf yetersizligi sebebiyle pek ¢ok ekonomik aktor sorun
yasamaktadir. Bu aktorlere, emeklilerden, memurlara; yatirimcilardan, isgilere kadar
herkes dahildir. Tirkiye’deki insanlar her ne kadar tasarrufu sevse de is eyleme
gelince tasarrufu yapma konusunda sikintilar  gekebilmektedir. Insanlari
tasarruflardan alikoyan sey ise simdiki zamanin onlar i¢in daha degerli olmasi1 ve
onceki boliimlerde izah edildigi lizere kayiplara karsi duyduklar yiiksek kaginma
hissidir.

Thaler ve Bernarzi (2004) bu egilimleri gozeten bu alternatif yatirim
mekanizmasini tasarliyorlar. Birikimler bugilinkii maastan degil, gelecekteki maas
artisgindan kesiliyor (Soyer, 2018). Aslinda mantigi ¢ok basit, insanlarin kayip

karsithig1 hasebiyle bugiin ki maaslarina dokunulmamakta ve kisi muhtemel sabit
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maast ile yola devam etmektedir. Kesinti ise kisinin hemen bir sonraki ay maasindan
baglamalidir. Eger en son maastan baslama durumu olursa bu iki olgu, misal on
besinci maasta karsilastiklarinda sistemin kesinti yapamadigi on dort maas meydana
gelecektir. Tabi ki maaslarin da kesintilerinde belli bir iist sinir1 mevcut olmakla
beraber politika, katilimcilara kars1 seffaf bilgiler sunmakta ve isterlerse sistemden

ayrilma firsat1 da vermektedir.

Tabi ki sistemlerde Onemli bir husus, politikanin uygulandigi insanlarin
distiigli yanilgilar1 iyi analiz etmek ve bunlara karst motamot politikalar yerine
yenilik¢i ve tabi ki bahsi gegen analizlere dayali olarak kullanilacak politikalar ise

yarar goriillmektedir.

Konu ile alakali daha basit bir 6rnek vererek bu tip sistemlerin hayatin her
alaninda kullanilabilecek kadar basit olgular oldugunu somutlagmak gerekirse,
ornegin Mazar, Amir ve Ariely (2008), 6grencilerin kopya ¢ekmesine engel olmak ve
etik davranigi tesvik etmek igin yapilacak aktivite 6ncesinde onlara “On Emir”i
okutuyorlar, hatirlatiyorlar (Soyer, 2018). Bu ornegin Tirkiye’deki izdiisimii ise
daha da basittir. Tiirkiye’de ezana kars1 biiyiik bir sayginin var oldugu bilinmektedir.
Bilinmelidir ki agz1 bozuk, kiifiirbaz bir insan bile ezan okununca bir duraksama hali
gostermektedir aslinda bu 6rnek, az onceki O6rnegin basitlestirilmis bir simetrigini

olusturmaktadir.
8.4.4 Sonraki Bilgilendirmeler ve Yermeler

Bu politikalarin etkisini genisletmek i¢in yapilabilecek eylemlerden biriside
dahil oldugu politika ile ilgili kisiye belli zamanlarda bilgi vermektir. Bu durum hem
bireylerin konu ile ilgili istencini arttiracak hem de politikada yapilmis bir yanlislik
var ise onun diizeltilme imkani verecektir. Ilisikli bir ornek verilecek olunursa,
bankamatiklerde kullanilan fig istenip istenmedigini soran sistemler olabilir.
Cogunlukla fis istenmemesinin sebebi kisinin ceplerinin kalabalik olmasi yahut
birazdan atacak olmasi gercekligi olarak diisiinebilir. Ama burada asil etki

bankamatigin o kagidi verirse bir agacin kesilecegine dair kisiye yaptig1 imadir.

Diger bir husus ise, her ne kadar bu politikalarin 6ncesinde kullanigliligindan
s0z edilmis olsa da, tabi ki bu politikalarinda baz1 eksik kaldig1 noktalar mevcuttur.

Ik olarak politikalarda olmasmn anlatildigi ve ekseriyetle belirtilen seffaflik
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kavrami, politika yapicilarin pek basarili oldugu bir konu degildir. Ayrica seffaflik
bir nebze goreceli bir kavram oldugu i¢indir ki herkes¢e farkli yorumlanabilme

imkani1 mumkundiir.

Ikinci olarak, otomatik sistemler alt basliginda belirtilen, halihazirda verilen
seceneklerin igerisinde kotii niyetli yaptirimlar da kullanilabilmektedir. Tabi ki
bunun denetlenmesi ve seffaflik durumunun giliglendirilmesi bu elestiriyi

zayiflatacaktir.

Uciinciisii, bu politikalarin sebebi kisinin otomatik sisteminin etkisi ile
istemsiz yoneldigi durumlarla alakali ¢6ziim bulmaya calismasi asil ¢ozliimiin
diistinsel sistemi giiclendirmek oldugu gozden kacirilmamalidir. Tabi ki bu
politikalar, toplumda diigiinsel sistemin gii¢clendirilmesi ile birlikte revize edilmek

durumunda kalacaktir.

Dordiincii olarak ise, her seyin 6tesinde bu politikalarin, her ne kadar insan
yapimi olsa da, yenilikleri takip etmemesi halinde hi¢bir fayda saglamayacagi

gercegidir.
8.4.5 Bes Adimda Davranissal Iktisat Politikalar

Tabi ki bu politikalar uygulanmadan oOnce bu konuyla ilgili iktisadi,
psikolojik, sosyolojik dallarda kendini kanitlamis yetkin kisilerden olusan, gercekten
yapilanlarin hayata ge¢mesini saglayacak bir statii sahibi koordineli bir kurum

olusturulmak zorunluluktur.

Birinci adim, ortaya ¢ikan sorunlarin mevcut iktisat bilimine ne kadar ters
distiigii tespit edilmelidir. Burada dikkat edilmesi gereken husus, davranigsal
iktisadin cari iktisadi bir kenara atmiyor olusudur. Nihayetinde o an ki sorunlara
istenen ¢Oziimii verememis olsa da politikalar hala yetkin bir bilgi kaynag1 olarak

varligini siirdiirebilmektedir.

Ikinci adim, planlanan politikanin denenme asamasidir. Politika devreye
sokulmadan evvel politikanin psikolojik olarak iktisadi ve sosyolojik olarak da
denenmesi sarttir. Aksi takdirde politikanin ise yarar olmasi ve istenileni vermesi

sadece politika yapanlarin ‘talihli’ olusuyla agiklanabilecek bir durum haline gelir.
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Bu denemeler sonucunda alinan verilerin analizinin ardindan tgiincii adima

gecilebilir.

Ucgiincii adim, politikanin uygulanacagi ¢evrenin kapsamli bir durum analizi
yapilmalidir. Politika uygun yapisal ve sistemler reformlar yapilmis olmalidir ve

politikaya son sekli verilmeye baglanmalidir.

Dordiincti adim, belki de en 6nemli adimlarda birisidir. Clinkii davranigsal
iktisat politikalari, genel iktisat politikalarina nazaran psikoloji ile iliskisi ve baglilig
daha yiiksek politikalardir. Bu sebeple uygulanacak politikalar, maruz kalacak
kisilere seffaf bir sekilde anlatilmali tabi ki kisilere bu dayatilma yerine se¢enek

haline getirilerek uygulanmalidir.

Besinci adim, politikanin uygulanmasi sonrasinda takibini olusturan adimdir.
Bu siiregte, reaksiyon ve sonu¢ gozlemleri devam etmekte, bir sorun dahilinde

politikaya bir revize uygulamasini da kapsamaktadir.
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IKINCi BOLUM

IKTISAT’IN iLiSKiLi OLDUGU SOSYAL BiLiMLER

1. IKTISAT VE FELSEFE iLiSKiSi

Felsefe, Antik Yunan’dan itibaren varligin siirdiiren bir bilim olarak devam
etmektedir. Gii¢lii bir sorgulama giiciine sahip olan felsefe disiplininin tarihsel
gelisimine, devaminda biraz daha iktisatla kiyaslamali bir tarihgeye gecilecektir.
Felsefe, aslinda bir sorgulama bilimi olarak kabul edilebilir nihayetinde temelinde

sorgulamaya dair teknikler yatmaktadir.

Antik Yunan sonrasi hizli bir ilerleyis ile Avrupa’da yasanan aydinlanma
cagindan bahsetmek gerekirse, yani Ronesans ve Reform hareketlerine...
Aydinlanma hareketleri ile birlikte skolastik diisiince yikilmis ve dogmatik bilgi
Oonem kaybetmistir. Tam bu donemlerde Antik Yunan felsefesine 6zlem duyulsa da
daha ¢ok ortaya ¢ikan akim Hiimanizm akimi olmustur. Hiimanizm, yani insancillik
akimi ile beraber 6ne ¢ikan ve saygiya layik goriilen insan kavrami ile birlikte

Avrupa’da bir yiikselis donemi baglamustir.

18.Ylizyilda aydinlanma donemi fikirleri halka enjekte olmaya baslamistir.
Hatta bu fikirler miinasebetiyle, ki &zellikle hiimanizm, Fransiz Ihtilal’ine gelene
kadar ki donemde insanlarin esitligi, adalet, hak gibi kavramlar ses getirmeye
baslamistir. Fransiz ihtilaliyle beraber bu kavramlar hizli bir pik yaparak diinyada

pek ¢ok cografyaya yayilmistir.

Iktisat biliminin yeni yeni dillendirilmeye baslandigi dénem olan 19.
Yiizyilda ise ileride deginilecegi iizere Karl Marx, iktisat ve felsefe iizerinde
rliizgarlarin1 estirmeye baglamistir. Almanya’ da o donem etkin durumda olan
Hegel’in diisiincelerini sarsan Feuerbach materyalizmi ile birlikte Marx devreye

girerek, meta ¢ikarimlar: vasitasiyla yeni etkin merci haline gelmistir.

20. Yiizyila gelindiginde postmodern felsefe, egzistansiyalizm ve mantiksal
pozitivizm diislinceleri egemen olmaya baslamistir (Yiriik, 2017). Pozitivizm

kavrami, bilginin bilime dayandirilmasi durumudur, yani bir bilgi bilimsel
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yontemlerle kanitlandigr miihletge kabulii miimkiindiir. Egzistansiyalizm ise bilinen
adiyla varolugculuktur ve temel mantig1, insan dogustan bos bir levha olarak diinyaya
gelir ve insan bunun iizerine her ne yazarsa yahut islerse bundan sorumlu olacaktir

mantigidir.

Buraya kadar anlatilan genel bilgileri biraz daha 6zele indirgemek gerekirse,
iktisat acisindan epistemolojiyi (bilgi kuramini) ‘Grundrisse’ ve ‘Ekonomi
Politiginin Elestirisine Katki’ eserlerinde Karl Marx olusturmustur. Marx eserlerinde
iki temel olguyu reddetmektedir birincisi objeden yola ¢ikarak bilgi teorisi elde
edilememesidir. Teoriyi teori yapan aslinda o obje iizerinde ¢aligma ge¢irmis bir ilim
insaniin goziinden o objeyi anlamak onu bir teoriye doniistiirmesi ve bilgi metast,
bilgi edinilebilecek bir obje haline getirmesidir. Yani elle dokunup, gbzle goriip
yahut hissedilebilen bir nesne bir bilim adaminin penceresinden bakildiginda teorik
bir obje haline gelmektedir. Ikinci olarak ise iktisatcilarin yaptig1 siniflandirmalarin
dogru olmadigimi daha alt smiflara ayrilmasi gerektigini savunmustur ki burada
Marx’in meshur ‘art1 degeri’ ile karsilasiimaktadir. Marx aslinda niifusu az gelirli,
yiiksek gelirli, orta sinif gibi bir ayrimin 6tesinde veya is¢i, sermayedar, issizler gibi
ayirimlar1 daha da derinlestirerek aslinda sadelestirerek niifusu miibadele, fiyat ve is
boliimii gibi bir diizeye indirilebilecegini sdyliiyor. Bunlar ve bunlarin belirledigi art1

deger aslinda indirgenemez olandir (Sarfati ve Atamtiirk, 2015).
1.1 TARIHCE

Felsefe ile iktisadin tarihgelerine bakildiginda, felsefe iktisattan daha eski bir
bilim ve disiplindir. Felsefe her ne kadar pek ¢ok bilim dalinin dogmasina 6nciilikk
ettiyse de kendinden peyda olan biitiin bu bilimler devaminda felsefeden kopmaya
caligmistir, felsefeden dogan her bilim kendi ayaklari {izerinde durmaya caligirken

felsefeyi kendine bir engel kabul etmistir.

Ik iktisatcilara nihayetinde iktisat¢1 degillerdi her biri aslinda bir felsefeci,
filozof, diistintirdii. Klasik iktisatcilar ilk olarak felsefeyi bir insan tanimlamasiyla ise
baglamis ancak felsefe ile iktisadin baglar1 gevsedikce homo saphiens homo
economicus’a gergek insan ise iktisadi insana doniismiistiir. Bu kopus siirecinde ilk
epistemolojiyi ¢ikardigini yukarida belirttigimiz ve felsefeci Hegel’den etkilenen

Karl Marx’ta da ayn1 durumu gozlemlemek miimkiindiir. Marx nihayetinde ilk
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eserlerini ve haliyle klasik ekole cevaplarini felsefeci olarak vermistir. Marx’in 1841
yilinda tamamladig1 doktora tezi bir felsefe tezidir. Marx’1 yorumlayanlar igerisinde
felsefeden kopup ekonomi politigi analizetti§i donemi olgunlagsmis donem olarak
gorme egilimin vardir. Bu aslinda bizzat felsefeyle iktisadin arasina mesafe koyma

gayretinin bir gostergesidir (Sarfati ve Atamtiirk, 2015).

Duruma bir de neo klasikler tarafindan bakmak gerekirse; Onlar i¢in durum
tam tersiydi. Klasiklerin emek-deger Teorisi neo klasikler i¢in yetersizdi. Bu sebeple
iktisatta © marjinal devrim’ olarak bilinen kirilma noktas1 yasanmis ve iktisat bilimi
felsefe, Tarih, psikoloji, sosyoloji gibi alanlarla bagin1 kopararak matematik alanina
yaklasmis ve kendisine gergek diinya ile arasinda makas agikligi olan yeni bir yol
cizmistir. Ancak belirtmek isteriz ki bir sosyal bilim olan iktisadin iktisat¢inin
felsefeyle baglar1 olmasi biitlin tabloyu gérmesi agisindan ¢cok 6nemli ve gereklidir,
¢linkii insan-toplum veya insan-insan, insan-doga iliskisi felsefe olmadan

anlagilamaz (Sarfati ve Atamtiirk, 2015).
1.2 iIKTISAT FELSEFESININ GEREKLILiGi

Iktisat da felsefe de kendi disiplinleri igerisinde, dogru olan1 arama gayesi
tastyan iki bilim dalidir. Fakat tarihcesi de verildigi iizere aslinda iktisadin felsefeye
de ihtiya¢ duydugu anlar olup bu iki bilim dalinin da, miimkiinse iktisadin sosyal

bilimler ile barigmas: siirecinde, birbirine yardimci olmast liizum gelmektedir.

Ozellikle 1946 yillar sonrasinda iktisat bilimi ile diger bilimler arasi, neo
klasik iktisattan Otiirli yasanan bir mesafe mevcuttur. Ampirik bilgi arayislar ile
formellestirme cabasi arasindaki dengenin ikinci lehine bozuldugu yaklasim, bu
iktisat okulunun bakisma hakim olmustur (Alada, 1988). Ozellikle 19.Yiizyil ve
sonrasinda Jevons, Menger, Marshall, Mill gibi iktisat¢ilar bahsi gecen

formiillesmeden ¢ok ampirik ¢calismalar kendileri i¢in 6nem arz etmekteydi.

Iktisat ile felsefenin kaynasmasinda ortaya atilan iki goriis mevcuttur. ilki bu
iliskinin ancak uzmanlar ya da ‘bilenler’ tarafindan aciga ¢ikarilabilecegine
inananlar, digeri ise bilimlere, felsefeye ve ayni1 zamanda bu iki alanin iligkilerinin
diistinen herkese agik oldugu fikrini savunanlar (Alada, 1988). Diger bir ifadeyle, bir

tarafta iktisadi ve felsefeyi ¢ok iyi bilip bunu zihin potasinda eritenlerin ancak boyle

70



bir kaynagmaya dahil olabilecegini savunanlarla; insanlar1 zaten hali hazirda bir nevi

‘diisiiniir’ kabul eden kisilerin dahil olabilecegini savunanlar vardir.

Peki, bu kaynasma nicin bu kadar Onemli? Neoklasik iktisadin
aciklamalarinin, dogru olandan ziyade kesin olana dogru ilerleyisinden dolayidir.
Ciinkii neoklasik iktisat dikkatli incelenirse, ekonomik sorunlarla alakali kesin
cozlimler ve bilahare keskin yargilar icerdigini gérmek miimkiindiir. Bu durumun

ispat1 ise mevcut ‘Iktisat’ baslikli pek ¢ok ders kitabinda gizlidir.

Pek tabi son bahsedilen iktisat kavraminin, sorunlarin ¢éziimii ve politika
tiretiminde cebirsel ve istatistiksel yardim ve yontemleri mevcuttur. Ancak, iktisat
biliminin biraz daha burjuvazi tavirlari birakarak, sokaga yonelmesi politika etkinligi

acisindan da basar1 saglayacag diisiiniilebilmektedir.

Iktisat ve felsefe disiplinlerinin dogumu aktarilirken, iktisadin aslinda felsefe
disiplininden peyda oldugu belirtilmisti. iktisat ve felsefenin muhtemel yakinlasmas1
ile aslinda bu iki bilim dali arasinda yasanan indeterminizmi de yok edecegi
diisiiniilebilmektedir. Yeri gelmisken, indeterminizm olgusu ge¢cmisin gelecek ile
bagmin olmadigini; diiniin yarina 1s1k tutmadigi inancini yansitan bir kavramdir.
Daha agik bir ifadeyle, muhtemel birlesme yahut yakinlasma saglanabilirse iktisadin
gecmisi ile baglart kuvvetlenecek ve iktisatcilara ekonomik sorunlar hakkinda farkli
bakis acilar1 saglayarak, daha saglikli politikalar olusturma imkani veren yeni bir

iktisat biliminin olusumu saglanabilecektir.
2. IKTISAT VE SOSYOLOJI ILISKISi

Sosyoloji kelime anlami itibariyle toplum bilimi anlamina gelmektedir.
Sosyoloji insanlarin olusturdugu toplumda daha c¢ok kendi igerisindeki ayirimlara
egilen bir bilim dalhidir. Bu tanimlamadan hareketle denilebilir ki, ekonominin en
temel aktorii olan birey ayn1 zamanda sosyoloji biliminin de arastirdig1 toplumun en
temel yap1 tasini olusturmaktadir. Bu sebepledir ki iktisadin ger¢ek hayat ile baginin
kopmus oldugunu diislinen iktisat ¢evrelerince bagin yeniden kurulmasi ilk olarak
iktisadin diger bilimlerle, bazilariyla tekrardan bazilariyla yenilik¢i bir adimla,
baglarin1 olusturmasi daha gergek¢i bir disiplin olacagi yoniinde bir umut vaat
etmektedir. Ekonomi ve sosyoloji arasinda yardimlasmaya ve tamamlayicilik

iligkisine ihtiya¢ bulunurken, iki disiplin arasinda rekabet ve ikame iligkisine ise
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ihtiyag yoktur. Ciinkii ekonomik analizlerin sosyolojik perspektifle desteklenmesi
gerekmektedir (Kabas, 2018). Iktisadin sosyoloji ile baglarini gerekcelendirdikten
sonra genel bir tanimlama yapalim. Kabas (2013:13)’1n tanimlamasina gore “iktisat
sosyolojisine gore ekonomiler simif yapisi, giic, siyaset, kurumlar, kiiltiir gibi
faktorlerin  icinde gOmiiliidiir; bu faktorler is adamlarinin, yoneticilerin,

girisimcilerin, ¢alisanlarin piyasalarda nasil davranacaklarini sekillendirmektedir.”
2.1 TARIHCE

Bugiin sosyoloji dedigimiz disiplinin kokleri 1700’lerde, Montesquieu ile
Rousseau’nun eserlerinde bulunabilir (Kirmizialtin ve Eren, 2018). Sosyoloji
kelimesi ‘sociologie’ olarak hayat bulmustur. Terim de bizzat 1930’lara uzanmakta
olup AugusteComte tarafindan tiiretilmistir (Kirmizialtin ve Eren, 2018).
Sosyolojinin Avrupa kokleri Durkheim ile devam etmistir. Durkheim’in 1893 yilinda
yazdig1 ‘Toplumsal Isboliimii’ kitab1 1776 yilinda yazilmis olan Adam Smith’e bir
elestri niteligindedir. Ancak adam Smith ile ilgili burada bir hatirlatma yapilacak
olursa. Adam Smith ‘Uluslarin Zenginligi’ kitabinda Durkheim’in kitabina da konu
olan ‘igb6limii’ kavrami lizerinde ne kadar 6nemle durdugunu hatirlatmak adina
belirtilmelidir ki; Adam Smith meshur ‘toplu igne’ Ornegine miiteakiben soyle
demistir: “ Oysa isboliimii, her zanaate ne Ol¢lide uygulanabilirse, emegin iiretim
giiciiniin o oranda artmasma yol agmaktadir.” (Kirmizialtin ve Eren, 2018). Yani
Adam Smith’e gore isbolimi {iretim artisinin da anahtaridir. Ancak, Durkheim’in
elestirisi isboliimii kavramini yermektense daha sosyolojik olarak ele altyordu. Islevi

ekonomik degil tam aksine toplumsaldir diyordu (Kirmizialtin ve Eren, 2018).

Avrupa da yiikselen sosyoloji bilimine onemli bir katki da Weber’den
gelmistir. Weber akademik yasamina bir sosyolog olarak baslamadi, onun ilk ¢alisma
alani iktisat tarihi ile hukuk tarihinin kesisme noktasinda yer almaktadir (Sunar,
2012). Weber ilk olarak ikamet ettigi Almanya’nin iktisadi problemleri ile ilgilenmis
daha sonra yazdig1 ‘Protestan Ahlaki’ kitabu ile ilk basladigi nokta olan iktisat tarihi
konusundan sosyoloji alanima dogru gecis yapmustir. ‘Ekonomi ve Toplum’ adl
eseriyle de belli basli konularda, ilk olarak iktisat ve hukuk gibi, dogu ile bati
arasindaki farklar1 6zellikle sosyolojik anlamda ele almistir. Kisacast Weber bir

iktisat sosyologu olarak anilmayr hak eden bir diisiiniir haline gelmeyi basarmstir.
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Kita Avrupasi’ndan sonra Amerika Birlesik Devletleri 1800’1 yillarda bu bilimi
yiikseltmeye ¢abalamigsalar da Avrupa’nin gerisinde kalmislardir. Ancak 6zellikle 1.
ve 2. Diinya Savaglarindan sonra yiikselisi kendi lehine ¢evirerek mevcut sosyolojiyi

daha ¢ok kendisinden beslenen bir disiplin haline getirmeyi basarmistir.

Burada sosyolojiye benzer bir gelisim de iktisatta vardir, ancak iktisadin ki
biraz daha eskiye dayanmaktadir. Her ne kadar iktisadin mihenk tasi olarak Adam
Smith’i kabul etsek de iktisadi tespitlere sahip daha eski kaynaklar da mevcuttur.
Aristoteles  ‘Politika’ ve Ksenofon ‘Oikonomikos’ kitaplari bunlara Ornek
gosterilebilir. Tabi ki bu kitaplarda mevcut ekonominin temelini olusturan Adam
Smith, J.M. Keynes’de oldugu gibi bir piyasa anlayis1t mevcut olamamaistir. Daha ¢ok
hane halki ile alakali bilgiler mevcuttur. Aristoteles ‘Politika’ eserinde ekonomik bir
kavram olan zenginligi ve elde edilme nedenini s6yle tanimlar: “Zenginlik, aile ya da
devletin yonetim sirasinda kullanacagi araglarin toplamidir, bu nedenle de ev ya da
devleti yonetenlerin temel amaglarindan birisinin neden zenginlik elde etmek oldugu

aciktir.” (Aristoteles, 2017).

Bu Antik Yunan donemine ait bilgiler her ne kadar ¢cok yetkin olmasa da yine
de bu bilgilerden etkilenerek iktisadi goriisiinii yonlendiren kisilerde mevcuttur.
Omegin hane icinde bir esyaya pratik faydasina bakarak deger verilirken, kazang
elde edilirken bu esyanin ana faydasi miibadele olur, Marx daha sonralar1 ilkini
kullanim degeri, ikincisini ise miibadele degeri olarak adlandirmistir (Kirmizialtin ve
Eren, 2018). Kisaca iktisat modellerinin tarihi gelisimini sekil yardimiyla gostermek

gerekirse;
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Sekil 6: Tarih boyunca gegerli olmus farkl tipteki iktisat modelleri

IKTISA
il

Oeconomia(Hane Chrematistics (para
Idaresi) kazanma)

| | | |
Refah Sosyalist Ev Modern
JIGREL Iktisat Ekonomisi Iktisat
L Iktisat
Sosyolojisi

Kaynak: Kirmizialtin ve Eren (2018).

Iktisadin bu antik gaglara ait gelisimi sonras1 ‘politik ekonomi’ halini almus
ve sosyolojiye calisma alani birakmayan bir ikame(rakip) bilim haline gelmistir.
Politik ekonomiden, bilindik iktisat dalina gegiste politik ekonomi ii¢c dimagin
stizgecinden gecmektedir. Bahsedilen donemin zaman araligi 1600 ile 1800°1i yillari

kapsamaktadir.

Her ne kadar ‘ekonomi’ terimini daha dnceden kullanan kaynaklar olsa da
bunu kitabinda kullanan ve iktisat¢ilar i¢cin mikro iktisadin temellerini olusturan bir
kisi olan Alfred Marshall 1890 yilinda yazdig1 ‘Ekonominin Ilkeleri’ adli eserinde de
bu kavram ile karsilasmaktayiz. Linnacus, kendisi bir botanik bilimcisi olsa da
evirilme agsamasindaki politik ekonomide fizyokrasi riizgarlari estirmigse de 1700°li
yillarda yazilan ve politik ekonominin doniisiimiine biiylik katki saglayan Adam
Smith ile artik iktisat yeni bir bilim dali olma 6zelligi kazanmaya baslamis ve bu
anlayis sosyal smif ve ekonomik sistemlerle ilgili fikirleriyle iktisat disiplininde
hatiri sayilir yer tutan Karl Marx ile zirveye ulagmistir. Bir 6nceki boliimde
belirtildigi iizere hem Marx hem Smith iktisadi yazilarina bir iktisat¢1 kimligiyle

degil bir felsefeci kimligiyle baslamislardir, ancak bu kisilerin ulastiklar1 yer
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basladiklar1 noktadan c¢ok farkli bir yerdir. Yani iktisat birden ¢ok bilim dali ile
kopma yasayip yeni bir bilim dali olma 6zelligi gosterirken ayni zamanda kendisini,
isteyerek ya da istemeyerek, bu kopmaya hazirlayan diisiiniirlerinde ¢ikis noktalarini

kaydirmis ve nihayetinde kendi alanina ¢cekmeyi basarmistir.

Adam Smith’in ‘Uluslarin Zenginligi’ kitab1 yayinlandiginda ve politik iktisat
kavrami yavas yavas geride birakilirken, yeni bir sorun ortaya ¢ikmistir. Bu sorun
literatiirde ‘yontemler savasi’ olarak bilinen iktisadin nasil daha iyi anlasilabilecegine
dair iki okulun miicadelesini konu alan adeta bir tartisma muharebesidir. Tartismanin
fitilini Carl Menger ile Schmoller ateslemistir. Bir tarafta matematigin ve soyutlugun
bulundugu ve i¢lerinde ozellikle dikkat ¢eken David Ricardo’nun bulundugu
Marjinalistler, diger tarafta ise ekonominin sosyal hayattaki degiskenlerle
anlagilmasini arzulayan daha ¢ok sosyolog kesimin ilgisini ¢eken Alman Tarihgi
Okulu vardi. Marjinalistlere gore iktisat bilimi tiimdengelime dayanmali,
matematiksel ve kantitatif olmali, insan dogasiyla ilgili kesin ama basit varsayimlara
dayanmaliydi (Kabag, 2013). Ancak iktisat sosyolojisini savunan Alman Tarihg¢i
Okulu ise bu kadar soyutlugu reddetmekte ve iktisat biliminin insanla ve haliyle
gercek hayatla daha miindemi¢ olmasi1 gerektigini savunmaktaydi. Iktisat
sosyolojinin merkezinde bulunan gelenek ise Weber, Marx, Durkheim ve Simmel’in

zengin calismalarina dayanmaktadir. iktisat sosyolojisinin temel prensipleri soyledir:

1. Iktisadi davranis, sosyal davranisin bir formudur.
2. Iktisadi davranis, sosyal olarak belirlenmis ve
gomiuliidiir.

3. Iktisadi kurumlar sosyal yapilardir (Kabas, 2013).

Yontem savaslarmin nihayetinde kazanan taraf David Ricardo’nun grubu
Marjinalistler olmus ve iktisat fakiiltelerinde 6gretilen, matematigi ve soyutlugu agir
basan, iktisat disiplinin olusumu hiz kazanmistir. Marjinalistlerin kazanma sebebi ise
iktisadi hesaplamalar yapilirken hem matematigin biiyiik fayda saglayacagina olan
inang hem de Alman Tarih¢i Okulunun belirttigi biitiin degiskenlerin iktisadi

analizlerin igerisine dahil edilmesi halinde hesaplamalarin zorlagmasi olasiligiydi.

Ilerleyen dénemlerde iktisat sosyolojisi tekrar yiikselise ge¢mistir. Baslarda

politik iktisadin ¢aligma alan1 birakmadig1 sosyoloji kavrami sonralar iktisat icin ¢ok
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farkli bir kaynagi haline gelmistir. Siirecin gelisimini saglayan durum ve kisi Yilmaz
(2012:2)’a gore soyledir ‘Iktisatla sosyoloji arasindaki iliskinin rakiplikten
tamamlayiciliga evrilmesinde marjinalist iktisatcilarla tarihgi iktisat¢ilar arasinda
yasanan yontem kavgasinin (methodenstreit) ve bu kavgadan hareketle sosyolojinin
alanin1 belirleme cabasi gosteren Max Weber’in pay1 biiyliktiir.” Diger taraftan
Weber ekonomini nasil igledigini anlamak i¢in siif ¢atigmasi ve gili¢ kavramlarinin

onemli oldugu konusunda Karl Marx ile ayn1 diisiincededir (Kabas, 2013).

Sosyoloji adina yiikselisin bir diger 6nemli adimi1 ise Mark Granovetter’in
‘gomiiliiliik’ teorisi ile birlikte bu teorinin her iki alanda da kabul gorerek iktisat
sosyolojisi alant adina 6nemli bir bulgu sayilmasidir. Gomiiliiliik olarak adlandirilan
bu terminolojiyi ufak bir tanimlamayla beraber agmak gerekirse soyle denilebilir.
Granovetter’e gore ekonomiler siif, gii¢, siyaset, kurumlar, kiiltlir gibi faktorlerin
icinde gomiiliidiir, bu faktorler is adamlarinin, yoneticilerin, girisimcilerin,
calisanlarin piyasalarda nasil davranacaklarini sekillendirirler (Kabag, 2013). Bagka
bir degisle yukarida sayilan bu degiskenler ekonomik aktorlerle o kadar i¢ ice
girmistir ki, ekonomilerde bagka aktorlere bakarak karar veren ozellikle de
ekonomiyi yonlendiren kesimin davranislari, kararlar1 aktorlerle i¢ i¢e olan bu

kavramlar ile belirlenmektedir.

Iktisat sosyolojisinin hiz kazanmis olgular1 daha sonra Karl Polanyi’nin
eserlerinde goremeye basliyoruz. Polanyi ‘Biiyiik Doniisiim’ eserinde vurguladigi
kavramlardan birisi insanin ‘ahlaki’ bir varlik olarak tezahiir ettigidir. Ayrica
temelinde ise, aslinda insana iligkin olarak, sosyal teorinin bugiin de izlenmesi
gereken bir “felsefi antropoloji”yattig1 agiktir, Polanyi’den 6grenebilecegimiz belki
de en O6nemli ders budur (Kirmizialtin ve Eren, 2018). Polayi’nin ardindan iktisat

alaninda daha ¢ok adindan s6z ettiren Schumpeter goriilmektedir.

Hem iktisat hem sosyoloji alaninda galisan bu iktisat¢inin ismi anilinca akla
ilk takilmasi gereken iki kelime olmalidir. Bunlardan birincisi “yaratici yikim” diger
ikincisi ise “girisimei smifi” olmalidir. Birincisi iktisat sosyolojisini pek agiklamasa
da ikici kavramdan sosyoloji kokusu almamak miimkiin degildir. En nihayetinde
toplumu arastiran bir bilim i¢in kendini en gok belli eden kelime “sinif” kelimesi olsa

gerek. Schumpeter yeni bir simif kavrami ile ortaya ¢ikmis ve ekonominin
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canlanmasini, yiikkselmesini, yeni kesiflerde bulunmasini “yaratict yikim” kavramini
yapmasini(olusturmasini) bekledigi “girisimci’’ sinifina  baglamistir. Girisimci
denilince illa ki cebinde yatirim igin bir miktar para bulunduran bir kisiyi kast etmek
gerekmektedir. Ceplerindeki bu para girisimciyi biraz burjuva yapsa da girisimci
kavramini literatiire sunan Schumpeter’i ise yiiksek (elit) tabakay1 vurgulayan bir
iktisat¢1 haline getirmistir. Ancak Schumpeter’e gore elit, bir sistemin dinamiklerinin
ana kaynagidir. Bu yoniiyle Schumpeter’in yaklagimi, dinamik ¢erceveye ve sosyal
stireclere vurgu yapan yapisiyla kendini hem ¢agdaslarindan ve sosyologlardan hem

de Avusturya Okulun’dan ayirir (Kirmizialtin ve Eren, 2018).

Avusturya okulunda Walras, Marx gibi iktisat¢ilardan etkilenmistir. Marx her
ne kadar toplumun yapisina dair tespitleri ile linlenmis olsa da, Schumpeter’in
Marx’dan etkilenmis olmasi demek tabi ki biitiin fikirlerini benimsedigi anlamina
gelmemektedir. Schumpeter Marx’in aksine kapitalizmi insan toplumunun
gelisiminde bir asama olarak kabul etmekte ve tarihsel yaklasimini benimsemektedir
(Kirmizialtin ve Eren, 2018). Burada ufak bir hatirlatma yapmak gerekirse Marx
sosyalist iktisadin savunucusu olup kapitalizme karsidir. Ayrica Schumpeter
emperyalizme tanimlamak yerine emperyalizmin sosyal boyutlarina dokunmustur.
Yani emperyalizmden ziyade emperyalist kimdir veya emperyalizmi yonlendiren
gruplar kimlerdir gibi kavramlara cevap aramistir. Bir baska ifade ile Schumpeter
emperyalizmi dini, psikolojik, aligkanliklar, icgilidiiler gibi kavramlar tizerinden

aciklar (Kirmizialtin ve Eren, 2018).

Burada Schumpeter’in etkilendigi bir baska ana kaynak olarak da Alman
Tarih¢i Okulu’nu gosterilebilir. Schumpeter 6grencilik yillarint bu tarih¢i okulun
etkin oldugu dénemlerde Viyana’da ge¢irmistir. Alman Tarih¢i Okulu iktisat bilimini
Ozellikle tarihsel ve bunun yaninda sosyal etkilere dayandiran bir okul olarak
bilinmektedir. Alman Tarith¢i Okulunun etkilerini Schumpeter’in eserlerinde agikca
gormek de miimkiindiir. Alman Tarih¢i Okulu’nun alti temel bakis agisim

belirtmistir:

1. Sosyal yagsamin tekligine duyulan inang ve onun
bilesenleri arasindaki ayrilmaz iliski,

2. Gelismeye yonelik 1ilgi
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3. Organik ve biitiinciil (holistik) bakis agist,

4. Insan giidiilerinin biiyiik bir kisminin kabulii,

5. Olaylarin genel dogasindan ziyade somut, bireysel

iligkilere ilgi ve
6. Tarihsel gorecelik (Schumpeter, akt. Basilgan, 2010:2)
Ufak bir zihin firtinasiyla ¢oziimlenebilecegi gibi eger bir insan ozellikle

mevcut fikirleri gii¢lii bir iktisat¢1 bir okulun veya bir iktisat otoritesinin goriislerini,
ilkelerini benimsemiyorsa neden aymi okulun ilkelerini, fikirlerini vs. kendi
eserlerinde kullanma ihtiyact duysun, eger etkilendiyse de kullanmasi dogal
karsilanabilecek bir durumdur. Kisacasi Schumpeter’in Alman Tarih¢i Okulundan
etkilendigi, iyi ya da kotii kabul edersek, agiktir. Buraya kadar goriiyoruz ki
Schumpeter’e gore prensip olarak sistematik tarihsel caligmayi ilk uygulayan Alman
Tarih¢i Okulu’dur (Basilgan, 2010). Konuya bir de diger taraftan bakmak gerekirse
de Alman Tarih¢i Okulu'nda da Schumpeter’in etkileri goriilmektedir. Ciinki
etkilesim denilen kavram aslinda karsiliklt olmasi1 gerektigine inanilan bir durum

olarak goze c¢arpar.

Hatirlanacagi iizere Schumpeter’in iktisat disiplinine yaptigi en biiyiik
katkilardan olan ‘girisimci’ ve ‘yaratict yikim’ kavramlarinin benzer izdiisiimleri de
Alman Tarith¢i Okulu’nda gozlemlenmektedir. Nitekim girisimciyi duragan bir
ekonomide dinamizmi yaratan bir giic olarak gérmek Tarih¢i Okulu’nun 6nemli bir
ozelligi olmustur, bu 6zellik Schmoller-Weber-Schumpeter ekseninde devam etmistir
(Basilgan, 2010). Kald1 ki Schumpeter’in de bahsettigi gibi Weber de girisimciden
s0z etmistir. Weber de Protestan etige dayali bir girisimci profili ortaya koyarak, bu
girisimcinin  riyazetgi ve hedonistik olmayan bir giidiiyle hareket ettigini
savunmustur (Basilgan, 2010). Ancak burada belirtilmelidir ki Schumpeter’in aksine
Weber girisimci kavramimi daha c¢ok dini, felsefi ve sosyolojik anlamlariyla ele
almigtir. Schumpeter’in etkilendigi kisilerden bahsederken onun ozellikle felsefi
terminoloji agisindan Alman diisliniir Nietzsche’den etkilendigini belirtmek gerekir.
Onun fikri diinyasina donecek olursak, Schumpeter Nietzsche benzeri bir sezgiyle
daha iyiye dogru ilerlemenin sekteye ugrayacagi endisesini tagimaktadir (Kizilkaya,

2004).
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2.2 DOGU TOPLUMUNDA iKTIiSAT VE SOSYOLOJi

Yukarida bahsedilen iktisat ve sosyoloji ile ilgili 6zellikle Bati’da yasanan bu
gelismeleri gordiikten sonra, Dogu toplumlarinda ve Tiirkiye’de bu konuyla ilgili ne
gelismeler yasanmustir sorusu akillara diigebilir. Daha basitlestirmek i¢in Dogu
toplumlari icin iktisat, sosyoloji gibi kavramlardan bahsedildiginde akillara 6zellikle

iki isim gelmektedir: Ibn-i Haldun ve Sabri Ulgener.

[bn-i Haldun, 1332 yilinda Tunus’ta dogmustur, hayati boyunca onemli
eserler verdiyse de bizi ilgilendiren eseri 1337 yilinda yazilan ‘Mukaddime dir.
Eserinde goriilen 6nemli noktalar aslinda ¢agin iktisat disiplininin temel taslarini
olusturmakta ve yukarida belirtildigi tlizere yazilis tarihi de oOzellikle dikkat
cekmektedir. Mukaddime eserinde; emek, liretim (arz), isboliimi, iktisat psikolojisi
(eserde asabiye olarak geger), kiiresel ekonomi ile ilgili tespitler mevcuttur. Mesela
Haldun’a gore; ‘Ulusal’ isboliimii, uluslararasi isboliimiine kapi acar. Uluslararasi
isboliimiiniin esas1 dogal kaynak degil, yurttaslarin becerisidir (Ozel, 2006). Baska
bir 6rnek ise Haldun iktisadi bunalimlari iki sathaya ayirmistir. Birincisi, iiretimin
fazla olmas1 sebebiyle fiyatlarin diisiip tireticinin madur edilmesi durumudur ki buna
Keynes’ten sonra deflasyon denilmistir. Ikinci olarak ise mala olan talebin artip
tireticinin fiyatlar1 arttirmasidir. Her iki tanimlamada cari iktisat biliminden uzak
degildir.

Sabri Ulgener ise, 1911 yilinda dogmus ve Tiirkiye Cumhuriyeti donemini de
yagamis bir iktisatg1 ve sosyologtur. Eserlerinde 6zellikle Osmanli donemine ait
‘Ahilik’ kavrami goze carpmakta ve eserlerinde dvgii ile bahsedilmektedir. Ulgener
Ahiligi bir tiir sovalyelik seklinde tanimlamaktadir (Tak, 2017). 1lk olarak egitim
hayatina Istanbul Universitesi Hukuk fakiiltesinde baslayan Ulgener 1936 yilinda
kurulan Iktisat fakiiltesine devam etmistir. Ulgener’in dzellikle dgrenci yillart iki
diinya savasi arasina denk gelmis, bu donemde savastan kacan veya Tiirkiye’ye
gbgen bilim adamlarmdan bazilar1 (8zellikle 2.Diinya Savasi dncesi) Ulgener’in

Ogretmeni bile olmustur.

Ulgener bilhassa Weber’i merkeze alarak yazdig: kitaplar hasebiyle Weber’in
fikirlerinin Tiirkiye’de ki yansimalari olmustur, Ulgener’in bilinen eserlerinden olan

‘Zihniyet ve Din’ eserinde hassaten Weber’in etkileri gézlemlenmektedir. Weber
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yalnizca mensup oldugu din olan Hristiyanlarla ilgili degil aym1 zamanda islam ve
Iktisat iizerinde de durmustur. Ulgener, Weber’in fikirleri ile ilgili bazen hem fikir
bazen ayr1 fikir sahibi olabilmektedir. Ornek vermek gerekirse; Islami metinlerin ve
uygulamalarin Weber’in iddia ettigi gibi, iktisadi gerilige yol agmadigini 1srarla
ortaya koymaya calisir (Torun ve Duran, 2010). Yine belirtelim ki; Aslinda, Ulgener
Islamiyet ile ilgili Weber’in biitiin degerlendirmelerini onaylamazken tasavvuf

konusunda ise; O’na katilmaktadir (Torun ve Duran, 2010).

Bilinmelidir ki Ulgener sadece Weber’den etkilenmemistir dzellikle ‘Darlik
Buhranlart ve Islam Iktisat Siyaseti’ kitabinda Werner Sombart’tan etkilendigi
gozlemlenmektedir. Elestirel bir bakis acist adina ise son olarak, Tak (2017: 40)’1n
su ifadeleri onemlidir “ Weber Bat1 s6z konusu oldugunda kapitalizmin gelismesine
yol acan ‘miispet’ unsurlar iizerinde yogunlasirken, Ulgener Osmanli toplumunda

‘gerilemeye’ yol acan ‘menfi’ unsurlar {izerinde yogunlagsmistir.”
3. IKTISAT VE PSIKOLOJI ILiSKiSi

Bu bagliga baglamadan belirtilmelidir ki iktisat ile psikoloji arasindaki iliski
aktarilirken, baglantiy1 bir yerde kesme zorunlulugu mevcuttur. Sebebi ise, iktisat ve
psikolojinin ortak tarihi bir durumdan sonra davranigsal iktisadin tarihine tekabiil

etmektedir ve bu durum bir sonraki bagligin konusunu olusturmaktadir.

Iktisat ile psikoloji iliskisi ikinci boliimiin en miihim bashigmi teskil
etmektedir. Sebebi ise, tezin ana temasii olusturan davranigsal iktisat kavrami

aslinda iktisat ile psikoloji disiplinlerinin yakinlastirilmasi ile olusturulmustur.
3.1 PSIKOLOJININ TARIHCESI

Avrupa’da yasanan aydinlanma cagindan sonra cesitli bilimler yiikselise
ge¢mis, bu bilimlerin arasinda psikoloji bilimi de var olmustur. Tabi ki cok
profesyonel bir psikoloji akla getirmemek gerekir, 6nceden de belirtildigi tizere
yiikselen hiimanizm ¢ercevesinde insanin artan degeri, zamanin diisiiniirlerini daha
cok insan iizerine diisiinmeye itmis ve bu sayede psikoloji disiplininde hareketlilikler
baslamistir. 19. Yiizyilin ortalarina dogru modern psikoloji dalindaki hareketlilikler
Wilhelm Wundt, tarafindan baslatilmistir. Wundt, insanlarin i¢ diinyasinin bir deney
yapilirmiscasina incelenmesi taraftar1 oldugu ig¢in modern psikolojinin kurucusu

kabul edilmektedir. Yani Wundt, tabiri caiz ise insanin kendi kendine i¢ diinyasina
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bir kamera ile girmesini ve tahlil yapmasini amaglamistir. Bu yontemin ad1 i¢ gézlem
yontemidir. i¢ebakis yontemi kisinin belli deneysel kosullar altinda, kendi biling

icerigini kendisinin analiz etmesi esasina dayanmaktadir (Yiiriik, 2017).
3.2 IKTISAT VE PSIKOLOJININ TARIHI

Bir o6nceki bdliimde psikolojinin dogumuna dair verilen bilgiler 1s18inda
denilebilir ki, iktisat da psikoloji de merkez noktasina insani almig bilimlerdir. Bu
sebeple bu iki bilimin son yillarda yakinlasmasi hem iktisat hem de psikoloji

disiplinince belli bagh artilar getirecegi diisiiniilebilir bir durumdur.

Tezde Kilasikler olarak bahsedilen grup, ¢ogu bdéliimde aslinda neoklasik
iktisat¢ilardan bahsedildiginin idraki ¢ok zor degildir. Nihayetinde iktisat ile
psikoloji arasindaki ayrigmalar; Adam Smith, David Hume veya Jeremy Bentham
gibi iktisat¢ilarin doneminde ortaya ¢ikmamistir. Aksine bu iktisatcilar (6ncelikli
olarak felsefeciler), iktisat kavramimi psikolojik etmenlere dayandirmaktan

cekinmemistir.

Adam Smith ‘The Theory of Moral Sentiments (Ahlaki Duygular Teorisi)’
kitabinda ‘sempati’ kavrami ile ortaya cikmakta, ekonomik diizeni bu psikolojik
duygu ile agiklamaya caligmaktadir. Bahsedildigi iizere ileri ki donemlerde yazacagi

‘Wealth of Nations (Uluslarin Zenginligi)’ kitabinda bu kavram degisecektir.

David Hume ise ¢aligmalarinda tutkunun, inatgiligin ve hayati sevmenin insan
secimlerinin iizerinde etkisi oldugunu belirtmistir (Eser ve Toigonbaeva, 2011).
Bagka bir ifadeyle Hume bu tip psikoloji etkilerin, insanlarin sec¢imleri her ne
hakkinda ise, misal tiiketim hakkindaysa bu etkiler kisinin tiiketim istegini
arttirmaktadir. Gergekten de kisiler bu duygularla da se¢imler yapmaktadir. Ornegin,
kisinin bir arkadasina kizdigi i¢in inadindan yaptigi islemleri yahut baska birisine
tutkuyla bagli iken yaptigi segimler diigiiniiliirse. Kararlarin etkilendigi fark

edilebilecektir.

Faydaciligin kurucusu olarak bilinen Jeremy Bentham ise insami psikolojik
etkilerle agiklamaya calismistir. Insanm aradigi seyin ‘haz’ kactign seyin ise ‘act’
oldugunu sdylemistir. Daha agik bir ifadeyle, insanlarin temel amaci aslinda kendi

psikolojik hissiyatin1 tatmin etmektir. Kald1 ki Bentham’in bahsettigi bu psikolojik
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hissiyat olarak belirtilen fayda kavrami, olgiilebilmesi mimkiin bir psikolojik

kavramdir.

Yukarida belirtilen iktisat¢ilarin, oncelikle felsefeci oldugunu belirtilmisti.
Yani aslinda ahlak felsefecilerinden, iktisat¢ilara bir evirilme s6z konusudur. Bu
evirilme 18. Yiizyilda yasanmis bu degisimin devami olan 19. Yiizyilda iktisadi
kavramlarin fizyolojik ve biyolojik temelleri olusturulmus ardindan ayni doneme

Freudizmin etkileri de yansimaktadir.

Freud ilk psikanalizin kurucusu olarak bilinmektedir. Insanin hayatini
donemlere ayirarak donemlerde yasanan olay ve durumlarin insan kisiligini nasil
etkiledigi hakkinda bilgiler ortaya koymus bir norologdur. Freud, paraya olan ilgi ile
diskilama arasinda arastirllmaya muhta¢ bir iliski oldugunu isaret etmektedir
(Secilmis, 2017). Insanin kiigiikken aldig1 diskilama egitimde aile ve cevreden belli
bash baskilamalar ve yasaklar mevcut gelmektedir. Freud ise bu zamanda yapilan
baskilarin  kisinin bagka seylere baglanma istegine sebebiyet verecegi
diistincesindedir. Kisinin bu baglanacagi sey ise para olarak savunulmustur. Kaldi ki
Freud, Keynes’in de diisiincelerini etkilemistir. Insanoglunun para ile iliskisi diirtiisel
ve bilingsizdir (Se¢ilmis, 2017). Keynes, paraya baglanma diirtiisiinii yererek bu
etkinin insanin ‘sonsuz olma’ istegine baglamis, insanin para ile olan iligkisinden
yola c¢ikarak rasyonaliteyi de elestirerek insanmin diirtiileriyle hareket ettigini

savunmustur.

Iktisat ile psikolojinin ortak eksenine giren cesitli iktisadi olgular da
mevcuttur. Bunlardan biri, ‘azalan verimler yasasi’dir. Azalan verimlerden daha 6nce
bahsedilmis olmasina ragmen kisaca, pes pese tiiketilen veya iiretilen her seyin
devam ettik¢e yarari, faydasi azalir demektir. Azalan verimler yasasi insanin tatmin
diizeyiyle, smurlariyla ilgili oldugu i¢in ayni1 zamanda psikolojinin de ilgi alanina

girer (Ruben, 2011).

Diger olgu ise, ‘firsat maliyeti’dir. Firsat maliyeti kavrami, her se¢imin
aslinda feda edilen baska bir se¢im oldugunu anlatmaktadir. Insanin hayatina
bakildiginda, her biri birbirinden smirli kavramlarla kusatildigi goriilmektedir.

Zaman, para, gii¢, genclik hatta dmriin kendisi bile sinirlidir. Bu sebeple insan bu kit
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kaynaklar1 dogru dagitabilmek amaciyla belli segisler ve kararlar vermek durumunda
kalir.

3.3 PSIKOLOJIK BIR KAVRAM: MUTLULUK

Insanin psikolojisinin iyi olmas1 aslinda mutlu olmas1 anlamina gelebilir mi?
Bu tabi ki mimkiin olabilmektedir. Ciinkii soru tersten sorulursa, mutlu olan
insanlarin psikolojileri iyi durumda midir? Yine ‘miimkiin’ gibi bir cevaba layik
olabilecek bir soru goriintiisii ortaya ¢ikmaktadir. Peki, bir sonraki adim olarak soru
degistirilirse. Zenginligin artmasi kisiyi mutlu eder mi? Baska bir ifadeyle, parayla
saadet olur mu? Eger ki para kisi i¢in her sey demek ise tabi ki mutlu edebilmesi
isten bile degildir. Ancak psikolojik, igsel iyi oluslart nereden satin alabilir ki?
Paranin kisiye mutluluk getirebilmesinin bir izahi tiikketim yoluyla olabilir, fakat
mutlu insanlarin daha fazla araba daha fazla ev daha fazla yemek vs. gibi bir derdi

oldugu da pek olas1 goriinmemektedir.

Ancak iktisat disiplininin, savina bakilirsa daha fazla tiiketim kisiler igin
hicbir sorun yaratmamasi beklenmektedir. Burada iktisat agisindan diisiiniiliirse
aslinda mutlulugun pek ‘Onemli kavram’ niteligi tasimadig goriilebilmektedir.
Diyebiliriz ki iktisatgilarin amact bizi mutlu etmek degildir, bizi zengin etmektir
(Sarfati ve Atamtiirk, 2015). Mutluluk gelir ile iligkili oldugu muhtemel olsa da bunu
hem makro ekonomik degiskenlere baglanabilecegi gibi hem de sosyo-ekonomik
degiskenlerden, kurumlarin diizenli islemesine kadar giden daha ¢ok ekonomi

disindaki alanlari ilgilendiren uzun bir liste yapilabilmesi miimkiindiir.

Onceki baslikta bahsedildigi iizere klasik iktisatgilar psikolojik etmenlere
daha yakin durmuslardir. Bu sebepledir ki onlar ‘mutluluk’ gibi bir kavrami tabi ki
atlamamuslardir. Fakat iktisat biliminin diger bilimlerle yasadigi sogukluklar ve
ozellikle matematik bilimine yakinlagmasi kendisini bambagka bir boyuta tagimistir.
Artik ‘Fayda’ kavrami1 Bentham’in ifade ettigi gibi 6l¢iilmesi miimkiin bir psikolojik
etmenden cok gelir gibi mallarin fiyatina bagli olarak yapilan tiiketim gibi

kavramlara baglanan bir kavram haline gelmistir.

Insanin bir psikolojik hayati oldugunu ve sosyolojik bir varlik oldugunu
kanitlamaya hacet yoktur. Bu sebeple anlasilabilecektir ki sadece insanin cebindeki

para ile mutlu olmas: beklenemez. Hayatinin olagan akisinda yasadigi, gordiigi,
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duydugu ne varsa aslinda mutlulugu iizerinde etkili oldugu daha dogru bir sdylem

olabilir.

Bu sebeple yapilan calismalar buraya kadar bahsi geg¢en konulara arka
cikmaktadir. Kurumsal iktisadin ekonomik biiyiimede demokrasi, hukuk gibi
kurumsal degiskenlerin roliinii vurgulamasina benzer bir sekilde mutluluk ekonomisi
de kurumlarin daha iyi islemesinin bireylerin mutlulugunu olumlu yonde etkiledigini

gostermektedir (Veenhoven ve Dumludag, 2018).
3.4 NOROIKTISAT

Iktisadin, felsefe sosyoloji psikoloji gibi pek ¢ok bilim ile rabitast oldugunu
onceki bolimlerde agiklanmaya calisilmistir. Her ne kadar tezin ana bashgini
olusturan davranmigsal iktisat konusu hasebiyle psikolojiye ayr1 bir agirlik verilmis
olsa da ayn1 zamanda iktisadin merkezine aldig1 insanin da ‘insan’ 6zelliklerinin agir
bastig1 bir bilim dali olan noroiktisattan bahsedilerek devam edilecektir. Noroiktisat
insanin psikolojisini de i¢ine alarak, insanin kararlarini ‘zihin haritalar’ vasitastyla
test eden psikolojiye ek olarak kisinin hormonal ve biyolojik yapisiyla da ilgilenen

bir bilim dalidir.

Norolojik caligmalarin amac ise ekonomik politika olusturmak degil, onlari
olusturan bilim dali olan iktisada omuz vermektir. Nihayetinde bakildiginda en
bliyiik ekonomik ‘degisken’ denilebilecek sey, en kiigiik iktisadi aktor kabul
edilebilecek insanin ta kendisidir. Ne kadar bu insan hakkinda iktisat bilimi bulgu

edinirse ekonomi politikalarinin isabet ve etki orani o kadar yiikselecektir.

Kisa bir tarihgesine giris yapilacak olursa ndroiktisadin tarihi, 1930’1u yillara
yani ‘Biiyiilk Buhran’in hemen sonrasi yillara kadar dayanmaktadir. Neoklasik
devrimle beraber cebri yani agirlik kazanan iktisadin, bu dalgalanma siireci M.
Friedman’m 1950°li yillarda yaptifi ‘Pozitif Iktisat’ gelismesine kadar hiz
kesmemistir. Ardindan ‘Allais’ ve ‘Ellsberg’ paradokslart ve son olarak ‘smirh
rasyonalite’ kavrami ile psikolojik unsurlar hiz kazanmigsken ayni zamanda 6zellikle
Ikinci Diinya Savasi sonrasi insanlarin psikolojik durumlarmi algilayabilmek adina

icat edilen yeni norolojik teknoloji, ndroiktisad: da tetiklemistir.

Noroloji  biliminin hiz kazandigit dénemler ise 1990’lar olmustur.

1950’lerdeki bilissel devrimle birlikte insan zihinsel siireglerini anlayabilmek ve
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modelleyebilmek icin yapilan aragtirmalar artt1 (Cakar ve Neyse, 2018). Bagka bir
ifadeyle 50°1i yillarda bahsi gegen devrim ile birlikte noroiktisat kavrami canlanmig

ve modellenmeye ¢alismistir, pik yaptigi donem ise 90’11 yillardir.

Yakin yillara gelindiginde ise, noroiktisat artik kendini daha ¢ok hissettirme
egiliminde olup iktisada yardim ¢abasi i¢indedir. Her ne kadar bu ¢aba, ndrolojik ve
iktisadi problemlerin daha karmasik bir hal almasina neden olsa da, bu ¢abanin g6z
ardi edilmemesinin nihai hedeflere ulasabilmek bakimindan gerekli oldugu

distintilmektedir (Ciftei, 2017).

Son olarak iktisadin gelisim siireci arasinda tez i¢inde yer verilmeyecek olan
‘deneysel iktisat’ da mevcuttur. Deneysel iktisat aslinda, adindan da anlasilabilecegi
tizere iktisadi olaylari miimkiin mertebe bir laboratuvar deneyi gibi gorerek bu
goriisiine uygun bir pozisyon almaktadir. Deneysel iktisadin 6nemi ise; iktisat,
davranigsal iktisat, ve noroiktisat etkilesimleri arasinda bir yeri olmasidir. Bu

etkilesim asagidaki sekil 7°de gosterilmistir.

Sekil 7: Iktisat ile Psikoloji Bakisiyla Kavram Iliskileri

| IKTISAT ve PSIKOLOJI
N ..

IKTISAT PSIKOLOJIK
PSIKOLOJisI (= DAYMNISSAL IKTISAT
IKTISAT ~
b
DENEYSEL
IKTISAT

ol

NOROIKTISAT

.

Kaynak: Demir ve Artan (2016).
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4. DAVRANISSAL IKTISADIN TARIHCESI

Bu baslik aslinda su ana kadar anlatilan biitiin konular1 da kapsayacagi i¢in
bir konu kopuklugu, anlam kargasasi olmayacagi diisiiniilmektedir. Davranigsal
iktisat ile ilgili pek ¢ok kavram agiklanmisken bu kavramin gelisimini, diinyada ve

Tiirkiye’de durumu kisaca izah edilecek ve tamamlanacaktir.

Davranigsal iktisat donemini li¢ ayri doneme ayirmak miimkiindiir. Birinci
donem, klasik iktisat¢ilarin etkin oldugu donemdir ve bu iktisat¢ilardan 6ne ¢ikanlar;
Smith ve Bentham’dir. Ikinci dénem ise marjinalist devrim sonrasi neoklasik
iktisatgilarin  iktisadi matematige yakinlastirip diger bilim  dallarindan
uzaklastirdiklar1 dénemi kapsar. Ugiincii dénem, davranissal iktisadi adindan artik

s0z ettirmeye basladig1 ve giiniimiize yaklagan baglarini kapsayan donemdir.
4.1 BIRINCI DONEM DAVRANISSAL IKTiSAT

Ik olarak iktisat¢1 kimligi dncesinde ahlak felsefecisi olan Adam Smith’in
‘Ahlaki Duygular Kurami’ eseriyle birlikte, eserde gecen kavramlar insanin
psikolojik diinyasina dair 6nemli kavramlardan birisini dillendirilmis olmaktadir. Bu
kavram ‘sempati’ kavramidir. Sempati kavrami, insanlarin kendilerini baskasiymis
gibi disilinebilmesidir. Yani, insanlarin bagkalarinin aci ve sevinglerini paylasma,
bagkalarini kendi ac1 ve sevinglerine ortak etme egilimleridir (Dumludag ve Ruben,
2018). Ama bunun yaninda “kendini sevme’’ (self love) ilkesi de agiklayict bir unsur
olarak yer alir (Bugra, 1995). Fakat bu kavram Smith’in sahsina miinhasir bir kavram
degildir.

Sempati kavramimin bir benzeri Mandeville’nin ‘Arilar Masali’ isimli
eserinde goriilmektedir. Insan toplumsal bir varlik oldugu igin aldigi kararlarin
onaylanmasina ve kendisini 6vecek bagka insanlara ihtiya¢ duymaktadir ve bunu bir
bencillik olarak tanimlayan Mandeville aslinda toplumun iyi islemesinin saglayan
seyin bu oldugunu o6ne siirmektedir. Yani bu ihtiya¢ bir bencillik ise bencillik de
toplumu iyiye stiriiklemektedir mantigiyla hareket edilir. Ancak belirtmek gerekir ki
sempati ile Oviilme istegi arasinda belli basl benzerlikler vardir. Bu sebepledir ki

Smith’in Mandeville’den etkilendigini sdylemek yanlis olmaz.

Oviilme isteginin sempati ile benzerligini gdstermek gerekirse, baskalarmin

bakislarin1 kisinin kendi iistiinde gdrmesi onlarin kisiye sempati ile bakmasini
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saglamak aslinda dviilme, onaylanma isteginin bir alt tezahiirii gibidir, ¢ok benzerler
fakat ayn1 degildirler.

evey

Smith aslinda Mandeville’nin fikirlerine daha da yaklasarak toplumun iyiye
gitmesinin yolu bireyin kendisini diisiinmesinden gegtigini savunur ve su sozlerle
ifade eder: “Yemegimizi kasabin, biracinin ya da firincinin yardimseverliginden
dolayr degil, onlarin kendi c¢ikarlarin1 gozetmeleri nedeniyle elde ederiz. Onlarin
insancilliklarima degil, bencilliklerine sesleniriz ve hi¢bir zaman kendi

ihtiyaglarimizdan degil, onlarin kazanglarindan sézederiz.” (Smith, 1997).

1789°da ‘Ahlak ve Yasama Ilkelerine Giris’ faydaciligimn temellerini atan
Bentham gelir. Insanlarin yegane gérevi acidan kagarak hazza kosmaktir. Haz olgusu
hesaplanabilme, Olciilebilme kapasitesine sahip psikolojik bir olgudur. Betham’in
iktisada getirdigi bu yenilikle birlikte; faydanin maksimizasyonu, bencillik ve ¢ikar
gibi olgular da gelisme gostermeye baslamistir. Ancak Mandeville’den farkli olarak
bunu insanlar dogal olarak yapmakta iken Betham’da ise bencillik olgusu bilfiil

istenerek yapilmaktadir.
4.2 IKINCI DONEM DAVRANISSAL IKTISAT

Bu boliim marjinal etkilenmeler sonucunda degisen iktisat akiminin aslinda

tekrar psikolojinin menziline girisini baglayan bir boliimdiir.

20.Ylizyilda iktisat¢ilar yeni olusum halinde olan, olgunlagsmamis psikoloji
kavramina mesafeli davranmakta hem bu bilimin toylugundan hem de Bentham’in
yaptig1 psikolojik atiflara sicak bakmayarak bu yakinlagsmay1 tasvip etmemektedir.
Bu sebeple olmalidir ki iktisat kendisini diger sosyal bilimlerden bir soyutlama
stirecine girmis, iktisat teorileri piir cebirsel kanitlar haline gelmistir. Bu siirecte
onceleri ‘politik iktisat’ olarak ortaya ¢ikan bilim dali artik ‘iktisat’ olarak bir
degisim silirecinden gecmistir. 20. Yiizyillda Lionel Robbins’in ‘rasyonel tercih
teorisi’ iktisad1 boyundurugu altina almig ve rasyonel insan kavraminin olugmasini

saglamistir.

Bu gelismeler sonucunda alternatif fayda teorileri birer birer etki kaybederek
ortada sadece Olgiilebilir fayda teorileri kalmistir. Fayda teorilerinin etki kaybi

miinasebetiyle Ozellikle Pareto ile giiclenen ‘Ordinal Fayda’ kavrami davranissal
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iktisat acisindan olumsuz olsa da hesaplanabilir bir fayda mantigindan yola ¢ikarak
‘refah iktisad1’ ve ‘kalkinma-biiyiime’ gibi kavramlarin literatiire girmesine yardimci

olmustur.

Biitiin bunlar olurken iktisadin psikolojik yanindan s6z eden bir kitle de
mevcuttur. Biiylik buhran sonrast Keynes’in de katkilar ile giliclenen ‘Kurumsal
Iktisat’ grubu. Grubun temsilcileri; Parker, Thorstein ve Veblen gibi iktisat¢ilardir.
Veblen’in tiiketicilerin tiiketimlerini yaparken etkisinde kaldiklar1 ‘Snoop’ etkisi
nihayetinde bir psikolojik etkidir. Bu ekole Keynes’in katkisin1 ise en belirgin
katkilarindan biriyle agiklayalim: Spekiilatif amagli para talebi, insanlarin para
talebini harcama ve ihtiyatliliktan haricen bir tiir kazang saglama giidiisii (arzusu) ile
spekiilasyon yapmak icin kullandigini savunmus ve bunun psikolojik bir olgu oldugu

bilinci ile hareket etmistir.

Bu etkilerden yara almadan kurtulan neoklasik iktisat ekolii bir sonraki
adimda yeni bir isimle karsilagsmak {izeredir: Herbert Simon. Simon pek ¢ok alanda
yaptig1 calismalarla dikkatleri iistiine ¢ekmis ve iktisat literatliriine kazandirdigi
‘siirlt rasyonellik’ kavrami ile Nobel 6diilii almis ayn1 zamanda neoklasik iktisat
kiiltiiriinde bir gedik agmay1 basarmistir. Bu bahsedilen kavrama kadar yalnizlagan
iktisat artik gerisin geri ddnerek psikolojiye dogru ilerlemeye baslamustir. ilk kez
1957°de ortaya atilan bu kavram Katona, Scitovsky, Leibenstein gibi iktisat¢ilarin

iktisad1 psikolojiye yaklastirmalarina da &n ayak olmustur (Sen ve Incekara, 2012).

20. Yiizyih yariladigimizda psikolojide ‘Davranigsalcilar’in etkin olmasi da
artik iktisat ve psikolojinin kucaklagsmasini hizlandirmistir. 2.Diinya Savasi ile bas
dondiiriicii bir hiza ulasan teknoloji sayesinde ise artik daha kolay yapilan
aragtirmalar, insanlarin i¢ diinyastyla ilgili sorulara da cevap vermek i¢in psikoloji
acisindan bi¢ilmis kaftan konumuna gelmisti. Psikoloji dalinda, Simon’un da omuz
verdigi ‘biligsel’ gelisim ile beraber bu sorularin cevaplarint verme siirecine
gecilmistir. Davranigsal iktisat alaninin 6ziinde beslendigi alan, biligsel bilimdir

(Kiigtiksucu, Konya ve Karagor, 2017).
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4.3 UCUNCU DONEM DAVRANISSAL IKTISAT

Davranigsal iktisatta iiclinci donemi, simdi ki zamana yakin caligmalar
olusturmaktadir. Bu donemde davranmigsal iktisadin kendi ayaklar1 {izerinde
durabildigi ayn1 zamanda bu ayak seslerini uzaktan da duyulabildigi bir zaman

kesitidir.

Bu doneme oOzellikle damgasin1 vuran psikolog asilli iktisatcilar; Daniel
Kahneman ve Amos Tversky’dir. Ikilinin ¢alismalarmin odak noktalar1 soyledir:
Birincisi insanlarin yanlis karar vermelerinin altinda yatan psikolojik etmenlere dair
yaptiklar1 ¢aligmalar kisacasi kisilerin biligsel kisa yollari, ikinci olarak beklenen
fayda teorisinin elestirisine miiteakip olusturduklar1 ‘beklenti’ teorisidir ve bu teori

esasinda insanlarin risk altinda karar verme davranisini incelemektedir.

Bu noktada belirtilmesi gerekir ki, daha 6ncesinde neoklasik donemden yakin
doneme gegiste etkin olan Simon gibi iktisat¢ilarin etkin oldugu donemde ¢ogunlukla
caligmalar mevcut iktisadi kaldirip yerine yeni teoriler kurma iizerine ilerlerken, bu
donemde Kahneman ve Tversky’nin c¢aligmalar1 mevcut iktisadi kaldirmak degil
revize etmek, giincellestirmek amaciyla yapilan ¢aligmalardir. Ciinkii ikilinin yaptig
caligmalar incelenirse mevcut iktisattan bilgilerden de yararlanildigi ve dogru
bulunan bilgilerin degistirilmesinin s6z konusu olmadig anlasilabilir durumdadir. Bu
sebeple, degindigimiz goriis ve yontem ayriligr bazi iktisatgilara gére yeni donem
iktisad1 da ikiye ayiran bir durum olarak karsimiza g¢ikmaktadir. Zaman iginde
tartismalar, farkli gorilisler ortaya ciksa da giiniimiizde davranigsal iktisatcilar igin
neoklasik iktisad1 reddeden, ona alternatif arayan bir konumda degildir (Dumludag

ve Ruben, 2018).

Son donemlerde George Akerlof, Joseph Stiglitz, Mullanaithan ve Rabin gibi
iktisatcilar da davranigsal iktisada katkida bulunmuslardir. Camerer’e gore son
donemin temsilcisi olarak nitelenen bu iktisatgilar teorilerinde dogrudan psikolojiden
etkilenirken, Akerlof, Frank ve Shiller gibi iktisat¢ilar ise, rasyonellik kuralini
sorgulayan, onermelerinde daha az psikolojiden etkilenmislerdir (Kiigiiksucu vd.,
2017: 269). Ayrica norolojide yasanan gelismeler de bu konudaki caligmalara
kolaylik saglasa da, bu konuda belli basli endiseler mevcuttur vardir. Endiseler ise bu

kadar gelismeler sonucunda iktisat biliminde insani ortaya c¢ikarmaya calisirken
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insan1 bir meta gibi kullaniminin baglamasi ve arastirmalar konusunda insanoglunun

dozaj1 ayarlayamama ihtimalinin mevcut olmasidir.

Son tahlilde dikkat edilirse tlilkemiz disinda bu bilim dali ¢ok hareketli ve
gelisme halindedir. Bir sonraki boliimde Tiirkiye’de ki gelismelerden bahsedilecegi
tizere de gorilebilir ki Tiirkiye bu konuda yeterli hiza heniiz ulasamamistir.
Davranissal iktisadin 6zellikle gii¢lii ekonomiye sahip iilkelerde ortaya ¢ikmasi da

yalnizca tesadiifle agiklanacak kadar iyimser bir yoruma razi gelmemektedir.

4.4 TURKIYE’'DE DAVRANISSAL IKTISAT

Buraya kadar davranigsal iktisadin diinyadaki yankilarindan bahsedildikten
sonra bu konuyla alakali Tiirkiye’de ki adimlari1 ele alinmasi yararli olabilecektir.
Her ne kadar Tiirkiye’de davranigsal iktisat konusu yeni bir alan olsa da giin gectikce
akademisyenlerin bu alana dair makaleleri, yiikseklisans yapan Ogrenciler bu

konudaki tezleri umut verici bir sekilde artmaktadir.

Davranigsal iktisat alaninda dikkat c¢eken c¢alismalardan birisi Gokhan
Karabulut, Alparslan Akay ve Peter Martinsson’un ortak calismasi olan dini
ibadetlerin insanlarin isbirligi ve cezalandirma diirtiilerini nasil etkiledigi {izerine
yapilan ¢alismadir. Calismacilar ‘Ramazan Ay’ merkezinde kamusal mal oyununa
dair bulgulardan belli sonuglar elde etmek istemislerdir. Sonuglar goésteriyor Ki
Ramazan ayinin tamaminda orug tutanlarin isbirligi diizeylerinde, hi¢ ya da bir
miktar tutanlara gore istatistiksel bir farklilik goriilmemekteyken, cezalandirma

oranlar1 daha diislik olmaktadir (Akin ve Urhan, 2009).
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UCUNCU BOLUM

ANKET SORULARI VE BULGULAR

1. ANKETIN AMACI

Anketin amaci o6zellikle birinci boliimiin sonlarinda bahsi gegen yanlis
kararlarin psikolojik temelleri hakkindaki etkilerin birer soru ile test edilmesi
tizerinedir. Béliimde mevcut olan on bir etkinin ayirimi i¢in bireylere on yedi soru
sorulmustur. Amag bu sorularla kisilerin gercekten bahsi gecen yanilgilara diisilip

diismeyecegini test etmektir.
2. ANKETIN METODU

Anketimiz hem birebir hem de sanal ortam iizerinden gergeklestirilmistir.
Bire bir gerceklestirilen anket kaynakgada belirtilen site veri tabanina ayrica
islenmistir. Anketimiz 27 Mayis ve 28 Mayis tarihleri arasinda yapilmis olup 29
Mayis gecesi yanitlarin toplanma islemine son verilmistir. Son tahlilde, ¢ogunlukla
Ankara ve cevre ilgelerini olusturan tiiketicilere sordugumuz sorulara toplamda 1.062

gercek kisi katilmistir.
3. ANKET SORULARI

Bu boliimde anket sorularinin hangi etkiye tekabiil ettigini ve miiteakiben bu
soruyu sormadaki amacin Ve Sorulardan c¢ikmasini beklenilen cevaplarin izahi

verilecektir. Belirtmek gerekir ki sorular 6zgiindiir.

Ilk adim olarak kisilerin yasmi, meslegini, cinsiyetini ve egitim durumunu
o0grenmek i¢in sorular sorulmustur. Bunu sorulmasindaki amag, sorulan kitlenin

taninmasidir. Ardindan soru baglig1 altinda anket sorular1 verilmektedir.
Soru
Mutlulugunuza bir puan veriniz. ()

Ekonominin durumuna iliskin bir puan veriniz. ()
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Bu soru ayni sekilde sadece yer yani sira farki gozetilerek anket sonunda
tekrar sorulmustur. Burada birinci amag, enflasyonist ekonomimizde bireylerin
mutlulugu ile ekonomi arasinda bir iliski kurmaktir. ikinci amag ise sorularin farkli
sorulmasi hususu ise insanlarin ne kadar tutarli oldugunu tespitin yani sira yine
insanlarin  sorularin  yerleri degistirildiginde cevaplarin nasil  degisiklikler
gosterdiginin tespitinde bulunmaktir. Kaldi ki bu tezde agiklanan ilk etkinin
sonucuna temel olusturmaktadir. Bu etki ‘cerceveleme’ etkisidir. Cerceveleme etkisi
sebebiyle kisiler farkli sunumlarda ayni kararlar1 vermesi halinde kisiler bu etkiden

etkilenmiyor denilebilmektedir.
Soru

+ Telefon numaranizin son iki rakamini yaziniz.

+ Bu yazilan sayiya 100 TL daha eklediginizde ¢ikan sayr kadar maasiniza

zam yapilmasini ister miydiniz?

o Evet, isterdim

o Hayir, istemezdim

+ Fiyat artiglar1 disiiniildiglinde bu zammin yeterli olacagini diisliniiyor

musunuz? Bir climle ile cevabiniz1 agiklayiniz.
o Evet, Distinliyorum.
Hayir, Dusinmiyorum.

Bu soru iki adimdan olusmaktadir. Insanlarin enflasyonist ortamda zam
fikrini ne kadar arzuladig1 birinci sorunun cevabini olusturmaktadir. Ikinci soruyu
sormadaki amag ise ikinci bir etkiyi gézlemlemeye yardimci olacaktir ki bu etki
‘cipalama’ etkisidir. Dikkatli bakilirsa insanlara zam oranlari ile alakali olmayan bir
bilgi verilmis ve insanlar bu bilgi ile kendilerine bir zam orani belirleme gayretine
girmislerdir. Eger insanlar bu gayretlerini tamamlarlar ise kisiler ¢ipalama etkisinden

etkilenmektedir denilebilmektedir.
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Soru
+ Yasadiginiz iilkede enflasyon oldugunu nasil anlarsiniz?

o Haberlerden
o Carsida pazarda harcadigim paradan

o Cevremdeki insanlarin sdylediklerinden

Sorunun kaynagimi olusturan etki ‘hazirda bulunma’ etkisidir. Bu soruyu
sorarak aslinda 6lgmeye ¢alisilan durum, kisiler enflasyon hakkindaki bilgileri kendi
yasadiklar1 hayattan mi yoksa yasamlarinda ‘hazirda bulunan’ kisilerden mi
ogrenmektedirler. Eger insanlar burada ti¢lincli sikki isaretlerlerse kisilerin hazirda

bulunma etkisinden etkilendiklerini sdyleyebilmek miimkiindiir.
Soru

+ Ulke ekonomimizin, gelecek sene su anki durumdan daha iyi olabilecegine

inantyor musunuz?

o Evet, inantyorum

o Hayir, inanmiyorum
Sebebinizi bir ciimle ile agiklayiniz.

Bu sorudaki etkinin adi ‘iyimserlik ve asir1 giiven’ etkisidir. Buradaki
sorunun temelini aslinda insanlarin sebebe yazdiklar1 ciimleler olusturmaktadir.
Insanlar birinci sikki secerler ise ve nedenlerinde elle tutulabilir bir sebep
Sunamazlarsa, insanlarin iyimser davrandigini sdylemek miimkiin gelir. Eger ikinciyi
secerlerse yine ellerinde somut bilgiler olmasi lazim gelmektedir kald1 ki burada da
eger somut bilgiler mevcut olmaz ise burada da insanlarin ekonomi hakkindaki

bilgilerinin zayif oldugu kanaatine ulasilabilir.
Soru

+ Devlet, ekonomik sorunlar1 ¢ézmek icin size hosunuza gitmeyecek iki

secenek sunmustur. Hangisini segersiniz?

o Bugiin ki vergileri iki kat arttirmak.

o Iki yil sonraki vergileri ii¢ kat arttirmak
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Etki: Kayiptan kaginmadir. insanlarin kayiptan kaginmalari bu tezden dnce
yapilan cesitli caligsmalar ile kanitlanmistir. Ne var ki bu durum soruda aslinda soyle
bir temele dayandirmak istenilmistir: Cogunlukla enflasyon yasayan iilkelerde ¢oziim
toplam talebi kisma yoluna giderek saglanmaktadir. Bu sebeple enflasyonu kontrol
altina alinirken belli kayiplar verilecek ve bu kayiplarin insanlarin nazarinda nasil bir
izdiisiimii olacag1 goriilmek istenmistir. Burada birinci sikki etkiye diismeyen
rasyonel insanlarin tercihleri olustururken, ikinci sik ise ‘kayipta kacinma’yi

gostermektedir.
Soru

+ Maasiniz 1000 TL, Enflasyon oram1 %10 ve isvereninizin bu duruma
karsilik size yapmayi teklif ettigi zam 100TL. Bu teklif sizi mutlu eder miydi? (Zam

orani %10)

o Evet, mutlu ederdi, artan maasimla daha fazla sey alabilirim

o Hayir, mutlu etmezdi, artan maasimla daha fazla sey alamam.

Etki: Parasal yanilma etkisi. lktisat literatiirine Keynes tarafindan
kazandirilan bu kavramin denenmesi amaciyla anketin yapildigi kisilere ufak bir
hesaplama islemi sunulmustur. Bu soruyu sorduktan sonraki beklenti, rasyonel
insanlarin isaretlemesi gereken sik olan ikinci sikkin baskin gelmesidir. Eger birinci
stk baskin gelirse insanlarin enflasyonist ortamda zamlarinin orani hakkinda ‘parasal

yanilma’ya diistiikleri soylenebilecektir.
Soru

+ Bir telekominikasyon sirketi ‘enflasyonla topyekiin miicadele’
kapsaminda yeni tariflere ¢ikarmakta ve bu tariflerin daha ucuz oldugu konusunda
size bilgilendirme mesaj1 gondermektedir. Ancak, yeni tarifelere dahil olabilmek i¢in
miisteri hizmetlerini aramaniz gerekmektedir. Yeni tarife su anki tarifenizden 2 TL

daha ucuzdur.

o Islemin ne kadar siirecegi onemli degil. Eger yararima ise
miisteri hizmetlerini arar ve yeni tarifelere dahil olurum.
o Misteri hizmetlerini arayacak kadar vaktim yok, mevcut

tarifemle idare edebilirim.
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Etki: Statiiko etkisidir. Ulkede enflasyon olgusunun var olusuyla birlikte
kisilerin hem ufak kazancglara olan yonelimi artmaya tasarruf yetisinin giiclenmeye
baslamasin test etmek amaciyla 2TL gibi ciiz’i bir miktar kullanilmis hem de ufak
bir miktar igin insanlarin gergekten miisteri hizmetlerini arama zahmetine girip
girmeyeceklerini yani statiiko konumlarini koruyup korumayacaklarin1 gézlemlemek
amactyla bu soru sorulmustur. Rasyonel bireylerin isaretleyecegi sik birinci siktir.
Nihayetinde kendilerine parasal bir tasarruf saglayabilme imkani vermektedir.

Statiikocu irrasyonel bireyler ise ikinci sikki isaretleyeceklerdir.
Soru

+ Kendinize yeni bir elbise alirken neleri dikkate alirsiniz? Birden fazla sik

isaretleyebilirsiniz?

o Malin Fiyatim

o Benzer elbisenin baska bir magazadaki fiyatini

o Maddi durumumu

o Elbiseye para vermek yerine alabilecegim baska seyleri

o Daha 6nce ayn1i magazadan aldigim fakat begenmedigim elbiseyi

Etki: Alternatif maliyet etkisidir. insanlar, kararlarini alirken ¢ogunlukla isin
goriinen gercek maliyetlerini hesaplamakta fakat bu insanlari irrasyonel kararlara
yonlendirmektedir. Her secisin bir vazge¢is oldugunun bilincinde olmasi gereken
rasyonel insanin Ozellikle dordiincii sikka agirlikli  olarak Onem vermesi
gerekmektedir. Sonuncu sikkin konulmasi amaci ise aslinda bir nevi 6rnekleme
sorununa deginmektir. Eger ankete katilan kisiler son sikka yonelirler ise bu onlarin
o magazadan aldiklar1 bir 6rnek ile biitiin magazadaki elbiseler adina bir ¢ikarim

yapmalarina sebep olmasi irrasyonel bir karar teskil etmektedir.

Soru

+ Tiirkiye disindaki tilkelerin ekonomik durumunu daha ¢ok nasil takip

ediyorsunuz?

o Yayinlanan istatistik verilerinden

o Orada yasayan tanidiklarimdan
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Etki: Ornekleme etkisi. Onceki sorunun son sikkinda kendisini bir nebze
olsun hissettiren bu etkiyi tekrar ayr1 bir sorgulama noktas1 haline getirmek amaciyla
bu soru sorulmustur. Burada irrasyonel karar ikinci sikki temsil etmektedir. Ancak
bakildig1 zaman insanlarin bilgi edinmek i¢in tabi ki istatistiki veriye bakmasi gerekli
olup baska herhangi bir kaynaktan bilgi edinmesi farazi bir bilgi olacagi icin

irrasyonel olacaktir.
Soru
+ Tekrar diisliniin ve ekonominin durumuna puan verin ()
+ Tekrar diisliniin ve mutlulugunuza bir puan verin ( )

Bu soru ilk sorumuz ile ayn1 olup agiklamalari birinci soruda mevcuttur.

4. ANKET BULGULARI

Baslamadan belirtilmelidir Ki insanlara sorulan ilk dort soru dahil edilerek on

yedi sorunun istatistiki verileri ve yorumlar1 yapilacaktir.
1. Soru: Yasimiz?

Tablo 3.1: Anketin yapildig: kisilerin yaslar: grafigi

Yas
0-18
5%

50 +
13%

18-35
49%

35-50
33%

=(0-18 =18-35 =35-50 =50+

0-18: 52 kisi, 18-35: 519 kisi, 35-50: 352 kisi, 50+: 139 kisi.
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2. Soru: Egitim Durumunuz

Tablo 3.2: Ankete katilanlarin egitim durumu

Egitim.
Tlkokul
Yiikseklisans Dollgora 1% Ortaokul
13% ° 5%

Lise
' 22%

Universite
58%

= jlkokul = Ortaokul =Lise = Universite = Yiikseklisans = Doktora
Ilkokul: 8 kisi, Ortaokul: 57 kisi, Lise: 236 kisi, Universite: 617 Kkisi,
Yiikseklisans: 134 kisi ve Doktora: 10 kisidir.
3. Soru: Mesleginiz

Tablo 3.3: Ankete katilanlarin meslegi grafigi

Meslek

Serbest M.
13%

Ozel Sektor

0
2% Esnaf
9%
Ogrenci Kamuya Bagl
19% 32%

= Serbest M. = Esnaf = Kamuya Bagh = Ogrenci = Ozel Sektor



Serbest Meslek: 133 kisi, Esnaf: 93 kisi, Kamuya bagli: 341 kisi, Ogrenci:
204 kisi, Ozel Sektor: 291 kisi.

4. Soru: Cinsiyetiniz

Tablo 3.4: Ankete katilanlarin cinsiyeti

Cinsiyet

= Erkek = Kadin

Erkek: 744 kisi, Kadin: 318 kisi.

5-6 ile 16-17. Sorular: Mutlulugunuza 1 ile 10 aras1 bir puan verin ve

Ekonominin durumuna iligskin 1 ile 10 arasi bir puan verin

Karsilagtirmali olarak verilecek bu dort soru da 6nceki baslikta belirtildigi
gibi hem Kkisilerin cevaplarinda tutarli olmasmmi hem de sorularin yerleri

degistirildiginde cevaplarda bir degisiklik etkisi yaratabilecek ‘cergeveleme
etkisi’nin varhigir arastirllmaktadir. Tabloda birinci durumda sorular mutluluk ve
durumda ekonomi ve mutluluk olarak

ekonomi olarak sorulmusken ikinci

sorulmustur.

Tablo 3.5: Mutluluk ve ekonomi arasindaki tutarliilik ve ¢cerceveleme etkisi

1.Durum (5 ve 6 numaral sorular) 2.Durum (16 ve 17 numaral sorular)

Mutluluk Ekonomi Ekonomi Mutluluk

1.50 kisi (%4,7) 1.224 kisi (%21,1) | 1.267 kisi (%25,2) | 1.70 kisi (%6,6)

2.24 kisi (%2,3) 2. 110 kisi | 2.169 kisi (%15,9) | 2.45 kisi (%4,2)
(%10,4)

3.62 kisi (%5,8) 3.201 kisi (%18,9) | 3.248 kisi (%623,4) | 3.95 kisi (%9)
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486 kisi (%8,1) |4. 137  Kkisi | 4.142 kisi (%13,4) | 4.113 kisi (%10,7)
(%12,9)

5.171 kisi (%16,1) | 5.151 kisi (%14,2) | 5.94 kisi (%8,9) | 5.192 kisi (%18,1)
6.134 kisi (%12.,6) | 6.94 kisi (%8.,9) | 6.68 kisi (%6,4) | 6.130 kisi (%12.3)
7.223 kisi (%21) | 7.87 kisi (%8,2) | 7.39 kisi (%3,7) | 7.164 kisi (%15,5)
8.186 kisi (%17,5) | 8.38 kisi (%3.,6) | 8.19 kisi (%1,8) | 8.155 Kisi (%14,6)
9.63 kisi (%5,9) | 9.10 kisi (%0,9) | 9.7 kisi (%0,7) 9.50 kisi (%4,7)
10.62 Kisi (%5,8) | 10.9 Kisi (%0,8) | 10.8 kisi (%0,8) | 10.47 kisi (%4.,4)

Ik olarak tutarlilik acisindan bakildiginda ankete katilanlarin ekonomi
konusunda kismen tutarli iken mutluluk konusunda tutarsiz oldugu goriilmektedir.
Ciinkii birinci durumda ekonomiye verilen puan 1 iken ikinci durumda da bir
olmasma karsin oOzellikle bir, iki ve {i¢ numarali puanlarin arttigini
gozlemlenmektedir. Mutlulukta ise tam tutarsizlik hakimdir. Sebebi ise mutlulugun
puan degistirmis ve iki puan asagiya kaymis olmasidir. Buradan hareketle
sOylenebilir ki ekonomide bir enflasyon sorunu oldugu ve insanlarin bundan
memnun olmadigr agiktir. Kaldi ki insanlara 6nce ekonomiyi sorup ardindan
mutluluklart soruldugunda ise insanlarin mutluluklar1 diismeye baslamistir. Bu

durum cergeveleme etkisinin gergeklestigini gostermektedir.

7. Soru: Telefon numaramizin son iki rakamum bir yere yazin ve bu
saytya 100 ekleyiniz. Cikan sayr kadar maasiniza zam yapilmasini ister

miydiniz? (Bu soru 8. Soru ile birlikte yorumlanacaktir.)

Tablo 3.6: Zam ister miydiniz?

Zam

Hayir
37%

Evet
63%

= Evet = Hayir
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Evet: 670 kisi, Hayr: 392 kisi

8.Soru: Fiyat artislan diisiiniildiigiinde bir 6nceki soruda buldugunuz

zam miktari sizce yeterli olacak midir?

Tablo 3.7: Bir dnceki sorudaki zammin yeterli olup olmayacagi

Yeterli mi?

= Evet = Hayir

Evet: 255 kisi, Hayir: 807 kisi.

Klasik bir ¢ipalama 6rnegi olan bu soruda kendilerine alakasiz veriler
verdigimiz anketi yapan tiiketiciler kendilerine bu verilerle bir zam orani belirlemeyi
denemis ve ¢ipalama etkisi altinda kalmislardir. Halbuki ankette zorunlu olmayan tek
soru olan bu soruyu bos birakma sanslar1 varken hakkinda aslinda hi¢ bilgileri
olmayan bu konuyla ilgili zam hesaplamasi gayreti ile etkinin alanina ¢ipa

atmislardir.
9. Soru: Yasadiginiz iilkede enflasyon oldugunu nasil anlarsimiz?

Tablo 3.8’in yorumu ise soyledir, burada test edilen konu ‘hazirda bulunma’
konusudur. Beklenilen cevap daha ¢ok figiincii kisiler olsa da bireyler rasyonel
davranarak kendi tecriibelerini esas almiglardir. Ancak burada hakli olarak hissedilir
enflasyonist durumlarin ¢ok da dig kaynaklardan Ogrenilmedigi de dikkate

alinmalidir. Eger bir iilkede gercekten hissedilen bir enflasyon var ise bunun en
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biiyiik kanit1 ¢ars1 pazar gibi aligveris yapilan mahallerde alim giiciinii yani fiyatlara

dair gozlemlenerek edinilen bilgiler olacaktir.

Tablo 3.8: Enflasyon Bilgisi

Enflasyon Bilgisi

Ugiincii Kisiler Haber
1% 5%

Aligveris . e
94% = Haber = Aligveris = Ugtincii Kisiler

Alisveris: 993 kisi, Haber: 56 kisi, Ugiincii kisiler: 13 kisi.

10. Soru: Ulke ekonomimizin gelecek yil su anki durumundan daha iyi

olacagina inaniyor musunuz? Sebebinizi bir ciimleyle aciklayiniz.

Tablo 3.9: Beklenti

Beklenti

Evet

Hayir
86%

= Evet = Hayir
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Evet: 153 kisi, Hayr: 909 kisi.

Iyimserlik ve agir1 giiven yanilgisinin tahmini igin sorulan bu soruda beklenti
aslinda yogunlugun ‘Evet’ sikkinda yasanmasiydi en nihayetinde insanlar aidiyet
hissettigi kendisine ait olan seylere ‘toz kondurmama’ tavrini takinma egilimindedir.
Fakat buradan da anlasilmaktadir ki enflasyon gibi insanlarin cebini yakan olgular
insanlarin iyimser bakislarii koreltmektedir. Yine belirtilmelidir ki siyasi cevaplar
cikarildiginda sebep ciimleleri daha ¢ok ‘umut’ gibi ‘inang’ gibi soyut kavramlardan
olugsmaktadir. Ayrica bu anketin bulgularinin bir 6nemli sonucu daha mevcuttur.
Iktisat literatiirinde ‘Fisher Denklemi’ olarak var olan ve aslinda nominal faiz
puaninin ‘beklenen’ enflasyon gibi psikolojik bir olguya da bagli oldugunu gosteren
denklem g6z Oniine alinirsa enflasyon beklentisinin yiikselecegini ve bunun da
psikolojik de bir olgu olan gelecekteki enflasyonun varligini etkileyecegini

sOyleyenebilir.
Fisher Denklemi: i:  + n°
I: nominal faiz, r: reel faiz ve son simge ise beklenen enflasyonu temsil eder.

11. Soru: Devlet, ekonomik sorunlarin ¢o6ziimii icin size hosunuza

gitmeyecek iki ¢6ziim sunmustur. Hangisini secersiniz?

Tablo 3.10: Enflasyonun act ¢oziimii

Enflasyonun Ac1 Coziimii

Iki yil sonra ii¢ kat
vergi

46% Bu yil iki kat vergi

54%

= Bu yil iki kat vergi = Iki yil sonra ii¢ kat vergi
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Bu yil iki kat vergi: 572 kisi, iki y1l sonra ii¢ kat vergi: 490 kisi

Bu soru ile insanlarin kayiptan kagimmasi gozlemlenmek istenmistir.
Enflasyon yasayan iilkelerde, bu durumu dizginlemenin en ¢ok tercih edilen yolu
toplam talebi kismaktir. Bu aci regeteyi ankette tiiketiciye soruldugunda aslinda
beklenen cevabi vermedikleri goriilmiistiir. Insanlar iki yil sonra ii¢ kat vergi
secenegini igaretleseydi rahatlikla bunun bir ‘kayiptan kaginma’ oldugu
sOylenebilirdi. Her ne kadar oranlar birbirinden ¢ok uzak olmasa da bireyler rasyonel
olarak bu yil vergilerin iki kat artmasini istemis ve kayiptan kacinma diisiincesiyle

degil mantiksal agidan dogru olan1 segmeyi bagarmistir.

12. Soru: Maasimiz 1000 TL, enflasyon oram1 %10 ve isvereninizin bu
duruma karsilik size yapmayi teklif ettigi zam 100 TL. Bu teklif sizi mutlu eder

miydi? (Zam oram %10)

Tablo 3.11: Para yanilmasi

Para Yanilmasi

Evet, alim giictim
artar
12%

Hayir, alim
glicim artmaz.
88%

= Evet, alim giiciim artar = Hayir, alim giiclim artmaz.

Evet: 128 kisi, Hayir: 934 kisi.

Para yanilsamasi, enflasyon ile ayni sekilde artan maasin aslinda alim
giiclinlin degismeyisini kisinin fark edebilmesi olarak tanimlanabilir. Buradan
hareketle, ankete katilan tiiketicilerden 128 kisinin para yanilsamasina sahip oldugu

goriilebilmektedir. Ufak bir hesaplama yaptirarak kigilerin  bunu  goriip
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goremeyecegini aragtirllmistir. Goriildigi lizere oOzellikle enflasyonist ortamda

tiikketiciler para yanilsamasina diismeyerek dogru sikki isaretlemislerdir.

13. Soru: Bir telekominikasyon sirketi ‘enflasyonla topyekiin miicadele’
kapsaminda yeni tarifeler ¢ikarmakta ve bu tarifelerin daha ucuz oldugu
konusunda size bilgilendirme mesaji gondermektedir. Ancak, yeni tarifelere
dahil olabilmek i¢cin miisteri hizmetlerini aramanmz gerekmektedir. Yeni tarife

su anki tarifenizden 2 TL daha ucuzdur.

Tablo 3.12: Statiiko

Statiiko

idare ederim
43%

Dabhil olurum
57%

= Dahil olurum = idare ederim

Dahil olurum: 608 kisi, idare ederim: 454 kisi.

Statiikoculuk onceki boliimlerde agikladigi lizere kisaca ‘aman, her neyse’
mottosuyla agiklayalim. Degisiklikler karsisinda kisinin pozisyon almasini
engelleyen bir olgudur. Bunun varligini test etmek namina sorulan soruda goreceli
olarak daha biiylik ¢ogunlugun miisteri hizmetlerini arayarak kampanyaya dahil
olacagi goriilmektedir. Bu sebeple denilebilir ki ki enflasyonist ortamda tiiketiciler
‘Statiiko’ yanilgisina diismemektedir. Kald1 ki enflasyonun tasarruf etme olgusunu
giiclendirdigi dnceki boliimlerde belirtilmistir, kisiler sorulan bu soru karsisinda ‘hig

degilse 2TL’ diyerek tabiri caiz ise rahatlarini bozarak miisteri hizmetlerini

arayacaklarmi sdylemislerdir. Bu agiklamalardan da anlasilacagi iizere baskin olan
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taraf arzu edilen rasyonel karar1 simgeleyen sik olmustur. Bu da demektir ki kisiler

‘statiiko’ sorunsalina sahip degildir, en azindan daha biiyiik bir gogunlugu denilebilir.

14. Soru: Kendinize yeni bir elbise alirken neleri dikkate alirsimiz?

Birden fazla sik isaretleyebilirsiniz?

Tablo 3.13: Alternatif maliyet ve 6rneklem sorunu

Alternatif Maliyet ve Ornekleme

1. Malin Fiyati: 783 kisi (%73,8)

2. Benzer bir malin baska magazadaki fiyati: 603 kisi (%56,8)

3. Maddi durumum: 812 kisi (%76.,5)

4. Elbiseye para vermek yerine alabilecegim seyleri: 297 kigi (%28)

5. Daha dnce ayn1 magazadan alip begenmedigim elbiseyi: 120 kigi (%11,3)

Alternatif maliyet kisiler secimlerini Yyaparken onlara yapmadiklarini
hatirlatmak igin var olan bir kavramdir. Nihayetinde bu da bir zihinsel yanilgi olarak
kabul edilebilir ¢ilinkii rasyonel insanlar aslinda her seyi bilen ve hesaplayan
varliklardir. Alternatif maliyeti temsil eden sik dordiincii siktir. Buradan da
anlasilacag iizere ankete katilanlarin sadece %28’1 yaptiklar1 se¢imlerin simetrik
tarafin1 da diisiinmektedir. Ornekleme sorununun birinci ayagimi teskil eden besinci
madde ise insanlarin aslinda 6rnekleme sorununa diismedigini gostermektedir ki
daha net bir cevap bir sonraki soruda verilecektir. Soruya dair yorum yapmak
gerekirse, anketten c¢ikan sonug¢ insanlar bir sey satin alirken daha Once aym
magazadan aldiklar1 esyalarin kalitesine tarzina vs. bakarak degil de daha objektif
bakabilme kabiliyetine vakiftirlar. Insanlar &zellikle malin fiyatina ve gelirine

bakmakta devaminda ise piyasadaki fiyat aragtirmasina énem vermektedir.

15. Soru: Tiirkiye disindaki iilkelerin ekonomik durumunu daha ¢ok

nasil takip ediyorsunuz?

Tablo 3.14’de gosterilen sorunun cevabi sonucunda kisilerin 6rnekleme
yargisina diisiip diismedigini arastirilmistir. Ornekleme, insanin fikirlerini bir érnek
izerinden yiiriitmesidir. Soru ile baglantili olarak 6rnek verilirse, Tirkiye disindaki
yerlerin adetleri, haberleri genelde orada yasayan akrabalardan 6grenildigi gerg¢ek
hayattan bilinen bir kesittir. Bu biraz ekonomiye doniik yorumlanirsa ortaya bu soru
cikmaktadir. Sonuglardan da anlasilacagi lizere, ankete katilanlar diger iilkelerdeki

ekonomik bilgileri, yayinlanan istatistiki verilerden takip ettiklerini beyan
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etmislerdir. Burada 6rnekleme yanilgisina diisiirecek olan sik diger sik olup buradan
yola ¢ikarak denilebilir ki 6zellikle ekonomik olaylar tiiketiciler kulaktan dolma

bilgilere ‘OGrneklemelere’ dayanarak degil, istatistiki bilgilere bakarak 6grenmektedir.

Tablo 3.14: Ornekleme

Ornekleme

Orada yasayan
akrabalardan
20%

Yaymlanan
Istatistiklerden
80%

= Yayinlanan Istatistiklerden = Orada yasayan akrabalardan

Orada yasayan akrabalardan: 216 kisi, yayimnlanan istatistiklerden: 846 kisi.
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SONUC VE DEGERLENDIRME

Iktisadi insan kavraminin, davramgsal iktisat ile birlikte -elestirilmeye
baslamas1 bu konudaki ¢alismalar hiz kazandirmustir. Elinizde Ki tez bu orneklerden

biri olup enflasyon iizerine yapilan bir ¢alismadir.

Calismanin teori kismi ozellikle tiiketiciyi tanima, anket kismi ise enflasyon

ile tiiketici arasindaki bagi sikilagtirmaya caligmustir.

Temel kavramlar kisminda fayda baslig: altinda belirtilen teorilerden beklenti
teorisi kapsaminda bulunan psikolojik etkilerin anket tizerinden test edilmesi ve belki
de toplumun nasil bir psikolojik alt yapiya sahip oldugunu gosterme gayretindeki bir

calismadir.

Bir diger husus, iktisat bilimindeki rasyonalite kavramimin varliginin
cliriitiilmesi iizerinedir. Bu kavramin artitk cok da tutulmayan sadece teorileri
basitlestirme adina kullanilabilecek bir kavram oldugu diisiiniilebilmektedir. En
nihayetinde iktisat bilimi gibi bir bilimin ayaklarinin yere basmasi, gergekgi olmas,

daha acik bir ifadeyle daha rasyonel olmasi liizum gelmektedir.

Simon’un tam rasyonellik kavramina sinirli rasyonellik teorisiyle agtigi
yaray1 genisleterek, buradan psikolojik unsurlar giliglendirilmis ve gercek hayat ile

rabitas1 kuvvetli bir insan teorisi peyda olacag: diisiintilmektedir.

Bireylerin rasyonel diisiinmeleri Oniindeki engelleri oncelikle, bireylerin
kendisi sonrasinda ise tabi olduklari iilke yoneticilerinin kaldirmasi gerektigini ve
rasyonellik kavramina yaklagsmak adina topyekin bir adim atilmasi ihtiyaci

diistiniilmektedir.

Eger ki bu durum gergeklesirse, belki de ekonomide ‘konjonktiir’ olarak tabir
edilen degisimlerin dahi etkileri hafifleyecektir. Ciinkii bilinmezlik, asir1 degiskenlik
gibi kavramlar ekonominin seyrini olumsuz olarak etkilemektedir. Bu bilinmezlik ve
degiskenlik kavramlarinin daha stabil hale getirilebilmesi amaciyla sorun merkezden
¢coziimlenmeli ve insanin i¢ diinyasina dair daha cok bilgi 6grenilerek daha etkin

ekonomi politikalar tiiretilmelidir.
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Ikinci béliime dair sonuglar ise soyledir, iktisat bilimi daha yakindan bakilirsa
oncesinde zaten pek ¢ok bilim dali ile iliski icerisindeydi. Bir sosyal bilim dali olan
iktisadin kendisini yiiksek oranda matematik ile ifade etme c¢abasina anlam

verilememektedir.

Fakat konu ile alakali olarak, son yillarda yapilan ¢alismalarin sayis1 artmis
ve Ozellikle iktisat gibi ¢ogunlugu insan merkezli olan bazi sosyal bilimler ile

iktisadin aras1 diizelmeye baslamistir.

Bu kaynasmanin, iktisat dahil diger bilim dallarinin da yararina oldugunu
sOylemek gerekir. Cilinkii her birisi insanin farkli yonlerini ele alsa da kendince bir
yoniinii iyi bilmektedir ve bin bilsen de bir bilene danig s6zlii mucibince iktisat

biliminin insan hakkinda bir bilene daha danigmasi gerektigi diisiiniilmektedir.

Cok sinirlt bilgi verme imkanimizin oldugu ikinci béliimde bu kaynagsmanin
temelini olusturan birkac bilim dalindan bahsedilmisti. Bunun yani sira biyolojiden
antropolojiye, kimyadan matematige kadar iktisadin her bilim dalindan insan

hakkinda 6grenecegi ¢ok sey oldugu sdylenebilir.

Ikinci boliimiin sonlarinda ise davranissal iktisadin tarihine yapilan geri
doniiste asil amag gliniimiiz hakkinda bilgi verilebilmesidir. Nihayetinde iktisada dair
bir yeniligi ortaya ¢iktigi durumlarda bu konuyla alakali calismalarin artmasi

arzulanmaktadir.

Kald1 ki diinyada davranigsal iktisat, her ne kadar Tirkiye’de yeni de olsa,
diger iilkelerde nasil isledigine dair bilgi edinilebilmesi miimkiindiir. Dikkat edilirse
bu alana egilmeye baslayan ekonomik sistemler egilmeyenlere gére daha basarili

olabilmektedir.

Bu sebeple Tiirkiye’de bir ‘Davramssal Iktisat Kurulu’nun olusturulmasini,
iktisat fakiiltelerinde yeni bir ders olarak ‘Davramgsal Iktisat’ ve ‘Psikoloji’ gibi

derslerin okutulmasi arzulanmaktadir.

Tabi ki Ozellikle tez igerisine bulunan sosyoloji, felsefe gibi derslerinde

konulmasi durumunda biiyiik yarar1 olabilecegi diistiniilmektedir.
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Son olarak anket sonuglarina iliskin degerlendirme ise su sekildedir, anket
calismasinda amacg insanlarin cesitli etkiler altinda yanlis kararlar verdigi zaten

onceki calismalarda kanitlanmis hususlar idi.

Anket galismasinda Oncesinde deginilen etkilerden One ¢ikanlarinin acaba

hangilerinin Tiirkiye’de 6zellikle bulundugunu kesfetmek arzulanmustir.

Sonuglar itibariyle bakilirsa, 6zellikle iilke insanlarda psikolojik engeller;

¢ipalama, alternatif maliyet ve ¢ergeveleme yanilgisi oldugunu sdylenebilir.

Bu etkiler g6z Oniine alinarak, eger istenirse, ekonomik politikalarin
tiiretilmesinde bir farklilik yaratilabilir. insanlar bu etkiler ortadan kaldirilarak daha
rasyonel davranmaya itilebilir. Rasyonel davranan bir toplum, ongdriilebilir bir

toplum demektir.

Son olarak, anket ¢aligmasina bakilarak kesin bilgiler alimamayacagi da
ortadadir. Anket c¢alismasi yapilmasindaki amag aslinda ‘Davramigsal Iktisat’
kavramint tipki neoklasik iktisatta oldugu gibi sadece teoriyle sinirlamak yerine
bunun en net muhakeme edilebilecegi ayrica konunun merkezini olusturan tiiketiciye

indirgemektir.
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